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innowacyjna pokrywa rewizyjna wykonana z wysokiej jakosci tworzywa
wysoka estetyka wykonczenia bez widocznych wkretow i nitéw
niespotykana fatwosc¢ i szybko$é montazu pokrywy rewizyjnej poprzez ,wklikniecie”

sztywna konstrukcja profilu dolnego i rewizyjnego (rewizja na catej szerokosci skrzynki)
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opcjonalna wersja przezroczystej pokrywy rewizyjnej z mozliwoscig podswietlenia LED
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Aluplast partnerem Monteriady podczas targow BUDMA 2019

Juz po raz trzeci firma Aluplast wraz z czotowymi markami branzy stolarki budowlanej przeprowadzita
podczas targéw BUDMA 2019 pokazy profesjonalnego montazu okien, drzwi oraz bram.

Podczas tegorocznej Monteriady 2019 po raz pierwszy
zaprezentowany zostat profesjonalny montaz wielkoga-
barytowych drzwi unoszono-przesuwnych Aluplast HST
85 mm o wymiarach 3 x 2,5 m, przygotowany przez
firme Aluplast. W pokazach zastosowane zostaty drzwi
Aluplast HST 85 mm w wariancie premium, o wymia-
rach 3 x 2,5 m, w schemacie A, ktérych wspétczynnik
przenikania ciepta wynosi U, = 0,72 W/m?K. - Drzwi
unoszono-przesuwne HST to z pewnoscig produkt pre-
mium w zakresie rozwigzan dla drzwi tarasowych. Ich
ogromna popularno$¢ oraz sukcesywnie zwiekszajaca
sie sprzedaz spowodowaty, ze zdecydowali$my sie pod-
czas tegorocznej Monteriady zaprezentowa¢ montaz wia-
$nie tego typu konstrukcji - komentuje Marcin Szewczuk,
marketing manager Aluplast. - Tym bardziej ze jest to
rozwigzanie wigzace sie ze sporym wydatkiem, a jego
wiasciwa eksploatacja i uzytkowanie w duzej mierze
zalezg wiasnie od ich poprawnego zamontowania. Jak
wiekszos¢ praktykéw pewnie wie, w przypadku tej kon-
strukcji mozliwos¢ jakiejkolwiek regulacji jest znikoma,
dlatego tak wielki wptyw na wiasciwosci uzytkowe ma
zgodna z technologig produkcja i whasciwy montaz drzwi
HST. Stad tez starali$my sie zwrdci¢ uwage widzéw na
wszystkie istotne etapy zwigzane z wymiarowaniem,
przygotowaniem otworéw, wiasciwym posadowieniem
i uszczelnieniem konstrukcji.

e

Przy montazu drzwi HST 85 wykorzystany zostat dodat-
kowo manipulator pneumatyczny firmy Glasslift. Pozwo-
lito to w bardzo efektowny sposéb pokazad, ze tego typu
wielkogabarytowe konstrukcje wymagaja zastosowa-
nia specjalistycznego sprzetu. A wskazane jest to co
najmniej z kilku wzgleddw: olbrzymiej wagi konstruk-
Cji, a co za tym idzie duzego obcigzenia dla montazy-
stéw, precyzji wykonania wielu operacji oraz bezpie-
czenstwa na placu budowy.

Drzwi HST to rozwigzanie nowoczesne i bezpieczne,
stworzone z mysla o likwidacji wszechobecnych barier.
Niski prég drzwiowy o wysokosci 48 mm, ktéry moze
by¢ zagtebiony od strony pomieszczenia w catej swo-
jej wysokosci, odpowiada wymogom dla budownictwa
pozbawionego barier architektonicznych i umozliwia
bezproblemowe wchodzenie i wychodzenie. Stad tez
w ramach prezentacji staralismy sie w bardzo pla-
styczny sposéb zaprezentowac mozliwosci zabudowy
czesci progowej drzwi HST, tak aby podkresli¢ ten duzy
atut, a jednoczesnie pokazaé, jak dzieki specjalnym
naktadkom wyréwnujacym mozna catkowicie zréwnac
prég z powierzchnia wewnatrz/zewnatrz.

Oprécz pokazu montazu drzwi HST przeprowadzony
zostat réwniez praktyczny pokaz montazu produko-
wanych przez Aluplast rolet adaptacyjnych Aluplast
RAK przeznaczonych do zabudowy, wraz z pokazem

instalacji i programowaniem silnikéw marki Somfy.

Monteriada juz po raz czwarty goscita na Miedzynaro-
dowych Targach Budownictwa i Architektury BUDMA.
Wydarzenie realizowane we wspdtpracy z czotowymi
markami z rodzimej branzy stolarki budowlanej buduje
Swiadomos¢ odbiorcéw w zakresie prawidtowego mon-
tazu okien, drzwi, bram garazowych, oston okiennych
i towarzyszacych im rozwigzan. Jest tez doskonata okazja
do propagowania nowoczesnych technik montazowych.



| sy @ Aluplast wielkopolska firma roku w budownictwie

Firma Aluplast otrzymata statuetke
w kategorii wielkopolska firma roku
w budownictwie, przyznang za profe-
sjonalne zarzadzanie firmg oraz wio-
daca pozycje rynkowa w swoim seg-
mencie na rynku polskim.

Nagrode wreczyt Pan Jerzy Kwiecinski,
minister inwestycji i rozwoju, a w imie-
niu firmy Aluplast odebrat jg Marcin
Szewczuk, marketing manager Aluplast.
- Bardzo dziekujemy kapitule konkursu
za przyznane wyrdznienie - komentuje
Marcin Szewczuk, marketing manager
Aluplast. - Tym bardziej ze spotkato
to nas w dosy¢ szczegblnym dla nas
momencie. Za nami rekordowy, jesli
chodzi o przychody ze sprzedazy, rok
w naszej historii, a przed nami pocza-
tek nowej inwestycji, jaka jest budowa
nowego zaktadu produkcyjnego pod
Poznaniem, co pozwoli na prawie
2,5-krotne zwiekszenie mocy produk-

cyjnych. Na zakupionej w ubiegtym roku
dziatce o powierzchni 15 ha powstanie
nowoczesny zaktad produkcyjny wraz
z magazynem oraz budynkami biuro-
wymi. Wartos¢ kohcowa inwestycji sza-
cowana jest na ponad 140 min PLN.
0d lat nagrody im. Rogera Stawskiego
przyznawane sg wybitnym osobom
i firmom za osiagniecia w dziedzinie
budownictwa. W gali uczestniczyli
przedstawiciele Swiata polityki, eks-
perci, przedstawiciele firm branzowych,
reprezentanci izb i organizacji gospo-
darczych oraz szkolnictwa wyzszego.
Wsréd gosci byt dr Jerzy Kwiecinski,
minister inwestycji i rozwoju, mini-
ster Norbert Ksigzek, gtéwny inspek-
tor nadzoru budowlanego, poset Jacek
Tomczak, wiceprezydent Bartosz Guss,
Aida Januszkiewicz-Piotrowska, wielko-
polski wojewddzki inspektor nadzoru
budowlanego.

Podczas tegorocznych targéw BUDMA Wielkopolska Izba Budownictwa wreczyta
statuetki im. Rogera Stawskiego za 2018 rok. Dziatajaca od 27 lat Wielkopolska
Izba Budownictwa, ktéra zrzesza kilkaset podmiotéw i firm z sektora budowla-
nego, wyroznita najwazniejszych przedstawicieli wielkopolskiego budownictwa.
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raporty z rynku

RYNEK
MIESZKANIOWY

- PODSUMOWANIE

Rynek mieszkaniowy bije
kolejne rekordy | jeszcze bardziej
zaskakuje. W 2018 roku do
uzytkowania oddano bowiem
blisko 184,8 tys. mieszkan -
a wiec 0 3,6% wiece] nizw roku
2017 1az 0 13,1% wiecej niz
w roku 2016. Dynamiczny rozwoj
sektora mieszkaniowego w Polsce
zawdzieczamy przede wszystkim
deweloperom i inwestorom
Indywidualnym budujgcym obiekty
Z przeznaczeniem do dalsze]
dystrybugji.

@Centrum Badarn i Analiz Rynku

W 2018 roku pozytywnie na rynek mieszkaniowy
wptyneta dobra sytuacja finansowa gospodarstw
domowych, wspierana wzrostem wynagrodzenia
i zatrudnienia. Zwiekszone poczucie bezpieczen-
stwa finansowego sprzyjato podejmowaniu decyzji

Tekst: Beata Tomczak,

Kierownik Zespotu Analitycznego, ASM
- Centrum Badan i Analiz Rynku
www.asm-poland.com.pl

REKORDOWEGO
2018 ROKU |

T . | o bkl |
ddgofalowych, jaka bez watpienia jest zakup miesz-
kania. Co wiecej, kluczowa determinantg, dzieki kto-
rej rynek mieszkaniowy notuje rekordowe wzrosty, sa
stopy procentowe. Utrzymywanie przez Rade Polityki
Pienieznej ich historycznie niskiego poziomu prze-
tozyto sie na poszukiwanie przez Polakdw inwesty-
cji charakteryzujacych sie wyzsza stopg zwrotu niz
chociazby trzymanie oszczednosci na lokatach. Roz-
sadnym wyborem staty sie nieruchomosci, tym bar-
dziej iz wzrosto zainteresowanie najmem mieszkan
(wspierane m.in. naptywem migrantéw z Ukrainy).
W 2018 roku najwiecej mieszkan oddano do uzytko-
wania z przeznaczeniem na sprzedaz i wynajem. Prze-
kazano ich wéwczas do eksploatacji 111 550 sztuk -

106,2% wigcej nizw 2017 roku. W tym samym czasie

inwestorzy indywidualni wybudowali 66 684 mieszka-
nia (dynamika: -1,4% r/r). Z pozytywnymi nastrojami
inwestorzy wkroczyli w 2019 rok. W samym stycz-
niu na rynek mieszkaniowy trafito 16 312 mieszkan.
Jest to 0 8,6% wiecej niz w analogicznym miesigcu
2018 roku i az 0 27,7% wiecej niz w styczniu 2016
roku. Po | kw. 2019 roku przekazano do uzytkowa-
nia 47 381 mieszkan, a wiec 0 5,8% wiecej niz po
| kw. poprzedniego roku. Trzeba jednak podkresli¢, iz
gtéwna determinanta wzrostu byty mieszkania prze-
znaczone na sprzedaz lub wynajem, ktérych oddano
do uzytkowania 28 648 sztuk (wzrost 0 11,5%). Po
pierwszych trzech miesigcach br. wida¢ dalsze spo-

Rys. 1. Liczba i dynamika mieszkan oddanych do uzytkowania
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Zrédto: Monitoring Rynku Budowlanego, ASM - Centrum Badari i Analiz Rynku



Tab. 1. Liczba i dynamika mieszkan oddanych

do uzytkowania w poszczegdlnych miesiacach
2018 i 2019 roku

Budownictwo
et a Budownictwo przeznaczone
Rok (o] 0 N s
- e indywidualne na sprzedaz lub
wynajem

liczba | dynamika | ficzba | A | jigpg | dyna-

] 2 . , mika : 2 mika

mieszkanh (m/m, mieszkanh (m/m mieszkan (m/m
(w szt.) w %) (w szt.) o %)' (w szt.) o %)'

styczen 15024 -2,0 6430 6,5 8197 -7.9

luty 14935 29,9 5722 6,8 8847 54,6

marzec 14 838 8,5 5914 -0,8 8640 15,1
kwiecien 13 869 22,8 4960 -3.3 8441 38,5

maj 11971 -12,2 4857 -1.3 6794 -17,1

2018 czerwiec 12 320 -4,1 4823 -0,8 7226 -1.5
lipiec 16 640 -4,0 5502 -0,6 10 834 -0,2

sierpien 16 426 14,0 5284 -0,8 10 671 29,1
wrzesien 13810 -2,8 4738 -6,4 8139 -6,2
pazdziernik 16 344 -6,1 6006 -11 9464 -10,1
listopad 17 668 2,5 5716 -6,1 10 932 -4,8
grudzien 20938 12,8 6732 -3,6 13 365 21,7

styczen 16 312 8,6 6108 -5,0 9885 20,6

2019 luty 15971 6,9 5508 3,7 10 012 13,2
marzec 15098 18 5774 2,4 8751 13

Zrédto: Monitoring Rynku Budowlanego, ASM - Centrum Badari i Analiz Rynku

wolnienie na rynku budownictwa indywidualnego. Do eksploatacji przekazano

bowiem 17 390 sztuk, a wiec o 3,7% mniej niz po | kw. 2018 roku.

Trzy wojewddztwa wyrézniajg sie na tle innych pod wzgledem liczby przekaza-

nych do uzytkowania mieszkan w 2018 roku. Sa to:

m mazowieckie, gdzie przekazano tgcznie 40 828 mieszkan, co stanowi 22,1%
wszystkich nowych mieszkan,

= wielkopolskie, gdzie przekazano fgcznie 19 879 nowych mieszkan, co stanowi
w strukturze 10,8%,

m dolnoslaskie, gdzie przekazano tacznie 18 526 nowych mieszkan, co stanowi 10,0%.
Najprezniej rozwijajaca sie czescia kraju jest wojewddztwo opolskie, ktére w stosunku
do ub. roku wygenerowato wzrost oddanych do uzytkowania mieszkan o 18,2%.

Rys. 2. Mieszkania oddane do uzytkowania
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Zrédfo: Monitoring Rynku Budowlanego, ASM - Centrum Badar i Analiz Rynku

Budownictwo przeznaczone na sprzedaz lub wynajem uzna¢ nalezy za trzon pol-
skiego budownictwa mieszkaniowego - w 2018 roku stanowito 60,4% wszyst-
kich nowych obiektéw przekazanych do uzytkowania. Trzeba jednak podkre-
$li¢, iz wzrost udziatu budownictwa przeznaczonego na sprzedaz i wynajem nie
jest wynikiem wytgcznie drastycznego zwiekszenia sie udziatu deweloperéw w
rynku nowego budownictwa mieszkaniowego. Wptyw na te sytuacje miata réw-
niez zmiana sposobu naliczania danych. Mieszkania wybudowane w ramach
budownictwa indywidualnego, ale z zatozenia realizowane z przeznaczeniem
na sprzedaz lub wynajem, zostaty wtaczone do tej kategorii. Skutkiem tej sytu-
acji byto zwiekszenie sie udziatu budownictwa przeznaczonego na sprzedaz lub
wynajem w stosunku do lat wczesniejszych. Przyktadowo w 2016 roku omawiany
typ budownictwa posiadat 56-proc. udziat w rynku. Postugujac sie jednak wcze-
$niejszg metodologig naliczania - mieszkania na sprzedaz lub wynajem stano-
wityby 48,5%, a budownictwo indywidualne 47,8%.

JEDNYM ZE WSKAZNIKOW AKTYWNOSCI

NA RYNKU MIESZKANIOWYM JEST LICZBA
ROZPOCZYNANYCH BUDOW. W 2018 ROKU
ROZPOCZETO BUDOWE 221 907 MIESZKAN
~TO 0 7,7% WIECE) NIZ PRZED ROKIEM

(A WARTO PRZYPOMNIEC, 17 2017 ROK
OKRESLANY BYt MIANEM REKORDOWEGO).
BARDZO WYSOKA AKTYWNOSC W
ZAKRESIE OMAWIANEGO WSKAZNIKA
WYKAZYWALI DEWELOPERZY - 59.3%
WSZYSTKICH ROZPOCZETYCH BUDOW W
2018 ROKU Z GORY PRZEZNACZONA BYEA
DO DALSZE] DYSTRYBUC!.

Rys. 3. Struktura mieszkan oddanych do uzytkowania (w %)

tacznie w 2018 roku przekazano do uzytkowania 16 724 m? powierzchni nowych
mieszkan. Jest to minimalny wzrost wzgledem 2017 roku - 0 1,1%. W strukturze
przekazanej powierzchni 57,5% stanowity obiekty budownictwa indywidualnego
(9610 m?), zas 40,6% - przeznaczonego na sprzedaz lub wynajem. Ta druga grupa
zanotowata wzrost dynamiki - 0 5,5% w stosunku do 2017 roku, podczas kiedy u
Kowalskich” zaobserwowano spadek - 0 2,1%. Srednia powierzchnia uzytkowa
mieszkania oddanego do uzytkowania w 2018 roku to 90,5 m? wobec 92,7 m? w
2017 roku. Spadek powierzchni dotyczy obydwu typdw obiektow:

= budownictwa indywidualnego 0 1,0 m?,
® budownictwa deweloperskiego 0 0,4 m2.

Jednym ze wskaznikéw aktywnosci na rynku mieszkaniowym jest liczba rozpoczy-
nanych budéw. W 2018 roku rozpoczeto budowe 221 907 mieszkan - to 0 7,7%
wiecej niz przed rokiem (a warto przypomnie¢, iz 2017 rok okreslany byt mia-
nem rekordowego). Bardzo wysoka aktywnos$¢ w zakresie omawianego wskaz-
nika wykazywali deweloperzy - 59,3% wszystkich rozpoczetych budéw w 2018
roku z gory przeznaczone byto do dalszej dystrybucji. Po pierwszych trzech mie-
sigcach br. rozpoczeto budowe 53 878 mieszkan, a wiec 0 12,3% wiecej niz w
analogicznym okresie 2018 roku. Deweloperzy rozpoczeli budowe 33 385 miesz-
kan (wzrost 0 8,6% w stosunku do | kw. 2018 roku), a inwestorzy indywidualni
19 120 mieszkan (wzrost o 18,4% w stosunku do | kw. 2018 roku), czyli facznie
97,5% ogdlnej liczby mieszkan.

Rys. 4. Mieszkania, ktérych budowe rozpoczeto
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raporty z rynku

Tab. 2. Mieszkania, ktéorych budowe rozpoczeto w poszczegélnych

miesiacach 2018 i 2019 roku

Przezna-
Rok | miesiac | ogstem | "M | cprsedz | SEC | Komu | Speiecie | zakiao
ub wyna-
jem
styczen 13949 3587 10 145 111 100 0 6
luty 13851 4558 8978 144 2 167 2
marzec 20178 7998 11 609 351 96 123 1
kwiecien 22 924 10 675 12141 62 42 0 4
maj 20536 9390 10 564 273 114 162 33
2018 czerwiec 22228 8543 12 926 284 62 305 108
lipiec 18900 8587 9516 358 333 105 1
sierpien 21929 8275 13234 126 130 138 26
wrzesienh 19 466 7855 11231 231 136 0 13
pazdziernik 20 063 7506 12217 66 70 121 83
listopad 16 792 5383 11093 236 4 76 0
grudzien 11091 2947 7973 70 9 87 5
styczen 13 444 3333 9821 219 18 53 0
2019 luty 16 682 5991 10333 73 70 215 0
marzec 23752 9796 13231 383 103 239 0

Zrédto: Monitoring Rynku Budowlanego, ASM - Centrum Badan i Analiz Rynku

Kolejnym istotnym wskaznikiem kondycji sektora miesz-
kaniowego sg pozwolenia na budowe lub zgtoszenia
z projektem budowlanym. tacznie w 2018 roku wydano
pozwolenia na budowe 257 072 mieszkan, z czego 62,2%
stanowity obiekty z przeznaczeniem na sprzedaz lub
wynajem. Budownictwo indywidualne w tym samym cza-
sie wygenerowato w strukturze 35,6% wszystkich wyda-

nych pozwolen. Liczba mieszkan, na ktérych budowe
wydano pozwolenia lub dokonano zgtoszenia z projektem
budowlanym, spadfa w okresie I-lll 2019 roku o 13,9%
r/r. Pozwolenia na budowe najwiekszej liczby mieszkan
otrzymali deweloperzy (34 869) oraz inwestorzy indy-
widualni (21 143), tj. odpowiednio 0 20,6% mniej i 3,7%
wiecej niz w analogicznym okresie 2018 roku.

. Mieszkania,
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Tab. 3. Mieszkania, na ktére wydano pozwolenia/dokonano zgtoszenia z

projektem budowlanym w poszczegdinych miesiacach 2018 i 2019 roku

ndywidu- | czone e | Spétdzlel- Spolceans
Rok Miesiac Ogétem aylne sprzedaz lub P s Komunalne czy‘::zo- Zaktad
wynajem

styczen 20783 6038 14 413 176 24 130 2

luty 20 410 6519 12 863 53 8l 893 1

marzec 25239 7838 16 641 78 360 320 2

kwiecien 20895 8462 12174 111 104 44 0

maj 22003 8711 12 990 231 56 15 0

czerwiec 22608 8940 13174 377 62 54 1

2018 lipiec 19 658 8750 10 788 52 15 24 29
sierpien 22017 8318 13370 170 93 48 18

wrzesieh 19613 7619 11128 100 94 672 0

pazdziernik 24773 8172 16 228 113 260 0 0

listopad 19748 6469 13101 35 123 14 6

grudzien 19 325 5649 13053 236 176 210 1

styczen 20 630 6028 13934 40 388 239 1

2019 luty 16 914 6578 10 035 286 13 0 2
marzec 19 752 8537 10 965 137 9 51 53

Zrédto: Monitoring Rynku Budowlanego, ASM - Centrum Badari i Analiz Rynku

ISTOTNYM WSKAZNIKIEM
KONDYCJI SEKTORA
MIESZKANIOWEGO SA
POZWOLENIA NA BUDOWE
LUB ZGLOSZENIA Z
PROJEKTEM BUDOWLANYM.
tACZNIE W 2018 ROKU
WYDANO POZWOLENIA

NA BUDOWE 257 072
MIESZKAN, Z CZEGO
62,2% STANOWILY OBIEKTY
Z PRZEZNACZENIEM NA
SPRZEDAZ LUB WYNAJEM.

Jak bedzie wygladata sytuacja w 2019 roku? Wraz ze
schtodzeniem sie koniunktury w Polsce i spadkiem wzro-
stu gospodarczego popyt na mieszkania nieznacznie
ostabnie. Tendencja ta najbardziej odczuwalna bedzie
w przypadku budownictwa indywidualnego, ktére od
marca 2018 roku notuje ujemne dynamiki. W przy-
padku inwestycji Kowalskich mamy do czynienia ze
swego rodzaju wyczekiwaniem. Odtozyli oni bowiem
w czasie swoje plany do momentu ustabilizowania
sie sytuacji na rynku, w szczegdlnosci w zakresie cen
materiatéw budowlanych, ktdére znaczaco odbity sie
na kosztach inwestycji. Dodatkowo wzrost cen ustug
budowlanych i brak wykwalifikowanych pracowni-
kéw pogtebia problem przysztej aktywnosci nie tylko
w zakresie budownictwa indywidualnego, ale réw-
niez deweloperskiego. Ryzyko ukonczenia inwestycji
zwigkszyto sie, bowiem firmy wykonawcze pomimo
boomu w budownictwie przezywaja trudny czas. W
zwigzku z tym w 2019 roku bedziemy mogli méwi¢
o czasie stabilizacji na rynku mieszkaniowym, a nie
jego drastycznym zatamaniu. Kolejne lata przyniosa
spadki na rynku, ale spodziewamy sie, iz tendencja
ta bedzie miata raczej powolny i stopniowy charak-
ter. Rynek mieszkaniowy, podobnie jak inne sektory
branzy budowlanej, bedzie nadal mierzyt sie z wie-
loma trudnosciami: brakiem wykwalifikowanych pra-
cownikdéw i zwigzanymi z tym problemami z zakontrak-
towaniem wykonawstwa, ograniczong dostepnoscia
terenéw inwestycyjnych, wzrostem cen materiatéw
budowlanych, ustug wykonawcdw, kosztéw pracy
itd. Inwestorzy starajg sie kontrolowa¢ podaz celem
utrzymania rentownosci, a co za tym idzie satysfak-
cjonujgcych marz. Dzigki temu nie mamy do czynie-
nia z nadpodazg mieszkan, ktéra przyczynitaby sie
do zatamania cen i kryzysu na rynku. Trzeba jednak
bez watpienia powiedzie¢, ze okres hossy w budow-
nictwie mieszkaniowym mamy juz raczej za sobg i
ptynnie przechodzimy do fazy réwnowagi na rynku.
Cho¢ spodziewamy sie niewielkiego spadku liczby
mieszkan oddawanych do uzytkowania, to popyt nadal
bedzie na satysfakcjonujacym poziomie. Niezmiennie
mamy bowiem do czynienia z wysokim zainteresowa-
niem zakupem mieszkan wsréd Polakéw. Jest to silnie
zwigzane z nasza potrzeba posiadania wtasnego M.
A jakich mieszkanh poszukuja klienci? Badania ASM
wskazuja, iz koszyk determinant wptywajacych na
ostateczng decyzje inwestora w zakresie wyboru kon-
kretnego mieszkania jest zdywersyfikowany. Lokali-
zacja mieszkania ma znaczenie dla 68,4% potencjal-
nych inwestoréw. Wazne jest réwniez, by mieszkanie
posiadato dodatkowg przestrzen do przechowywania
- komérke lub piwnice (46,8%) oraz miejsce parkin-
gowe (35,4%). Istotnym aspektem jest réwniez bez-
pieczenstwo - czesciej niz co czwarty kupujacy poszu-
kuje mieszkania na osiedlu zamknietym (23,3%) lub/i
monitorowanym (20,3%).

Artykut opracowany na podstawie danych pochodzg-
cych z raportéw: Monitoring Rynku Budowlanego oraz
Plany inwestycyjne Polakéw 2018-2019, przygoto-
wanych przez ASM - Centrum Badari i Analiz Rynku.
Osoby zainteresowane zakupem eksperckich raportéw
i szczegdtowych analiz rynku prosimy

0 kontakt mailowy: b.tomczak@asm-poland.com.pl.
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normy i procedury

lzolacyjnosc
akustyczna to
parametr, ktérego

nie powinno sie
pomijac przy doborze
stolarki okiennej.
Odpowiednio dobrana
pozwala zwalczyc
niedogodnosci
meczgcego

hatasu | zgietku.
Przedstawiamy stan
prawny ochrony
akustycznej budynkow
oraz zasady okreslenia
Izolacyjnosci
akustycznej.

I Tekst: Marek Niemas

- BUDYNKOW

OCHRONA AKUSTYCZNA
« BUDYNKOW W POLSCE

Polskie przepisy budowlane, w $lad za Rozporzadze-

niem UE nr 305/2011 (CPR), stawiaja 7 wymagan pod-

stawowych w stosunku do wtasciwosci uzytkowych
budynkéw. Wymagania te dotycza:

nosnosci i statecznosci,

bezpieczenstwa pozarowego,

higieny zdrowia i Srodowiska,

bezpieczenhstwa uzytkowania i dostepnosci obiektéw,

ochrony przed hatasem,

oszczednosci energii i izolacyjnosci cieplnej,

zréwnowazonego wykorzystania zasobdw naturalnych.

Zabezpieczenia akustyczne ujete s jako wymaganie

podstawowe nr 5 ,Ochrona przed hatasem", uzupetnione

wymaganiem dotyczacym ochrony przed drganiami.

Umocowanie prawne wymagan w zakresie ochrony

przed hatasem w budynkach mieszkalnych i uzy-

tecznosci publicznej zawarte jest w trzech dokumen-
tach wchodzacych w sktad systemu legislacyjnego

w budownictwie. Sa to:

m Ustawa Prawo budowlane (z dnia 7 lipca 1994 r.
wraz z pdzniejszymi zmianami - tekst jednolity
Dz.U.z4.01.2018r.),

m Rozporzadzenie Ministra Infrastruktury w sprawie
warunkéw technicznych, jakim powinny odpowiadac
budynki i ich usytuowanie (z dnia 12 kwietnia 2002
r., Dz.U. nr 75, poz. 690 z pdzniejszymi zmianami).

W Rozporzadzeniu w sprawie warunkéw technicznych,
jakim powinny odpowiada¢ budynki i ich usytuowa-
nie, zagadnieniu ochrony przed hatasem i drganiami
poswiecony jest Dziat IX, w ktérym okreslono opisowo
zakres i sposéb ochrony budynku i jego otoczenia, ze
wskazaniem na wymagania ujete w normach technicz-
nych. Rozporzadzenie ustosunkowuije sie do nastepu-
jacych zagadnien:

m zakres ochrony obejmujacy ochrone przed hatasem
zewnetrznym, wewnetrznym bytowym i instalacyj-
nym, powietrznym i uderzeniowym wytwarzanym
przez uzytkownikéw innych mieszkan i lokali ustu-
gowych, pogtosowym powstajgcym w wyniku odbic
fali dZwiekowej od powierzchni ograniczajacych dane
pomieszczenia, oraz przed drganiami przekazywa-
nymi na budynek i odbieranymi przez uzytkowni-
kéw budynku w sposéb bierny;

m lokalizacja budynkéw mieszkalnych, zamieszkania
zbiorowego i uzytecznosci publicznej: zalecenie
sytuowania w miejscach najmniej narazonych na
wystepowanie hataséw i drgan;

m zachowanie odpowiednich odlegtosci miedzy Zrédtami
hataséw i drgan a budynkami z pomieszczeniami
wymagajacymi ochrony przed zewnetrznym hata-
sem i drganiami, a takze stosowanie odpowiednich
zabezpieczenh wibroakustycznych w postaci odpo-
wiedniego uksztattowania budynku, stosowanie ele-
mentéw amortyzujacych drgania oraz ostaniajacych



W ZAKRESIE FORMULOWANIA WYMAGAN NORMA
OKRESLAJACA WYMAGANE PARAMETRY AKUSTYCZNE
PRZEGROD WEWNETRZNYCH | ZEWNETRZNYCH

W BUDYNKACH DOSTOSOWANA JEST DO NORM EUROPE]SKICH
(ODPOWIEDNIE NORMY SA TAKZE NORMAMI PN-EN).

i ekranujgcych przed hatasem, a takze racjonalnego
rozmieszczenia pomieszczen w budynku, przy czym
stopien ochrony powinien odpowiadac Polskim Nor-
mom okreslajgcym dopuszczalne poziomy hatasu
w pomieszczeniach oraz okreslajagcym zasady oceny
wptywu drgan na ludzi w budynkach;

= stosowanie w budynku przegréd zewnetrznych

i wewnetrznych, a takze elementéw budowlanych

0 izolacyjnosci akustycznej nie mniejszej od okreslonej

w Polskiej Normie dotyczacej izolacyjnosci akustycz-

nej w budynkach i izolacyjnosci akustycznej elemen-

téw budowlanych; ponadto Rozporzadzenie stawia
dodatkowy wymdg, aby w budynkach wielorodzin-
nych izolacja akustyczna stropdw miedzymieszkanio-
wych zapewniata zachowanie przez te stropy zgod-
nych z norma wiasciwosci akustycznych bez wzgledu
na rodzaj zastosowanej nawierzchni podtogowej;
stosowanie w budynkach mieszkalnych, zamiesz-
kania zbiorowego i uzytecznosci publicznej instala-
cji i urzadzen stanowigcych techniczne wyposaze-
nie budynku: parametry akustyczne tych urzadzen
powinny by¢ tak dobrane, aby nie powodowaty powsta-
wania nadmiernych hataséw i drgan uniemozliwia-
jacych ochrone uzytkownikéw pomieszczen przed
ich oddziatywaniem zgodnie z poziomami dopusz-
czalnymi okreslonymi Polskimi Normami;

m stosowanie zabezpieczen przeciwdzwiekowych
i przeciwdrganiowych w instalacjach przeciwdzia-
fajacych powstawaniu hataséw i drgan oraz roz-
przestrzenianiu sie ich w budynku i przenikaniu do
otoczenia budynku.

W zakresie formutowania wymagan norma okreslajaca

wymagane parametry akustyczne przegréd wewnetrz-

nych i zewnetrznych w budynkach dostosowana jest
do norm europejskich (odpowiednie normy sa takze
normami PN-EN). Poziom wymagan jest natomiast
ustalany przez kazde panstwo indywidualnie. Nalezy
stwierdzi¢, ze polskie wymagania w stosunku do izola-
cyjnosci akustycznej w budynkach, zwlaszcza w budyn-
kach mieszkalnych, sg na stosunkowo niskim poziomie.

1 AKTUALNY STAN

« L . PRAWNY

Umocowanie prawne wymagah w zakresie ochrony

przed hatasem w budynkach mieszkalnych i uzytecz-

nosci publicznej zawarte jest w dwéch podstawowych
dokumentach wchodzacych w sktad systemu legisla-
cyjnego w budownictwie. Sa to:

= Ustawa Prawo budowlane (z dnia 7 lipca 1994 r.
wraz z pdzniejszymi zmianami - tekst jednolity
Dz.U.z4.01.2018r.),

m Rozporzadzenie Ministra Infrastruktury w sprawie
warunkéw technicznych, jakim powinny odpowiadac
budynki i ich usytuowanie (z dnia 12 kwietnia 2002
r., Dz.U. nr 75, poz. 690 z p6Zniejszymi zmianami).

Aktualna wersja rozporzadzenia to Rozporzadzenie

Ministra Infrastruktury i Budownictwa z dnia 14 listo-

pada 2017 r. zmieniajace rozporzadzenie w sprawie

warunkéw technicznych, jakim powinny odpowia-

dac¢ budynki i ich usytuowanie (Dz.U. z 8.12.2017 r.,,

poz. 2285), wprowadzajgca z dniem 1 stycznia 2018

r. nastepujace normy, w ktérych zawarte sg wymaga-

nia akustyczne:

= PN-B-02151-02:1987 ,Akustyka budowlana - Ochrona

przed hatasem pomieszczer w budynkach - Dopusz-
czalne warto$ci poziomu dZwieku w pomieszczeniach”,

m PN-B-02151-3:2015-10 , Akustyka budowlana -
Ochrona przed hatasem w budynkach - Czes¢ 3:
Wymagania dotyczace izolacyjnosci akustycznej
przegréd w budynkach i elementéw budowlanych”,

m PN-B-02151-4:2015-06 , Akustyka budowlana -
Ochrona przed hatasem w budynkach - Czes¢ 4:
Wymagania dotyczace warunkdéw pogtosowych i zro-
zumiatosci mowy w pomieszczeniach oraz wytyczne
prowadzenia badan”.

1 STAN PRZED

. Z. .NOWELIZACJA

ROZPORZADZENIA MINISTRA

INFRASTRUKTURY W SPRAWIE

WARUNKOW TECHNICZNYCH,

JAKIM POWINNY ODPOWIADAC

BUDYNKI 1 ICH USYTUOWANIE.

Przed nowelizacjq z dnia 14 listopada 2017 r. obowia-

zywato Rozporzadzenie Ministra Infrastruktury z dnia

7 kwietnia 2004 r. w sprawie warunkdéw technicznych,

jakim powinny odpowiada¢ budynki i ich usytuowa-

nie (tekst jednolity Dz.U. nr 56, poz. 1422 z dnia 18

wrzesnia 2015 r.) przywotujgce nastepujace normy

Z wymaganiami:

m PN-B-02151-02:1987 "Akustyka budowlana - Ochrona
przed hatasem pomieszczer w budynkach - Dopusz-
czalne wartosci poziomu dZwieku w pomieszczeniach",

m PN-B-02151-3:1999 "Akustyka budowlana - Ochrona
przed hatasem w budynkach - Izolacyjnos¢ aku-
styczna przegréd w budynkach oraz izolacyjnos¢
akustyczna elementéw budowlanych - Wymagania".

ZASADY OKRESLANIA i
. .MINIMALNE]J IZOLACYJNOSCI
SCIAN ZEWNETRZNYCH WG
PN-B-02151-3:1999
Wymagania akustyczne dotyczace przegréd budowla-
nych okreslone sa w normie PN-B-02151-03:1999 , Aku-
styka budowlana - Ochrona przed hatasem w budyn-
kach - Izolacyjnos¢ akustyczna przegréd w budynkach
oraz izolacyjno$¢ akustyczna elementéw budowlanych
- Wymagania”.
Wedtug tablicy 5 ww. normy okreslona jest wymagana
wypadkowa izolacyjno$¢ akustyczna wtasciwa przybli-
zona $cian zewnetrznych i stropodachéw z oknami,
w zaleznosci od miarodajnego poziomu dZzwieku
A hatasu zewnetrznego, wystepujacego w odlegtosci
2 m od fasady budynku na poziomie rozpatrywanego
fragmentu przegrody zewnetrznej.

Jako miarodajny poziom dZwieku A hatasu zewnetrz-
nego pochodzacego od wszystkich zrédet, z wyjat-
kiem hatasu lotniczego, przyjmuje sie:

m dla pory dziennej - rbwnowazny poziom dzwieku
A okreslony dla o$miu kolejnych najniekorzystniej-
szych godzin miedzy 6:00 a 22:00;

m dla pory nocnej - rownowazny poziom dzwieku
A wyznaczony dla jednej najniekorzystniejszej
godziny miedzy 22:00 a 6:00.

Jako miarodajny poziom dZwieku A hatasu zewnetrz-
nego pochodzacego od ruchu lotniczego

(starty, ladowania i przeloty statkéw powietrznych)
przyjmuje sie:
m dla pory dziennej ten z ponizszych pozioméw dzwieku

A, ktérego wartos¢ jest wieksza:

* réwnowazny poziom dzwieku A wyznaczony dla
16 godzin miedzy 6:00 a 22:00,

+ $redni maksymalny poziom dZwieku A zmniej-
szony 0 20 dB (LAmax,s,r—ZO dB); poziom ten okre-
$la sie dla 16 godzin, jezeli w tym czasie wyste-
puje nie mniej niz 16 razy hatas pochodzacy od
pojedynczych operacji lotniczych o maksymal-
nym poziomie dzwieku A, przekraczajgcym réw-
nowazny poziom dzwieku A nie mniej niz o 20
dB; $redni maksymalny poziom dzwieku A obli-
cza sie z pozioméw maksymalnych spetniajacych
podane wyzej warunki;

m dla pory nocnej ten z ponizszych poziomdw dzwieku

A, ktérego wartos¢ jest wieksza:

* réwnowazny poziom dzwieku A wyznaczony dla
8 godzin miedzy 22:00 a 6:00,

+ $redni maksymalny poziom dzwieku A zmniej-

szony 020 dB (L,,,,, ., -20 dB); poziom ten okresla
sie dla 8 godzin nocy, jezeli w tym czasie wyste-
puje nie mniej niz 8 razy hatas pochodzacy od
pojedynczych operacji lotniczych o maksymal-
nym poziomie dZwieku A, przekraczajgcym réw-
nowazny poziom dzwieku A nie mniej niz o 20 dB;
Sredni maksymalny poziom dzwieku A oblicza
sie z poziomdéw maksymalnych spetniajgcych
podane wyzej warunki.
Miarodajny poziom dzwieku A hatasu lotniczego
okresla sie jako wartos¢ Srednig dla trzech naj-
niekorzystniejszych miesiecy w roku, uwzglednia-
jac przewidywane zmiany ruchu lotniczego w per-
spektywie 5 lat.
W przypadku hatasu lotniczego wprowadzono dodat-
kowe kryterium oceny uwzgledniajace maksymalny
poziom dzwieku A. Kryterium to odnosi sie do mini-
mum 8 operacji w ciggu catej nocy i minimum 16 ope-
racji w ciagu catego dnia. Podanie minimalnej liczby
operacji, przy ktérych powinien by¢ uwzgledniany
poziom maksymalny, ma na celu wyeliminowanie
przypadkéw, gdy o izolacyjnosci akustycznej prze-
grody zewnetrznej decydowatyby sporadyczne ope-
racje lotnicze (aczkolwiek z punktu widzenia potrzeb
cztowieka uwzglednienie nawet pojedynczych ope-
racji o duzych poziomach, zwtaszcza w ciggu nocy,
bytoby w petni uzasadnione).

Jezeli miarodajny poziom dzwieku A hatasu
zewnetrznego jest okreslony wytacznie metoda
obliczeniowa, nalezy obliczone wartosci poziomu
zwiekszyc o 3 dB.

Odniesienie wymagan podanych w tablicy 5 normy do

wskaznikéw oceny R’,, lub R’,, jest zalezne od widma

hatasu zewnetrznego:

m jezeli w hatasie zewnetrznym dominujg zrédta przypi-
sane w normie PN-EN ISO 717-1 widmowemu wskaz-
nikowi adaptacyjnemu C,, (np. komunikacja drogowa
w miescie, ruch kolejowy o matej predkosci, zaktad
przemystowy emitujacy hatas z przewaga niskich
czestotliwosci, muzyka dyskotekowa), to wymaga-
nia dotycza wskaznika R’,,;

m jezeli w hatasie zewnetrznym dominujg Zrédta przy-
pisane w normie PN-EN ISO 717-1 widmowemu
wskaznikowi adaptacyjnemu C (np. ruch drogowy na
autostradach i drogach szybkiego ruchu o predkosci
V > 80 km/h, ruch kolejowy o duzej predkosci, zaktad
przemystowy emitujacy hatas z przewagg duzych cze-
stotliwosci), to wymagania dotycza wskaznika R’ ;.

Dla pomieszczen w budynkach mieszkalnych mini-

malne wskazniki wypadkowej izolacyjnosci akustycz-

nej whasciwej przyblizonej scian zewnetrznych R’,, lub

R’,, W dB wynosza:
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Tablica 1. Wymagana wypadkowa izolacyjnos¢ akustyczna wlasciwa sciany zewnetrznej
(Tablica 5 normy PN-B-02151-3:1999)

Minimalny wskaznik oceny wypadkowej izolacyjnosci akustycznej
Przegroda zewnetrzna wiasciwej przyblizonej R’, lub R’,, w decybelach, w zaleznosci od
W pomieszczeniu miarodajnego poziomu dZzwieku A w decybelach
w ciagu dnia/nocy na zewnatrz budynku
Lp. Rodzaj budynku
e od46do| od51 |od56do|od6ldo| od66 od 71
ceer oS 50 do55 60 65 do70 | do75
pora dnia
od 36 do | od 41 do | od 46 do | od 51 od 56 od 61
(e Ccis 40 a5 50 do55 | do60 | do65
pokoje? 20 20 23 23 28 33 38
1 Budynki mieszkalne kuchnie 20 20 20 20 23 28 33
klatki schodowe, piwnice nie stawia sie wymagan
pokoje hotelowe 20 [ 20 | 23 | 23 [ 28 [ 33 | 38
2 Budynki hotelowe kategorii trzygwiazdkowej
i wyzszej, internaty pomieszczenia gospodarcze, klatki schodowe nie stawia sie wymagan
, - j pokoje hotelowe? 20 [ 20 | 20 | 23 [ 23 [ 8 | 3
3 Budynki hotelowe kategorii nizszych niz
podano w Ip. 2 pomieszczenia gospodarcze, klatki schodowe nie stawia sie wymagan
gabinety badan lekarskich, pokoje chorych
4 Szpitale z wyjatkiem pokoi w oddziatach intensywnej opieki 20 23 23 28 33 38 2l
medycznej!
5 Przychodnie lekarskie gabinety badan lekarskich, pokoje zabiegowe 20 23 23 28 33 38 2
6 Ztobki, przedszkola pokoje dla dzieci 20 20 23 28 33 38 2l
pokoje pensjonariuszy® 20 20 23 23 28 33 38
7 Domy rencistéw, domy wczasowe . . . ) . ,
pomieszczenia gospodarcze, klatki schodowe nie stawia sie wymagan
sale lekcyjne 20 20 23 23 8 [ 33 [
8 Szkoty = — -
korytarze nie stawia sie wymagan
9 Placéwki naukowe, naukowo-badawcze pokoje do pracy 20 23 23 28 33 38 2
pokoje do pracy wymagajacej koncentracji uwagi 20 20 23 23 28 33 38
10 Budynki administracyjne g _ o ] ]
pokoje do pracy administracyjnej, pomieszczenia
administracyjne w obiektach tymczasowych 20 20 20 20 23 28 33
sale zaje¢ wymagajacych koncentracji uwagi 20 20 23 23 28 33 38
11 Domy kultury
sale zaje¢, pozostate 20 20 20 20 23 28 33
12 Wszystkie rodzaje budynkéw sale kawiarniane i restauracyjne, sale sklepowe? 20 20 20 20 20 23 28

Podane w powyzszej tablicy wyma-
gania odnosza sie do przypadku, gdy
w pomieszczeniu znajduje sie jedna
przegroda zewnetrzna z oknami. Jezeli
W pomieszczeniu znajduje sie wie-
cej niz J'e.dl"a PrZEQFQda Zewnetr;na Wymagany wskaznik oceny wypadkowej izolacyjno- Wymagany wskaznik oceny izolacyjnosci akustycznej poszcze-
z oknami, wymagania nalezy zwigk- $ci akustycznej wiasciwej przyblizonej R’,, (lub R’,,) golnych czesci przegrody Ry, lub R,,")

szy¢ o wartosci 10Ign (n - liczba przegrody zewnetrznej w decybelach
przegréd zewnetrznych z oknami
w danym pomieszczeniu). Elementy
sktadowe Sciany (okna, czes¢ petna, 23 30 20
nawiewniki powietrza itp.) powinny

Tablica 2. Wymagane wskazniki oceny izolacyjnosci akustycznej czesci petnej
i okien, stanowiacej nie wiecej niz 50% powierzchni sciany w zaleznosci od

wymaganej wypadkowej izolacyjnosci akustycznej wtasciwej sciany zewnetrznej
(Tablica 6 normy PN-B-02151-3:1999)

czesc petna okno

20 25 20

28 35 25
by¢ tak dobrane, aby skonstru-
owana z nich przegroda spetniata 33 40 30
warunki normowe. Dla przypadku, 38 45 35
gdy okna stanowiag nie wiecej jak
50% powierzchni $ciany, mozna
oszacowac wymagang izolacyjnosc
czesci petnej $ciany i okna na pod-
stawie tablicy zamieszczonej w nor- Izolacyjnos¢ akustyczna $cian zewnetrznych i stropodachéw bez okien wyrazona wskaznikiem oceny R, powinna
mie PN-B-02151-3:1999. by¢ wieksza o 10 dB od wartosci wymaganych dla $ciany z oknami.



3 WYMAGANIA PN-B-02151-

»3:2015-10

Zasady okreslania minimalnej izolacyjnosci akustycz-

nej przegréd zewnetrznych podane sg w normie PN-B-

02151-3:2015-10 , Akustyka budowlana - Ochrona
przed hatasem w budynkach - Cze$¢ 3: Wymaga-

nia dotyczace izolacyjnosci akustycznej przegréd w

budynkach i elementéw budowlanych”.

Oznaczenia parametréw akustycznych charakteryzu-

jacych przegrody budowlane zewnetrzne:

R’, , wskaznik oceny przyblizonej izolacyjnosci aku-
stycznej wtasciwej R’, uwzgledniajgcy widmowy
wskaznik adaptacyjny C, dB;

R’, , wskaznik oceny przyblizonej izolacyjnosci aku-
stycznej wtasciwej R’, uwzgledniajgcy widmowy
wskaZnik adaptacyjny C,, dB.

Izolacyjnos¢ od dzwiekow powietrznych przegréd zewnetrz-

nych nalezy okresla¢ za pomoca wskaznika oceny przy-

blizonej izolacyjnosci akustycznej wiasciwej, R’ ,.

W przypadku wystepowania Zrédet hatasu zewnetrz-

nego, przy ktérych zgodnie z PN-EN ISO 717-1 przyj-

muje sie widmowy wskaznik adaptacyjny C, zamiast
wskaznika R’ , stosuje sig wskaznik R’ ;.

Przy okreslaniu wymagan dotyczacych izolacyjnosci

od dzwiekdw powietrznych przegréd zewnetrznych

w budynkach mieszkalnych, uzytecznosci publicznej

i zamieszkania zbiorowego nalezy stosowac naste-

pujace zasady:

a) wartos¢ wskaznika R’, , oblicza sie wg metody
podanej w 7.2;

b) izolacyjnos¢ akustyczna Sciany zewnetrznej w budyn-
kach mieszkalnych, hotelowych, zakwaterowania
turystycznego, zamieszkania zbiorowego i szpi-
talnych nalezy dostosowac do poziomu hatasu
zewnetrznego ocenianego odrebnie dla pory dnia
i pory nocy; w tych przypadkach obliczenia wg 7.2
nalezy przeprowadzi¢ zaréwno w odniesieniu do
pory dnia, jak i pory nocy, a jako wymaganie przy-
jac te wartos¢ wskaznika R’, ,, ktora jest wigksza;

c) w pozostatych rodzajach budynkéw, niewymie-
nionych w poz. b), izolacyjnos¢ akustyczng Sciany
zewnetrznej nalezy dostosowac do poziomu hatasu
zewnetrznego wystepujacego w porze dnia;

d) w przypadku budynkéw narazonych na hatas
od operacji lotniczych nalezy wyznaczy¢ war-
tos¢ wskaznika R’, , odrebnie przy uwzglednieniu
miarodajnego réwnowaznego poziomu dzwieku
A hatasu zewnetrznego odnoszacego sie do pory
dnia Ly, oo | POTY NOCY L, ..\ Oraz miarodaj-
nego maksymalnego poziomu dzwieku A hatasu
zewnetrznego odnoszacego sie do pory nocy [2]

Ly max zewnv @ NAStepNie nalezy przyjac te wartos¢
R’, ., ktéra jest najwigksza;

e) wyznaczona wg poz. od a) do d) izolacyjnos¢ od dzwie-
kéw powietrznych przegréd zewnetrznych z oknami/
drzwiami balkonowymi i elementami nawiewnymi
jest izolacyjnoscig wypadkowg i dotyczy nastepuja-
cych warunkéw eksploatacji tych przegréd:

1. okna i drzwi balkonowe sg zamkniete,
2. elementy nawiewne z mozliwoscig regulowa-

nia przez uzytkownika ustawione sg w pozy-
¢ji ,zamkniete”,

3. elementy nawiewne bez mozliwosci regulowa-
nia przez uzytkownika ustawione sg w pozy-
cji ,otwarte”;

f) bez wzgledu na wynik obliczen wg poz. a) izolacyj-
nos¢ akustyczna przegrody zewnetrznej nie powinna
by¢ mniejsza niz R’,, = 30 dB; wymaganie to nie
dotyczy przegréd zewnetrznych holi i pomieszczen
recepcji w hotelach, korytarzy i pomieszczen rekre-
acyjnych w szkotach, sal konsumpcyjnych kawiarni i
restauracji, sal wystawowych oraz pomieszczen do
zajec sportowych i innych pomieszczen o podobnym
przeznaczeniu, dla ktérych nalezy przyjac jako izo-
lacyjnos¢ minimalng wskaznik oceny R, , = 25 dB.

Rozwigzania materiatowo-konstrukcyjne przegréd

zewnetrznych dostosowane do podanych wyzej wyma-

gan powinny uwzgledni¢ wptyw tych przegrdéd na stopien

bocznego przenoszenia dzwieku wg PN-EN 12354-1.

Gdy pomieszczenie ma jedng przegrode zewnetrzng,
warto$¢ wskaznika oceny R’, , przyblizonej izolacyj-
nosci akustycznej wiasciwej przegrody zewnetrznej
nalezy obliczy¢ z Réwnania (1):

Do S
R A2 T LA,ZEW LA,WEW +10 lg( A ) +3
gdzie:
R'A2 wskaznik oceny przyblizonej izolacyjnosci akustycz-
' nej wiasciwej przegrody zewnetrznej
LA ZEW miarodajny poziom hatasu zewnetrznego przy danej
' przegrodzie zewnetrznej wg 7.3 PN-B-02151-3:2015-
10, warto$¢ zaokraglona do catkowitej liczby decybeli
LA WEW poziom odniesienia do obliczenia izolacyjnosci aku-
! stycznej przegrody zewnetrznej wg 7.4, PN-B-02151-
3:2015-10
A chtonno$¢ akustyczna pomieszczenia w oktawowym
pasmie o srodkowej czestotliwosci f = 500 Hz, bez
wyposazenia pomieszczenia i obecnosci uzytkownikéw
S pole rzutu powierzchni przegrody zewnetrznej na
ptaszczyzne fasady lub dachu, widziane od strony
pomieszczenia
A= 0, 161 x ?
gdzie:
\Y objeto$¢ pomieszczenia
T przewidywany czas pogfosu T w pomieszczeniu, w okta-

wowym pasmie o $rodkowej czestotliwosci f = 500 Hz

Wartos¢ sktadnika 10 Ig S/A nalezy przyjac z danych poda-
nych w Zafaczniku C (informacyjnym) PN-B-02151-3:2015-10.
W Tablicy C.1 PN-B-02151-3:2015-10 zestawiono war-
tosci sktadnika 10 Ig S/A w zaleznosci od czasu pogtosu
pomieszczenia T, stosowane przy obliczaniu izolacyjnosci
akustycznej przegrody zewnetrznej wg Réwnania (1), gdzie:

pole rzutu powierzchni przegrody zewnetrznej pomiesz-
czenia na ptaszczyzne fasady lub dachu, widziane od
strony pomieszczenia

\ objetos$¢ pomieszczenia

T przewidywany czas pogtosu w pomieszczeniu

Tablica 3. Sktadnik 10 Ig S/A w zaleznosci od czasu pogtosu, T,

pomieszczenia
(Tablica C.1 PN-B-02151-3:2015-10)

VIS Wartosci sktadnika 10 Ig S/A w zaleznosci od czasu pogtosu, T, pomieszczenia dB
m 0.4 0.5 0,6 0,8 1,0 1,2 15
s s s s s s s

1 +4 +5 +6 +7 +8 +9 +9
2 +1 +2 +3 +4 +5 +6 +6
3 -1 0 [+ +2 +3 +4 +5
4 -2 -1 0 +1 +2 +3 +4
5 -3 -2 -1 0 +1

6 -4 -3 -2 -1 0

8 -5 -4 -3 -2 -1

10 - - -4 -3 2

15 - -4 -4

Jezeli w pomieszczeniu jest jedna Sciana zewnetrzna
i pomieszczenie ma ksztatt prostopadtoscianu, to
wartos¢ V/S odpowiada gtebokosci pomieszczenia.
Pola zacienione obejmuja najczesciej wystepujace
wartosci V/S pomieszczen o danym czasie pogtosu,
T, w przypadku gdy w pomieszczeniu wystepuje tylko
jedna przegroda zewnetrzna.

Wynik obliczen wg Réwnania (1) nalezy zaokragli¢ do
catkowitej liczby dB.

Przewidywany czas pogtosu T w pomieszczeniu w pasmie
o0 srodkowej czestotliwosci f = 500 Hz nalezy przyjac
jako réwny wzorcowemu czasowi pogtosu T = 0,5 s.
Wyjatkiem sg pomieszczenia, dla ktérych w PN-B-
02151-4 okreslono dopuszczalny czas pogtosu T lub
minimalng chtonnos¢ akustyczng A. Dla tych pomiesz-
czen nalezy przyja¢ wartosci T lub wyznaczy¢ warto-
$ci A wg PN-B-02151-4 w oktawowym pasmie o Srod-
kowej czestotliwosci f = 500 Hz.

Ustalanie poziomu miarodajnego hatasu zewnetrznego
Przy ustalaniu miarodajnego poziomu hatasu zewnetrz-
nego L, ., uwzglednia sig hatas pochodzacy od Zré-
det zewnetrznych, charakterystycznych dla danego
terenu. Nie uwzglednia sie hatasu powstaja-
cego w sytuacjach zagrozen, podczas imprez
masowych na wolnym powietrzu, hatasu wyni-
kajacego z prowadzonych prac budowlanych.

Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego odnosi sie
odrebnie do pory dnia i pory nocy przy uwzglednie-
niu nastepujacych przedziatéw czasu odniesienia:

m dlaporydnial,,,, - 0d godz. 6:00 do godz. 22:00,
m dla pory nocy L, ., - 0d godz. 22:00 do godz. 6:00.
W zaleznosci od typu Zrédta hatasu zewnetrznego, przy
wyznaczaniu miarodajnego poziomu hatasu LA,zew uwzgled-
nia sie, zaleznie od potrzeb:

m dtugookresowy réwnowazny poziom dzwieku A hatasu
zewnetrznego L, ..., 0dnoszacy sie do pory dnia,

m dtugookresowy réwnowazny poziom dzwieku A hatasu

zewnetrznego Ly, _o.n odnoszacy sie do pory nocy,

m diugookresowy $redni maksymalny poziom dZwieku
A - Ly o zewn ~ 00N0SZ3CY Sig do pory nocy.
UWAGA
W normie PN-B-02151-3:2015-10 $rednim maksy-
malnym poziomem dZzwieku A jest poziom Sredni
energetyczny.
Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego L, ., nalezy
okresli¢ w odlegtosci 2 m od fasady budynku, na wyso-
kosci rozpatrywanego fragmentu przegrody zewnetrznej.
Jezeli do jego wyznaczenia korzysta sie z mapy aku-
stycznej danego terenu, to do wartosci przyjetych
z mapy nalezy wprowadzi¢ ewentualng poprawke
uwzgledniajaca zmiany poziomu hatasu zewnetrz-
nego na wysokosci powyzej 4 m oraz zmiany zwig-
zane z lokalnymi warunkami rozprzestrzeniania sie
dzwieku, okreslona na podstawie obliczen lub/i uzu-
petniajacych pomiarédw akustycznych.

UWAGA

Potrzeba zastosowania poprawki moze wynika¢ z
warunkéw usytuowania zrédta hatasu zewnetrznego
w stosunku do fasady budynku, rodzaju zabudowy
otoczenia, wysokosci budynku itp.
Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego L, ,,, powi-
nien uwzglednia¢ perspektywiczne zmiany poziomu
hatasu w terenie, wynikajgce np. z budowy nowej
trasy komunikacyjnej, zmiany tras przelotu statkéw
powietrznych, lub przewidywane zmiany w nateze-
niu ruchu komunikacyjnego zwigzanego z istnieja-
cymi obiektami komunikacyjnymi.

Jezeli do wyznaczenia miarodajnego poziomu hatasu
zewnetrznego L, ., 0dnoszacego sig do poziomdw
réwnowaznych, korzysta sie z mapy akustycznej,
to miarodajny réwnowazny poziom dzwieku, odno-
szacy sig do pory dnia L,,, .., Nalezy wyznaczy¢
na podstawie wartosci wskaznika hatasu zewnetrz-
nego L, Np. przy zastosowaniu metody oblicza-
nia podanej w Zataczniku E (informacyjnym) PN-B-
02151-3:2015-10. Miarodajny réwnowazny poziom
dzwieku A odnoszacy sie do pory nocy Lcq,zewn 00PO-
wiada wartosci dtugookresowego - w skali 1 roku -
poziomu dZwieku A odnoszacego sie do pory nocy L,
podanej na mapie akustycznej.

Jezeli dla danego terenu nie istnieja mapy akustyczne
lub jezeli przedziat czasu, dla ktérego wyznacza sie
miarodajny poziom hatasu zewnetrznego L, .. jest
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krétszy niz 1 rok, to miarodajny réwnowazny poziom
hatasu zewnetrznego, odnoszacy sie do pory dnia
g zemp 1UP NOCY Ly oo, NAIEZY WyZnaczyC na
podstawie obliczen lub/i pomiaréw w krétkich prze-
dziatach czasu, z uwzglednieniem korekcji na zmien-
nos¢ hatasu w dtugim okresie przyjetym zgodnie z
7.3.2.do 7.3.5 PN-B-02151-3:2015-10, w zaleznosci
od rodzaju Zrédta hatasu zewnetrznego.
Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego L, ...
pochodzacego od poszczegdinych rodzajéw zrodet,
podanow 7.3.2, 7.3.3, 7.3.4 PN-B-02151-3:2015-10.
Jezeli na danym terenie wystepuje hatas pochodzacy
od kilku Zrédet dziatajacych réwnoczesnie, to miaro-
dajny poziom hatasu zewnetrznego nalezy okresli¢
wg 7.3.5 PN-B-02151-3:2015-10.

Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego pocho-
dzacego od komunikacji drogowej i szynowej
Dla pory dnia, jako miarodajny poziom hatasu zewnetrz-
nego pochodzacego od komunikacji drogowej i szyno-
wej, nalezy przyjmowac dtugookresowy réwnowazny
poziom dzwigku A L, ..., Wyznaczony dla 16 godzin
dnia, z uwzglednieniem wszystkich dni w roku.

Dla pory nocy, jako miarodajny poziom hatasu zewnetrz-
nego pochodzacego od komunikacji drogowej i szyno-
wej, nalezy przyjmowac dtugookresowy réwnowazny
poziom dZzwieku A L , Wyznaczony dla 8 godzin

‘Aeq,zew,N

nocy, z uwzglednieniem wszystkich nocy roku.

MIARODAJNY POZIOM HALASU
ZEWNETRZNEGO POCHODZACEGO
OD OPERAC]I LOTNICZYCH
Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego pocho-
dzacego od operacji lotniczych nalezy okresli¢:

a) w przypadku lotnisk cywilnych z tgczna liczba
operacji lotniczych w ciggu roku przekraczajaca
3000 (przy czym przylot i odlot jest liczony jako
jedna operacja lotnicza), z uwzglednieniem odreb-
nie wszystkich dni i nocy w roku,

b) w przypadku pozostatych lotnisk i lagdowisk
cywilnych oraz lotnisk i lgdowisk wojskowych -
z uwzglednieniem wszystkich dni i nocy w trzech
kolejnych miesigcach roku o najwiekszej liczbie
operacji lotniczych.

Jako miarodajny poziom hatasu zewnetrznego dla

pory dnia L, ..., nalezy przyja¢ dtugookresowy

réwnowazny poziom dzwieku A, wyznaczony dla

16 godzin dnia, z uwzglednieniem wszystkich dni w

odpowiednim przedziale czasu wg a) lub b), L, . ..o

Jako miarodajny poziom hatasu zewnetrznego dla

pory nocy L, ., nalezy przyjac:

m dtugookresowy réwnowazny poziom dzwieku A,
wyznaczony dla 8 godzin nocy, z uwzglednieniem
wszystkich nocy w odpowiednim przedziale czasu
wg a) lub b), Ly ewni

n ditugookresowy $redni maksymalny poziom dzwieku
A pojedynczych operacji lotniczych wystepujacych
w ciggu 8 godzin nocy, z uwzglednieniem wszystkich
nocy w odpowiednim przedziale czasu wg a) lub b),
L w przy obliczaniu dtugookresowego $red-

'‘Amax,zew,|
niego maksymalnego poziomu dZwieku A uwzgled-
nia sie operacje lotnicze powodujace na danym

terenie hatas o poziomie dzwieku AL, . =70 dB.
UWAGA

Miarodajny poziom hatasu zewnetrznego L, _.,,
pochodzacego od operacji lotniczych okresla sie
np. przy wykorzystaniu map zasiegu hatasu lotni-
czego, danych z pomiaréw monitoringowych, uzu-
petniajacych pomiaréw akustycznych oraz obliczen.
Przyktad wykorzystania map hatasu lotniczego,
obejmujacych wartosci L, i L, do obliczenia mia-
rodajnego réwnowaznego poziomu dzwieku A dla
pory dnia L, ..., Podano w Zataczniku E (infor-
macyjnym) PN-B-02151-3:2015-10.

Przyktad sposobu oszacowania wartosci miarodajnego
$redniego maksymalnego poziomu hatasu zewnetrz-
nego odnoszacego sig do pory nocy L, . ...\ N3
podstawie mapy dtugookresowego (w skali 1 roku)
$redniego poziomu dzwieku A odnoszacego sie do
pory nocy L, podano w Zataczniku F (informacyj-
nym) PN-B-02151-3:2015-10.

MIARODAJNY POZIOM HALASU
ZEWNETRZNEGO POCHODZACEGO
OD INNYCH ZRODEL

Jako miarodajny dla pory dnia poziom hatasu
zewnetrznego pochodzacego od innych Zrédet niz
wymienione w 7.3.1i 7.3.2 nalezy przyja¢ dzienny
réwnowazny poziom dzwigku A L, .., obliczony
dla 8 najniekorzystniejszych kolejnych godzin dnia
z uwzglednieniem wszystkich dni roku.

Jako miarodajny dla pory nocy poziom hatasu
zewnetrznego pochodzacego od innych Zrédet niz
wymienione w 7.3.1 i 7.3.2 nalezy przyja¢ nocny
réwnowazny poziom dzwigku A L, .., Obliczony
dla 1 najniekorzystniejszej godziny nocy z uwzgled-
nieniem wszystkich nocy roku.

OKRESLENIE WARTOSCI
POZIOMOW ODNIESIENIA DO
OBLICZENIA WYMAGANE])
IZOLACYJNOSCI AKUSTYCZNE])
PRZEGROD ZEWNETRZNYCH

Do obliczenia izolacyjnosci akustycznej przegréd
zewnetrznych pomieszczenia wg Réwnania (1) wyko-
rzystuje sie poziom odniesienia dostosowany do
rodzaju miarodajnego poziomu hatasu zewnetrznego.
Rozréznia sie poziomy odniesienia:

Tablica 4. Poziom odniesienia L,

a) L pequew SLOSOWEANY W przypadkach, gdy mia-
rodajny poziom hatasu zewnetrznego dotyczy
réwnowaznego poziomu dzwieku A w porze dnia
LAeq,xew,D IUb nOCy LAeq,zew,N'

b) L, o wew StOSOWaNy w przypadkach, gdy miaro-
dajny poziom hatasu zewnetrznego dotyczy $red-
niego maksymalnego poziomu dZzwieku A w porze
nocy LAeq,zew,N‘

Wartosci poziomu odniesienia L eqwew dOtyczace

miarodajnego réwnowaznego poziomu dzwieku A

hatasu zewnetrznego nalezy przyja¢ odpowiednio:

m z Tablicy 7 PN-B-02151-3:2015-10, jezeli miaro-
dajny poziom hatasu zewnetrznego dotyczy war-
tosci rownowaznych L, ...

m z Tablicy 8 PN-B-02151-3:2015-10, jezeli miaro-
dajny poziom hatasu zewnetrznego odnosi sie
do hatasu lotniczego i dotyczy wartosci maksy-
malnych L, e

W naszym przypadku mamy do czynienia z pozio-

mami miarodajnymi dotyczacymi pozioméw réwno-

waznych. Ponizej przedstawiono wyciag z Tablicy 7

PN-B-02151-3:2015-10, dotyczacy pomieszczen chro-

nionych w budynkach mieszkalnych.

dotyczacy miarodajnego

,wew

rownowaznego poziomu dzwieku A hatasu zewnetrznego
(wyciag z Tablicy 7 PN-B-02151-3:2015-10)

Poziom odniesienia
L
Lp. Rodzaj budynku Rodzaj pomieszczenia “:;;’”’
dzien noc
11 budynki mieszkalne (bez wzgledu na rodzaj pokdj 35 25
1.2 zabudowy) wydzielona kuchnia 40
2.1 . pokdj hotelowy 35 25
budynki hotelowe - - ~
2.2 hol, pomieszczenie recepcji 45
budynki zakwaterowania turystycznego
3 (hotele turystyczne, pensjonaty, domy pokéj 35 25
wypoczynkowe)
4.1 budynki zamieszkania zbiorowego (domy RO vtvacgﬂTbaucrr;asctﬁiirllglﬁ:;igﬁnterna- 35 25
studenckie, internaty i bursy szkolne, hotele

% robotnicze, domy dziecka, domy opieki pokoje w domach dziecka . .

: spotecznej) i domach opieki spotecznej

5 ztobki i przedszkola pokoje dla dzieci 35
6.1 klasy szkolne 35
6.2 Swietlice 35
6.3 szkoty podstawowe pokoje nauczycielskie 35
6.4 i ponadpodstawowe stol6wki 40

korytarze szkolne
@z i pomieszczenia rekreacyjne &%
7.1 sale wyktadowe, audytoria 35
7.2 budynki szkét wyzszych pomieszczenia laboratoryjne 35
i placéwek badawczych
7.3 pomieszczenia do pracy kameralnej 35
8.1 sale t6zkowe 32 25
8.2 gabinety lekarskie 35
83 budynki szpitalne gabinety zabiegowe 35
i zaktadéw opieki medycznej | L . . .
8.4 sale operacyjne i pomieszczenia zwia- 28 28
zane

8.5 sale IOM 30 25
9.1 pokoje biurowe 40
9.2 budynki biurowe gabinety dyrektorskie i inne pokoje do 35

' pracy koncepcyjnej
10.1 3 sale przestuchan i rozpraw 35

budynki sadéw i prokuratur

10.2 sale narad sedziowskich 32
11.1 sale konferencyjne 32
11.2 pomieszczenia administracyjne 40
11.3 wszystkie rodzaje budynkéw kawiarnie, restauracje 40
11.4 sale wystawowe 45
11.5 pomieszczenia do zajec sportowych 45




Wymagana izolacyjnos¢ akustyczna okien/drzwi
balkonowych

Aby uzyskac zgodna z wymaganiami izolacyjnos¢ aku-
styczna przegrody zewnetrznej czesciowo przeszklonej, bez
Sciennych nawiewnikow powietrza zewnetrznego, dobiera
sie izolacyjnos¢ okna/drzwi balkonowych w zaleznosci od
izolacyjnosci akustycznej czesci petnej oraz od udziatu

sumy powierzchni otworéw okiennych/drzwi balkonowych
w catkowitej powierzchni przegrody zewngtrznej widzianej
od strony pomieszczenia. Przyjmujac, ze wszystkie okna/
drzwi balkonowe wystepujace w przegrodzie zewnetrznej
beda miaty jednakowa izolacyjnos$¢ akustyczna, izolacyj-
nos¢ akustyczng tych okien/drzwi balkonowych oblicza sie
wg Réwnania (G.2) PN-B-02151-3:2015-10.

R.,,=R',-101g [% —% 10 '°'““'~f“'“‘v)]

A2,0

gdzie:

RA 70 wskaznik oceny izolacyjnosci akustycznej wiasciwej okna/drzwi balkonowych

R'A 5 wskaznik oceny wymaganej izolacyjnosci akustycznej wtasciwej przegrody zewnetrznej wg rozdziatu

" 6 normy PN-B-02151-3:2015-10

RIA 20 wskaznik oceny izolacyjnosci akustycznej wtasciwej czesci petnej przegrody zewnetrznej

S pole powierzchni rzutu przegrody zewnetrznej na ptaszczyzne fasady lub dachu, widziane od strony
pomieszczenia

So pole powierzchni rzutu otworéw okiennych/drzwi balkonowych w przegrodzie zewnetrznej na ptasz-
czyzne fasady lub dachu, widziane od strony pomieszczenia

Sp pole powierzchni rzutu czesci petnej Sciany zewnetrznej pomieszczenia na ptaszczyzne fasady lub
dachu, S, =S - S,

UWAGA

Jezeli okno ma nawiewnik powietrza, to w Rdwnaniu (G.2) PN-B-02151-3:2015-10 uwzglednia sie R,, 0knaz
nawiewnikiem; izolacyjno$¢ okna z nawiewnikiem okresla sie za pomocg pomiaréw lub obliczen, wykorzystu-
jac zasade wynikajacg z Rdwnania (G.1) PN-B-02151-3:2015-10.

Zalezno$¢ miedzy izolacyjnoscig akustyczng przegrody zewnetrznej X pomieszczenia a izolacyjnoscig cze-
$ci petnej i izolacyjnoscig okien/drzwi balkonowych przy uwzglednieniu procentowego udziatu powierzchni
otworéw okiennych/drzwi balkonowych w catkowitej powierzchni przegrody zewnetrznej wg Réwnania (G.2)

przedstawiono w Tablicy G.1 PN-B-02151-3:2015-10.

Tablica 5. Zaleznos¢ miedzy wymagana izolacyjnoscia akustyczna X

przegrody zewnetrznej pomieszczenia a izolacyjnoscia czesci petnej
oraz okien/drzwi balkonowych (Tablica G.1 PN-B-02151-3:2015-10)

Wymagana izolacyjnos¢ akustyczna czesci przeszklonej
(okien/drzwi balkonowych) w zaleznosci od procentowego
Wymagana izolacyj- Izolacyjnos¢ udziatu ich powierzchni® w powierzchni catej przegrody
nos¢ akustyczna prze- akustyczna zewnetrznej
Lp. grody zewnetrznej czesci petnej R..
'A,Z RA,Z dB
dB dB
25% 50% 75% 100%
1 X X X X
2 X X+5 X-5 X-2 X-1 X
3 = (X + 10) X-6 X-3 X-1 X
a Dotyczy pola powierzchni rzutu na ptaszczyzne fasady lub dachu widzianego od strony pomieszczenia.

WADY | ZALETY
« W OKRESLANIU WYPAD-
KOWE]) IZOLACYJNOSCI
SCIANY ZEWNETRZNE])
Ponizej oméwiono wady i zalety okreslania mini-
malnej izolacyjnosci wypadkowej Scian zewnetrz-
nych w budynkach wg obydwu norm.

4 1 PN-B-02151-3:1999

Wady

1. Brak mozliwosci korzystania z map akustycznych
ze wzgledu na inny przedziat czasowy pozioméw
hatasu zewnetrznego.

Miarodajny poziom dzwieku A hatasu zewnetrznego
pochodzacego od wszystkich zrédet, z wyjat-
kiem hatasu lotniczego, przyjmuje sie (wg PN-B-
02151-3:1999):

m dla pory dziennej - réwnowazny poziom dzwieku
A okreslony dla o$miu kolejnych najniekorzystniej-
szych godzin miedzy 6:00 a 22:00;

m dla pory nocnej - réwnowazny poziom dzwieku
A wyznaczony dla jednej najniekorzystniejszej
godziny miedzy 22:00 a 6:00.

Mapy akustyczne wykonywane dla duzych miast,

gtéwnych tras komunikacyjnych i duzych portéw

lotniczych podaja:

m L, - wskaznik hatasu zewnetrznego - sredni
dtugookresowy w skali 1 roku poziom dzwieku A
odnoszacy sie do pory doby (24 godziny);

m L, - sredni dtugookresowy w skali 1 roku poziom
dzwieku A, odnoszacy sie do pory nocy (8 godzin).

2. Mato dokfadny sposdb ustalania wymagania dotycza-
cego izolacyjnosci akustycznej przegréd zewnetrz-
nych, nieuwzgledniajgcy wielkoSci powierzchni
przegréd zewnetrznych oraz chtonnos$ci akustycz-
nej pomieszczen chronionych.

3. Ograniczenie mozliwosci okreslania minimalnej
wypadkowej izolacyjnosci akustycznej Sciany
zewnetrznej dla przypadkéw, w ktérych miarodajny
poziom dZwieku A na zewnatrz budynku przekra-
cza odpowiednio dla pory dnia i nocy 75 dB oraz
65 dB (brak w normie procedury jak postepowac
w takich przypadkach).

4. Bardzo skomplikowany i niejednoznaczny sposéb
okreslania miarodajnych pozioméw dzwieku dla
pory dnia i pory nocy hatasu lotniczego.

Zalety

1. Prosta metodyka obliczen.

2, Zakresy 5-decybelowe miarodajnych pozioméw
dzwieku dla pory dnia i pory nocy, dla ktérych
okreslona jest jedna wartos¢ minimalnej wypad-
kowej izolacyjnosci akustycznej Sciany zewnetrz-
nej. Warto$¢ ta jest okredlana dla maksymalnej
wartosci miarodajnego poziomu dzwieku A, co
powoduje wyzszg izolacyjno$¢ Sciany zewnetrznej
dla nizszych wartosci z 5-decybelowego zakresu
miarodajnych pozioméw dzwieku dla pory dnia i
pory nocy (wyzsza ochrone akustyczng).

4 2 PN-B-02151-3:2015-10

Wady

Konieczno$¢ wykonania obliczen dla kazdego pomiesz-
czenia chronionego akustycznie (tak naprawde nie
jest to wada, ale zostata jako taka sklasyfikowana
ze wzgledu na zmudnos$¢ obliczen).

Zalety

1. Wprowadzenie minimalnej wartosci wypadkowej
izolacyjnosci akustycznej sciany zewnetrznej bez
wzgledu na wynik obliczen (izolacyjnos¢ aku-
styczna przegrody zewnetrznej nie powinna by¢
mniejsza niz R'“ =25dB (R'A,1 = 25 dB); wyma-
ganie to nie dotyczy przegréd zewnetrznych
holi i pomieszczen recepcji w hotelach, kory-
tarzy i pomieszczen rekreacyjnych w szkotach,
sal konsumpcyjnych kawiarni i restauracji,
sal wystawowych oraz pomieszczen do zajed
sportowych i innych pomieszczen o podobnym
przeznaczeniu, dla ktérych nalezy przyja¢,
jako izolacyjno$¢ minimalna, wskaznik oceny
R’,,=25dB (R’,, = 30 dB).

2. Mozliwos¢ korzystania z map akustycznych ze
wzgledu na inny przedziat czasowy pozioméw
hatasu zewnetrznego.

Miarodajny poziom dZwieku A hatasu zewnetrznego

pochodzacego od wszystkich Zrédet, z wyjatkiem

hatasu lotniczego, przyjmuje sie (wg PN-B-02151-

3:2015-10):

m dla pory dziennej - dtugookresowy réwnowazny
poziom dzwieku A - L\eq.zewp - WyZnaczony dla 16
godzin dnia, z uwzglednieniem wszystkich dni w roku.

m dla pory nocnej - diugookresowy réwnowazny poziom
dzwieku A - L peqzewn - WYznaczony dla 8 godzin
nocy, z uwzglednieniem wszystkich nocy roku.

m Mapy akustyczne wykonywane dla duzych miast,
gtéwnych tras komunikacyjnych i duzych portéw
lotniczych podaja:

m L, - wskazZnik hatasu zewnetrznego - Sredni diu-

DWN
gookresowy w skali 1 roku poziom dZzwieku A odno-




normy i procedury

szacy sie do pory doby (24 godziny);
m L, - $redni dtugookresowy w skali 1 roku poziom

dzwieku A, odnoszacy sie do pory nocy (8 godzin).
L eq.zemp MOZNA oszacowac na podstawie L, oraz Ly,
stosujgc metode podana w Zatgczniku E PN-B-02151-
3:2015-10, natomiast LMWEW’N =L,
5 ROZNICE W OKRESLANIU

« WYPADKOWE])

IZOLACYJNOSCI SCIANY
ZEWNETRZNE]J
W celu pokazania réznic wynikajacych z metod
zawartych w obydwu analizowanych normach ogra-
niczono sie do wymagan dla budynkdéw wielorodzin-
nych jako najczesciej wystepujacych przy projek-
towaniu nowych budynkéw. Wymagania przyjeto
dla pokoi w porze nocnej jako wymagania deter-
minujace obliczenia wymaganej minimalnej izo-
lacyjnosci sciany zewnetrznej mieszkan w budyn-
kach wielorodzinnych.
Na podstawie danych zebranych w dziatalnosci pro-
jektowej autora ponizej przedstawiono przyktady
obliczeniowe w formie tabelarycznej.
Zmiana czasu oceny dla pory nocnej dla okreslania
miarodajnego poziomu dZzwieku hatasu drogowego
i szynowego z 1 godziny (PN-B-02151-3:1999) na
8 godzin (PN-B-02151-3:2015-10) skutkuje albo
brakiem zmian wartosci, albo zmniejszeniem o
1-2 dB. W ponizej przedstawionych obliczeniach
zatozono, ze miarodajne poziomy dZzwieku okre-
slone zgodnie z zasadami obowigzujgcymi w oby-
dwu normach sg sobie réwne.

Tablica 6. Poréownanie obliczen minimalnej wymaganej

izolacyjnosci akustycznej sciany zewnetrznej,
otrzymane wg obydwu analizowanych norm

PN-B-02151-3:1999 PN-B-02151-3:2015-10 Réznica
Aeq, zow? OB R‘,, dB Aeq, zew? OB 101g S/A R‘,, dB
1 2 3 5 6 6-2
+1 40 +2
0 39 +1
-1 38 0
-2 37 -1
61 38 61
-3 36 -2
-3 36 -2
-4 35 -3
-5 34 -4
+1 44 +6
0 43 +5
-1 42 +4
2 4 +3
65 38 65
-3 40 +2
-3 40 +2
-4 39 +1
-5 38 0

Na podstawie powyzszych obliczen mozna zaobserwo-
wac duzg zalezno$¢ obliczen minimalnej wypadkowej
izolacyjnosci akustycznej Sciany zewnetrznej od tzw. gte-
bokosci pomieszczenia (V/S). Przy tych samych warto-
Sciach miarodajnego poziomu dZwieku, np. na tej same;j
elewacji, warto$¢ minimalnej wypadkowej izolacyjnosci
akustycznej sciany zewnetrznej moze sie rézni¢ w eks-
tremalnych przypadkach nawet o 5 dB. Ponizej przedsta-

wiono obliczenia wymaganej izolacyjnosci akustycznej
R, . dB okien w zaleznosci od udziatu powierzchni okna
w catkowitej powierzchni Sciany zewnetrznej widzianej
od strony pomieszczenia chronionego (procent prze-
szklenia $ciany zewnetrznej). Obliczenia wykonano
przy zatozeniu, ze izolacyjno$¢ akustyczna czesci pet-
nej $ciany zewnetrznej jest co najmniej 0 10 dB wyzsza
od najwyzszej wartosci izolacyjnosci akustycznej okna.

Analizowane wartosci miarodajnego dzwieku A dla pory
nocy sg wartosciami czesto spotykanymi przy duzych
arteriach komunikacyjnych w Warszawie. Przyjeto, ze
maksymalng wartoscig R, ., dB okna jednoramowego
(R-U + FIX) wykonanego w systemie PVC (jakimkolwiek)
oraz okien drewnianych przy zastosowaniu dostepnego
szklenia zaréwno jednokomorowego, jak i dwukomo-
rowego jest R, , = 42 dB.

Tablica 7. Obliczenia wymaganej izolacyjnosci akustycznej okien szczelnych w zaleznosci od tzw. procentu

przeszklenia sciany zewnetrznej

PN-B-02151-3:2015-10 R, tiB“okna szczelnego w zaleznosci od tzw.
»%" przeszklenia $ciany zewnetrznej
Lcq, zewr 9B V/S 101g S/A R‘,,, dB 25% 50% 75% 100%
2 +1 44 38 41 43 44
3 0 43 37 40 42 43
4 -1 42 36 39 41 42
65 5 -2 41 35 38 40 41
6 -3 40 34 37 39 40
7 -3 40 34 37 39 40
8 -4 39 33 36 38 39
9 -5 38 32 35 37 38
2 +1 45 39 42 44 45
3 0 44 38 41 43 44
4 -1 43 37 40 42 43
. 5 -2 42 36 39 41 42
6 =5 41 35 38 40 41
7 =3 41 85 38 40 41
8 -4 40 34 37 39 38
9 =5 39 33 36 38 37




PN-B-02151-3:2015-10 R, 2 (1B"okna szczelr'\ego_w zaleznosci od_tzw.
»%" przeszklenia sciany zewnetrznej
Lyeq, zew 9B V/s 101g S/A ‘a2 dB 25% 50% 75% 100%
2 +1 46 40 43 45 46
3 0 45 39 42 44 45
4 -1 44 38 41 43 44
5 -2 43 37 40 42 43
67
6 -3 42 36 39 41 42
7 -3 42 36 39 41 42
8 -4 41 35 38 40 41
9 -5 40 34 37 39 40
2 +1 47 41 44 46 47
3 0 46 40 43 45 46
4 -1 45 39 42 44 45
5 -2 44 38 41 43 44
68
6 -3 43 37 40 42 43
7 -3 43 37 40 42 43
8 -4 42 36 39 41 42
9 -5 41 35 38 40 41
2 +1 48 42 45 47 48
3 0 47 41 44 46 47
4 -1 46 40 43 45 46
5 -2 45 39 42 44 45
69
6 -3 44 38 41 43 44
7 -3 44 38 41 43 44
8 -4 43 37 40 42 43
9 -5 42 36 39 41 42
2 +1 49 43 46 48 49
3 0 48 42 45 47 48
4 -1 47 41 44 46 47
5 -2 46 40 43 45 46
70
6 -3 45 39 42 44 45
7 -3 45 39 42 44 45
8 -4 44 38 41 43 44
9 -5 43 37 40 42 43
2 +1 50 44 47 49 50
3 0 49 43 46 48 49
4 -1 48 42 45 47 48
5 -2 a7 41 44 46 47
71
6 -3 46 40 43 45 46
7 -3 46 40 43 45 46
8 -4 45 39 42 44 45
9 -5 44 38 41 43 44
2 +1 51 45 48 50 51
3 0 50 44 47 49 50
4 -1 49 43 46 49 49
5 -2 48 42 45 47 48
72
6 -3 47 41 44 46 47
7 -3 47 41 44 46 47
8 -4 46 40 43 45 46
9 -5 45 39 42 44 45

Kolorem z6ttym podswietlono w powyzszej tabeli wartosci R, , > 42 dB jako nie-
osiggalne dla okien jednoramowych.

Fakt wystepowania w tak szerokim zakresie wartosci R, , dB nieosiggalnych dla
aktualnie najbardziej rozpowszechnionych okien jednoramowych powinien skto-

ni¢ producentéw stolarki okiennej do szukania rozwigzanh pozwalajacych na spet-
nienie coraz wyzszych wymagan stawianych coraz czesciej dla inwestycji reali-
zowanych w bezposrednim sgsiedztwie hatasliwych arterii komunikacyjnych i nie
tylko (lotniska itp.). Byé moze rozwiazaniem stana sie okna z dodatkowym

skrzydtem, tzw. 2+1 lub okna skrzynkowe.




technologie

W ostatnich dwoch numerach ,,Profiokno”
zaprezentowalismy panstwu najnowsze drzwi
tarasowe smart-slide, skupiajgc sie zaréwno na ich

konstrukcji, wtasciwosciach uzytkowych, jak rowniez
poroOwnaniu z innymi konstrukcjami przesuwnymi.

DRZWI PRZESUWNE
SMART-SLIDE - EFEKTYWNA
| BEZPROBLEMOWA PRODUKCJA

Opracowat Marcin Szewczuk przy wspdtpracy z firma Roto Frank Okucia Budowlane Sp. z o.o.
oraz dziatem technicznym Aluplast Sp. z.0.0.

Drzwi tarasowe smart-slide z inteligentnym oku-
ciem odstawno-przesuwnym Roto Patio Inowa
okreslilismy jako ogniwo posrednie, w ktérym
filozofie budowy konstrukcji zaczerpnieto z roz-
wigzan PSK, a filozofie mechaniki ruchu z rozwig-
zan HST. Z punktu widzenia sprzedazy i ekonomii
drzwiom balkonowym smart-slide powinno by¢ bli-
zej do konstrukcji PSK, z punktu widzenia wiasci-
wosci uzytkowych, a przede wszystkim komfortu
uzytkowania, do rozwigzan HST. Funkcjonalnos¢
i walory uzytkowe sprawiaja, ze produkt ten wzbu-
dza duze zainteresowanie zaréwno wsréd pro-
ducentéw, jak i przede wszystkim sprzedawcéw
okien. W zwiagzku z pojawiajacymi sie pytaniami
ze strony producentéw okien, ktdrzy byliby poten-
cjalnie zainteresowani wdrozeniem tego produktu
do swojej oferty, chcieliby$Smy w niniejszym arty-

kule skupic sig przede wszystkim na praktycznych Oscieznica o gtebokosci zabudowy 140 mm jest zgrzewana obwodowo, a state szklenie realizowane jest
aspektach zwigzanych z produkcjg tego typu drzwi. bezposrednio w ramie.




tATWOSC WYKONANIA
W RAMACH PRODUKC]I
LINIOWE])

Nowe drzwi smart-slide cechuje tatwo$¢ wykona-
nia, co pozwala zapewni¢ duzg wydajnos$¢ produk-
cji. Czas potrzebny na wyprodukowanie tego typu
drzwi moze by¢ zblizony do czasu produkgcji drzwi
typu PSK, natomiast moze by¢ nawet o0 40% krot-
szy niz w przypadku systemu podnoszono-przesuw-
nego. Jest to mozliwe przede wszystkim dzieki matej
liczbie profili wykorzystywanych przy ich produkgji.
Utatwieniem skracajacym czas i minimalizujgcym
naktady jest obwodowa konstrukcja profilu. Podob-
nie jak w przypadku drzwi typu patio, rama jest
zgrzewana, a state szklenie realizowane jest bez-
posrednio w ramie. W odrdéznieniu od tradycyjnych
systemoéw przesuwnych typu HS, drzwi przesuwne
smart-slide nie wymagaja montazu progu, a jedynie
zgrzania oscieznicy. Mozna je produkowac liniowo, jak
' | zwykte okna, bez korygowania elementéw z natury
- oddzielny tor dla ram, oddzielny dla skrzydet. Nie
ma wiec w tym wypadku koniecznosci kierowania
ich na tzw. dziat produkcji specjalnej.

BRAK KONIECZNOSCI
INWESTOWANIA W PARK
MASZYNOWY | NARZEDZIA

Catos¢ produkcji mozna zrealizowaé, wykorzystu-
jac standardowy park maszynowy. W obrdbce profili
wykorzystuje sie narzedzia z systemu Ideal 4000, nie
tracimy zatem czasu na montaz specjalnych narze-
dzi. Montaz wszystkich profili odbywa sie bez pomocy

Fot. 3. Montaz stupkéw. Wciagniecie uszczelki przylgowej szablondw wiertarskich. W systemie wykorzystuje sie

Fot. 2. Okuwanie

reklama

At

aluplast

Kisratputt: Faracos vrstens

SPRAWDZONY SYSTEM.
Jeszcze wiecej mozliwosci.

IDEAL 4000 z nowym skrzydtem dedykowanym
cieptym pakietom szybowym do 48 mm szerokosci

*dla okna referencypnego
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Fot. 4. Montaz szyny prowadzacej w ramie

x

.,

Fot. 5. Szklenie i montaz listew przyszybowych

standardowe stupki od systemu Ideal 4000. Montaz
stupka za pomoca tacznikdw krzyzowych pozwala na
fatwa korekte pozycji stupka w zamontowanej kon-
strukgji. W profilach uzywa sie popularnych podkta-
dek bazowych i listew szklacych réwniez z systemu
Ideal 4000. Przygotowane otwory w szynach jezd-
nych pozwalajg na szybki ich montaz. Optymalizacja
czterech profili aluminiowych pozwala na uzycie ich
przy produkcji kolejnych konstrukcji, poniewaz z kaz-
dej 6-metrowej dtuzycy wykorzystujemy tylko jeden
element (wysoko$¢ lub szerokos¢), wiec realny koszt
nastepnej konstrukcji znacznie sie obniza.

UNIWERSALNE ELEMENTY
OKUCIA - MNIEJSZE KOSZTY
MAGAZYNOWANIA

Elementem drzwi smart-slide jest innowacyjny sys-
tem oku¢ o wysokiej szczelno$ci Roto Patio Inowa.
System smart-slide wykorzystuje sprawdzone ele-
menty oku¢ rozwierno-uchylnych Roto NT lub Roto
NX. Narozniki, zamkniecia srodkowe i zasuwnice
umozliwiajg szybki montaz na linii produkcyjnej,
pozwalajac na znaczna redukcje ilosci elementéw
potrzebnych do zbudowania konstrukgji, i utatwiaja
magazynowanie. Docinanie oku¢ przed montazem

NOWE DRZWI SMART-
-SLIDE CECHUJE +tATWOSC
WYKONANIA, CO POZWALA
ZAPEWNIC DUZA
WYDAJNOSC PRODUKCJI.
CZAS POTRZEBNY NA
WYPRODUKOWANIE TEGO
TYPU DRZWI MOZE BYC
ZBLIZONY DO CZASU
PRODUKCJI DRZWI TYPU
PSK, NATOMIAST MOZE BYC
NAWET O 40% KROTSZY
NIZ W PRZYPADKU
SYSTEMU PODNOSZONO-

odbywa sie w znany producentom sposdb - na trady-
cyjnej przycinarce Roto. Mozna zatem trzymac bufor
oku¢ na magazynie i efektywnie je wykorzystywac
- jedyna zmienng regulujacg szerokosc¢ skrzydta sg
przedtuzki. Istnieje mozliwos¢ rozbudowy garnituréw
okuciowych za pomoca standardowych elementéw na
indywidualne potrzeby klienta. Klamka jest zawsze na
statej wysokosci - powtarzalnos¢ operacji otworowa-
nia na centrum obrébczym. Oszczedno$¢ czasu pro-
dukcji i mniejsze stany magazynowe zapewnia réw-
niez zastosowanie uniwersalnej klamki z rozstawem
wkretéw 43 mm i trzpieniem o kwadracie 7 mm, jak
w zwyktych oknach. Efektem wykorzystania klamek
linii Roto Line, dostepnych w 7 kolorach, jest mniej-
sza baza danych u klienta i uproszczona logistyka.

SZABLONY | KONFIGURATORY -
BEZ RYZYKA BLEDU

Wdrozenie produkgji (pomoc we wprowadzeniu baz pro-
fili i oku¢ do kazdego programu produkcyjnego) utatwia
wsparcie techniczne producenta profilu i okucia. Roto
udostepnia zestaw szablonéw - do wézkéw, elementéw
ryglujacych, zaczepdw po stronie zasuwnicy oraz klamki.
Opracowane przez technologéw wzory znacznie przyspie-
szajg montaz elementdw skrzydtowych i ramowych, gwa-

rantujac jakos¢ konstrukgji i eliminujac ryzyko btedu. Udo-
stepniany konfigurator oku¢ Roto Con Orders oraz Aluplast
smart-slide pozwalaja na indywidualne skonfigurowanie
zestawienia oku¢ okiennych i profili w krétkim czasie.
Innowacyjne okucie odstawno-przesuwne Roto Patio
Inowa wykorzystywane w przesuwnych drzwiach
tarasowych smart-slide wyrdzniajg wysoka szczel-
nos¢ i wygodna obstuga. Przemyslane rozwigzania,
takie jak innowacyjny ruch zamykajacy, dodatkowe
punkty ryglowania czy wykorzystanie uniwersalnych
naroznikéw i klamek, utatwiajg i przyspieszaja proces
produkcji. Dzieki swoim zaletom rozwigzanie moze
by¢ nowoczesna alternatywa dla tradycyjnego sys-
temu HS, a przede wszystkim dzieki zdecydowanie
lepszej funkcjonalnosci - dla drzwi PSK/Patio.

INDYWIDUALNE DOPASOWANIE
PUNKTOW RYGLOWANIA

Okucie Roto Patio Inowa w systemie drzwi smart-slide
daje mozliwo$¢ doszczelnienia konstrukcji. Wysoka
szczelno$¢ systemu gwarantuje uszczelka na catym
obwodzie skrzydta i innowacyjny ruch zamykajacy,
ktéry dociska skrzydto do oscieznicy. Wprowadze-
nie nowej, bardziej elastycznej uszczelki przylgo-
wej pozwala na jeszcze bardziej ptynna prace okué,
zwtaszcza przy wiekszych gabarytach.

Juz w wersji standardowej aktywne punkty ryglujace,
takze w obszarze stupka Srodkowego, zapewniaja réwno-
mierna site docisku. Wyzszy poziom szczelnosci i lepszy
stopien zabezpieczen zapewnia zastosowanie dodatko-
wych punktéw ryglowania. Mozna je rozmiesci¢ w wiek-
szej liczbie i w dodatkowych miejscach, w zaleznosci od
usytuowania drzwi w obiekcie, lokalizacji budynku czy
indywidualnych wymagan uzytkownikéw. System okué
Roto Patio Inowa stosowa¢ mozna w drzwiach przesuw-
nych o szerokosci skrzydta do 1500 mm, wysokosci
do 2500 mm i masie do 200 kg. Warto wspomnie¢, ze
minimalne wymiary skrzydta dla tej konstrukcji wyno-
szg 710 x 590 mm, co moze by¢ cenng informacja dla
0sdb rozwazajacych to rozwiagzanie jako okno przesuwne.

Drzwi przesuwne smart-slide zostaty zaprojektowane
tak, by zapewni¢ maksymalne korzysci uzytkowe,
a jednoczesnie catkowicie uproscic¢ proces produk-
¢ji. Podczas wdrazania produkcji kazda firma moze
liczy¢ na petne wsparcie ze strony dostawcy profilu
i okucia. Stworzenie dedykowanego profilu do oku-
Cia juz na etapie konstrukcji sprawito, ze producent
stolarki otrzymuje sprawdzony pakiet komponentéw
0 najwyzszych parametrach. a

Fot. 6. OScieznica. Specjalistyczne okucia gwarantuja, ze skrzydto po jego odblokowaniu swobodnie i bez naj-
mniejszego oporu przesuwa sie na wézkach wzgledem nieotwieranych czesci konstrukgji. Skrzydto poprzez
przekrecenie klamki jest dociskane poprzecznie do oscieznicy, uszczelniajac sie po catym jej obwodzie.

PRZESUWNEGO.
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The Future in Motion

Matt Touch. Wood Look. Woodec.
Design Meets Function

Nowy wymiar naturalnosci podbija rynek. Dzieki autentycznemu charakterowi prawdziwego drewna
powierzchnia zewnetrzna skai® Woodec wyznacza nowy standard dla okien. Nowoczesny debowy dekor
uimuje licznym w detale rysunkiem, a gteboka struktura i matowe wykonczenie zapewniajg rownoczesnie
dtugotrwate doznania: skai® Woodec nie tylko wyglada jak prawdziwe drewno, lecz rowniez przypomina je w
dotyku. Bez szlifowania i ponownego malowania okno o fakturze drewna skai® Woodec przez lata pozostaj
tatwe w utrzymaniu i gwarantuje dtugi czas uzytkowania. Najlepszy widok z skai® Woodec.

www.contitech.de/contactlocator
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ROLETY PODTYNKOWE
CZY NADSTAWNE?

Rolety zewnetrzne dzieki swoim funkcjom stanowig integralng czes¢ nowoczesnych tech-
nologii budowlanych, oferujgc szereg korzysci poprawiajgcych komfort zycia domownikow.

I Tekst: Marcin Ratajczak, BeClever Sp. z o.0.

Sa doskonatym zabezpieczeniem przed stohcem, wia-
trem, deszczem, $niegiem i innymi zjawiskami atmos-
ferycznymi. Istotnie poprawiaja izolacje termiczna
budynku, dajac wymierne korzysci w okresie zimo-
wym oraz letnim. Rolety zewnetrzne zwiekszaja row-
niez izolacje akustyczna, odczuwalnie obnizajac poziom
hatasu w pomieszczeniach. Pomagajg zachowac pry-
watnos$¢ i znaczaco wptywaja na poczucie bezpieczen-
stwa domownikdw.

Na rynku wystepuja rézne rodzaje systemoéw rolet
zewnetrznych, jednak skupimy sie na poréwnaniu
dwoch najpopularniejszych konstrukcji stosowanych
w nowym budownictwie - systeméw rolet podtynko-
wych oraz nadstawnych. Ponizej prezentujemy zesta-
wienie przedmiotowych rozwigzah na przyktadzie pro-
duktéw firmy BeClever.

Decyzja o zastosowaniu / przygoto-
wanie otworu okiennego

DO U <

na etapie projektowania lub adaptacji (powiekszenie
wymiaréw otworu okiennego o wysoko$¢ wybranej
skrzynki z poszerzeniem lub odpowiednie przygoto-
wanie wneki nadproza w ksztatcie litery 1)

decyzja po wykonaniu otworéw okiennych wymaga
zastosowania maty z aerozelu lub poszerzen skutku-
jacych zmniejszeniem otworu okiennego o wysokos¢
wybranej skrzynki

na etapie projektowania lub adaptacji (powigksze-
nie wymiaréw otworu okiennego o wysoko$¢ wybra-
nej skrzynki)
decyzja po wykonaniu otworéw okiennych skutkuje
zmniejszeniem otworu okiennego o wysoko$¢ wybra-
nej skrzynki

Moment montazu

po zamontowaniu okna

réwnolegle z montazem okna

Mozliwosci zabudowy

catkowita

catkowita

z zewnatrz

od wewnatrz
bez zabudowy

Usytuowanie w murze

skrzynka wysunigta na zewnatrz (w celu zabudowy
wymaga zastosowania ocieplenia $cian zewnetrznych
0 grubosci ok. 20 cm)

skrzynka wysunigta do wewnatrz (w celu zabudowy
nie wymaga zastosowania grubszej warstwy ocieple-
nia $cian zewnetrznych)

Wymiary Skrzynek * 137 x 137 mm * 165 x 175 mm

* 150 x 150 mm * 205 x 215 mm

¢ 165 x 165 mm * 165 x 255 mm

* 180 x 180 mm * 205 x 255 mm

* 205 x 205 mm e 245 x 255 mm
Materiat obudowy skrzynki |« aluminium © PVC

Materiat prowadnic pancerz|* aluminium (wersja mono) * aluminium

*  PVC (wersja hybrid) * PVC

Materiat i montaz pokrywy
rewizyjnej

Aluminium, montaz z wykorzystaniem wkretéw lub
nitéw (wersja mono)
PVC, montaz poprzez ,wkliknigcie” (wersja hybrid)

PVC, montaz poprzez ,wklikniecie”

Umiejscowienie pokrywy rewizyjnej

od dotu skrzynki

od dotu skrzynki
od tytu skrzynki

Serwisowanie

z zewnatrz budynku (np. CleverBox)

od wnetrza budynku (np. QuadBox)

Mozliwosci wykonczenia widocz-
nych elementéw

lakier i okleina (elementy aluminiowe)
okleina (elementy PVC)

lakier i okleina (elementy aluminiowe)
okleina (elementy PVC)

Naped  elektryczny * elektryczny
* manualny * manualny
Moskitiera | © opcjonalnie + opcjonalnie
Inne uwagi * mozliwo$¢ montazu na oknach naroznych * prowadnice montowane na ,wklikniecie”, bez widocz-

nych zaslepek
fatwy dostep serwisowy na kondygnacjach powy-
zej parteru

Wybierajac system rolet, niezaleznie od preferowanego wariantu, warto siegng¢ po dobrze przemyslane i zaprojektowane produkty wysokiej jakosci,
pochodzace od sprawdzonego dostawcy. Nalezy réwniez pamietad, ze system to dopiero potowa sukcesu. Drugg potowe stanowi odpowiedni montaz
wykonany przez wykwalifikowanych monteréw zgodnie z zaleceniami producenta.
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PROJEKT 8 PROCENT
NIEWIELKI ELEMENT O OGROMNE]|
SKUTECZNOSCI: ZUZYCIE ENERGI

GRZEWCZE) NIZSZE O OSIEM PROCENT

Nowe badanie potwierdza osiggniecie znacznych oszczed-
nosci energii dzieki zastosowaniu w oknach z szybami
zespolonymi ramek dystansowych z tworzywa sztucznego.

Ramka dystansowa w termoizolacyjnej szybie zespo-
lonej stanowi wprawdzie niewielki komponent okna,
ale ma ogromny wptyw na energochtonnos¢ budynku.
Element ten dostepny jest w wersji z metalu lub two-
rzywa sztucznego. Badanie przeprowadzone przez
niezalezny niemiecki Instytut Budownictwa Pasyw-
nego (Passivhaus Institut Darmstadt) dowodzi na
podstawie przedstawionych danych liczbowych, ze
ramki dystansowe wykonane w 100% z tworzywa
sztucznego zwiekszajg efektywnos¢ energetyczng
okien. Ponadto ciepta ramka zmniejsza zuzycie ener-
gii, emisje CO, i koszty ogrzewania.

Wyniki dla Frankfurtu i Helsinek s reprezentatywne
dla strefy klimatu umiarkowanego chtodnego lub zim-
nego i tym samym mozna odnies¢ je odpowiednio
do warunkdéw panujacych w zachodniej i wschodniej
Polsce. W badaniu poréwnano ramki dystansowe
z aluminium, stali nierdzewnej i tworzywa sztucz-
nego (SWISSPACER) wykorzystywane w oknach
doméw niskoenergetycznych oraz odpowiadajace
normom okreslonym w niemieckim rozporzadzeniu
0 oszczedzaniu energii w nowych budynkach (EnEV
2016). Rezultat, jaki uzyskano, potwierdza teze, ze
dzieki zastosowaniu ramek dystansowych o wyso-
kiej efektywnosci energetycznej, wykonanych z two-
rzywa sztucznego zamiast z aluminium - w przy-

Budynek

padku doméw niskoenergetycznych z przeszkleniem
podwdéjnym - mozna zaoszczedzi¢ okoto 5,6% catko-
witej energii grzewczej w klimacie umiarkowanym
chtodnym oraz 4,8% w klimacie zimnym. W odnie-
sieniu do potréjnych szyb zespolonych wartos¢ ta
wynosi odpowiednio az 8,6% i 7,1%.

Oznacza to duzo nizsze koszty ogrzewania i w ten
sposdb wiasciciele doméw moga cieszy¢ sie z mniej-
szych rachunkéw, chociaz samo okno z ciepta ramka
jest minimalnie drozsze.

Jezeli ramki dystansowe majg wysoka wartos¢ linio-
wego wspbtczynnika przenikania ciepta (ramki meta-
lowe), to mimo wykorzystania ultranowoczesnego
(pasywnego) profilu okna szyby zespolone i tak beda
oddawaty na zewnatrz duzo ciepta. Ciepte ramki
o wysokiej efektywnosci energetycznej z tworzywa
sztucznego maja réwniez przewage nad analogicz-
nymi elementami wykonanymi z innych materiatéw.
Wedtug przeprowadzonego badania przewodnos¢
cieplna tych pierwszych wynosi 0,14. W przypadku
ramek wykonanych ze stali nierdzewnej wartos¢ ta
osigga 0,60, a z aluminium - az 160 W/(mK). Ponadto
ramki dystansowe z tworzywa sztucznego zapew-
niaja wiekszy komfort przebywania w pomieszcze-
niu, poniewaz znaczaco redukujg powstanie zjawi-
ska kondensacji pary wodnej na krawedzi szyby,
zmniejszajg ryzyko tworzenia sie plesni oraz utrzy-
mujg temperature w bezposrednim sasiedztwie okna
na optymalnym poziomie.

Zleceniodawca badania jest producent cieptych
ramek - firma SWISSPACER: - Naszym celem byto
przedstawienie wiarygodnych danych, potwier-
dzonych przez niezalezny instytut - podkresla
Andreas Geith, dyrektor zarzadzajacy. Wiecej
informacji mozna znalez¢ na stronie http://www.
swisspacer.com/pl/8percent. [ ]

Budynek

Trzymaj zimno
na dystans.

Szprosy wiedenskie od lidera
innowacji wyznaczaja standardy

w zakresie efektywnosci
energetycznej, komfortu i
stabilnosci wymiarowe;.

Z SWISSPACER Panstwa okna

- rowniez te o tradycyjnym
wygladzie - stang sie naprawde
energooszczedne. Wiecej

‘niskoenergatyczny 2
szybami

niskoenergatyczny 2
azybami
dwukomorowymi jednukmﬂgmwynﬂ

Elimat

ceiL Klimal

Enargia potrzabos do

ogrzanea budyni w 8,6% Ti% 5t L i % informacji na naszej stronie
CHEU Toe .
swisspacer.com
Kostty wania w - =
c:‘:;u Aoty e 2480 2260 1850 1 690 2 080 2 240
Emisja €Oz 2 2
x-‘;kg._ i 180 340 140 260 140 90 SWISSPACER

The edge of tomorrow.
Osrcegdnodcina 1 m
krdngdel aiyly 5 23 % 17 1 Fa
w ciggu 40 lat [C]

Jezeli chcieliby Panstwo dowiedzie¢ sie wiecej prosimy kierowac zapytania na adres:
rafal.raczka@saint-gobain.com.
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~—  DOBOR SZKtA

Tekst Wojciech Kluczewski, krajowy
kierownik jakosci i procesu, Saint-Gobain
Building Glass Polska

Szkto jest materiatem bar-
dzo wytrzymatym, idealnie
sprezystym, niepodlegajg-
cym trwatym odksztatceniom.

Jest jednak bardzo kruche,
CO 0znacza, ze przy przyto-
zeniu rosngcej sity zginaja-
cej ulega peknieciu bez zad-
nych uprzednich objawow.

Nalezy tez pamietac o tym, Zze szkto odprezone
typu float w momencie pekniecia posiada ostre
krawedzie, ktére mogg by¢ niebezpieczne dla
uzytkownikéw przy nieprawidtowym zastosowaniu.

W Europie w przypadku szkta budowlanego pod-
stawa wyboru jest zawsze Eurokod 1-1991, czyli
zestaw norm europejskich okreslajacych zasady
projektowania i wykonywania konstrukcji budow-
lanych oraz sposoby weryfikacji cech wyrobdéw
budowlanych o znaczeniu konstrukcyjnym, obowia-
zujacych w panstwach cztonkowskich Unii Europej-
skiej na podstawie dokumentu harmonizacyjnego.
Eurokody posiadaja tzw. national annex - aneksy
krajowe, ktére okreslajg mapy wiatréw oraz klu-
cze do obliczen dla terenéw miejskich, wiejskich
oraz nadmorskich.

Niespetnienie wymagah Eurokod 1 w przypadku
doboru oszklenia réwnoznaczne jest z niespetnie-
niem prawa budowlanego w Polsce i w Europie.

ZNACZENIE DOBORU SZYB

Zty dobér szyb moze prowadzi¢ nie tylko do wypad-
kéw, ale réwniez do pekania szkta juz na etapie
transportu szyb zespolonych, produkcji i trans-
portu okien, instalacji, jak i podczas uzytkowania.
Czesto uzytkownicy okien zgtaszaja ,skrzypienie
szyb podczas silnych wiatréw”. Jest to spowodo-
wane wtasnie przekroczeniem maksymalnego
odksztatcenia lub naprezenia szyb.

W Polsce dobdr szklenia do danej inwestycji lezy po
stronie architekta/projektanta/konstruktora danego
obiektu. Na etapie projektu powinny by¢ brane pod
uwage m.in. obcigzenia konstrukcji oraz lokaliza-




Normy prawne dotyczace
projektowania konstrukcji
budowlanych i szklanych.

KOLEJNOSC KRYTERIOW DOBORU SZKtA DO OKIEN
INFOGRAFICZNIE

Wielokrotnie gtéwnym kryterium doboru szkta do zastosowania jest cena. Jednak wybér szkta do
okien powinien by¢ dokonany wedtug wskaznikéw w nastepujgcej kolejnosci:

Ciezar wtasny szyby
zespolonej.

Wymagania
przeciwpozarowe.

6 Bezpieczenstwo
uzytkownikow.

7 Szkto
jako bariera.

8 Obcigzenia termiczne szyb
zespolonych pod wptywem
stonca.

Napér wiatru, czyli statyka
(naprezenia i odksztatcenia +
obcigzenia serwisowe).

Koniecznos¢ kompensacji
ci$nienia szyb zespolonych
(montaz powyzej 600 m
n.p.m.).

Patrzac na powyzsza liste, moze nas dziwic fakt, ze izolacyjnos¢, akustyka oraz cena sg na koncu.

cja majaca wptyw na chociazby obcigzenie wia-
trem, ekspozycje na wysokie temperatury, wielkos¢
oszklenia. Ponadto o doborze szkta decyduje row-
niez jego zastosowanie i funkcja w danym obiekcie,
przeznaczenie i sposéb wykorzystywania samego
budynku - na przyktad to, czy budynek ma prze-
znaczenie mieszkalne (jedno- lub wielorodzinne),
czy tez jest budynkiem przeznaczenia publicznego.
Z drugiej strony w przypadku gotowych projektéw
doméw jednorodzinnych architekt nie definiuje typu
szkta, jaki powinien by¢ zastosowany - tutaj odpo-
wiedzialno$¢ spada bezposrednio na dealeréw okien
oraz producentéw stolarki okiennej.

Uzywajac odpowiedniego oprogramowania do
liczenia statyki szyb, np. MEPLA lub GLASGLO-
BAL, znajac wymiary szyb zespolonych oraz miej-
sce instalacji okien mozna szybko policzy¢ statyke
szyby zespolonej, tak aby spetniata wymagania
Eurokod Na Zachodzie oprogramowanie jest tak
popularne, ze istniejg wersje na smartfony, gdzie
dealerzy okien licza statyke szyb zespolonych juz
na etapie ofertowania.

Oprécz Eurokodu, ktéry jest zawsze podstawa,
w zaleznosci od kraju moga wystepowac dodat-
kowe wymagania ujete w normach prawnych lub

9 Izolacyjnos¢
(wartosci U i g).
10 Akustyka.
11 Cena.

branzowych. W Niemczech okreslaja to normy
DIN18008/ TRAV / TRLV, w Belgii norma NBN23-002,
w Holandii norma NEN6702, a w Anglii BS 6180.
W przypadku Polski jest to najczesciej dokonywane
w oparciu o DIN18008 lub wytyczne Instytutu Tech-
niki Budowlanej (seria Instrukcje, Wytyczne, Porad-
niki - wydanie nr 488/2013 ,,Elementdw konstruk-
cyjnych ze szkta budowlanego”).

SZKtO PELNIACE FUNKCJE
BARIERY ORAZ SZKLO
ZAPOBIEGAJACE SKALECZENIOM
Bardzo popularne jest okreslanie szkta bezpiecznego
klasami P2A, P4A itd. Jest to podejscie czesciowo
btedne, gdyz klasy te nie okreslajg bezposrednio
ochrony uzytkownikéw w kontakcie z szyba. Klasy
P1A-P8A, zwigzane z norma EN356 (testem upadku
kuli), oznaczaja szkto z podwyzszong odpornoscia
na wtamania, a nie szkto bezpieczne.

Méwiac o ochronie uzytkownikéw przed wypadnie-
ciem, powinni$my postugiwac sie szktem o klasach
1B1/2B2/ 3B3, czyli zwigzanym z normg EN12600
- testem wahadta opon. Szkto posiadajace klase
1B1 moze spetniac funkcje bariery chronigcej
uzytkownikéw przed wypadnieciem. Szkto takie
powinno by¢ zastosowane wszedzie tam, gdzie

W POLSCE DOBOR SZKLENIA DO DANEJ INWESTYCJ|
LEZY PO STRONIE ARCHITEKTA/PROJEKTANTA/
KONSTRUKTORA DANEGO OBIEKTU. NA ETAPIE PROJEKTU
POWINNY BYC BRANE POD UWAGE M.IN. OBCIAZENIA
KONSTRUKCJI ORAZ LOKALIZACJA MAJACA WPLYW NA
CHOCIAZBY OBCIAZENIE WIATREM, EKSPOZYCJE NA
WYSOKIE TEMPERATURY, WIELKOSC OSZKLENIA.

wysokos$¢ od posadzki do szyby jest mniejsza niz
80 cm, a jednoczesnie wysokos¢ upadku w momen-
cie przebicia szyby jest wieksza niz 150 cm (np. 1.
pietro). Uwaga!!! Szkto hartowane oraz szkto 33.1
nie posiada klasy 1B1 i nie moze stanowi¢ bariery
chroniacej przed wypadnieciem.

W przypadku okien, w ktérych wysoko$¢ od posadzki
do szyby jest mniejsza niz 80 cm oraz nie ma ryzyka
upadku z wysokosci (parter/taras), mamy do czy-
nienia z barierg antyskaleczeniowa. Jest to szcze-
gélnie wazne w momencie obecnosci dzieci lub
wszedzie tam, gdzie mamy panoramiczne prze-
szklenia, ktérych uzytkownik moze nie widzie¢.

Bariere antyskaleczeniowg moze stanowic szkto
33.1 zastosowane od strony uzytkownika.
Przyktad: W przypadku szyby zespolonej 2-komoro-
wej, gdzie uzytkownik ma dostep tylko od wnetrza
budynku, stosujemy szkto 33.1 od strony uzytkow-
nika (np. 4/16/4/16/33.1). W razie wykorzysta-
nia tej samej szyby, gdzie uzytkownik ma dostep
zaréwno z wnetrza budynku, jak i od strony np.
tarasu, budowa szyby musi by¢ symetryczna (np.
33.1/16/4/16/33.1). Gdy szkto laminowane zasto-
sowane jest symetrycznie - Srodkowa szybe moze
stanowi¢ szkto odprezone typu float.

W przypadku bariery antyskaleczeniowej i checi
zastosowania szkta hartowanego zamiast laminowa-
nego wszystkie sktadowe szyby zespolonej musza
by¢ hartowane, w przeciwnym wypadku taka szyba
nie spetni swojej funkcji w momencie pekniecia
(przyktadowa budowa: 4ESG/16/4ESG/16/4ESG).
Czestym wymogiem (np. w UK) jest umieszczenie
odpowiedniego loga na wszystkich taflach szkta
laminowanego oraz hartowanego.

Na koncu chcieliby$my podkresli¢ jeszcze raz, ze
oprécz ceny, akustyki oraz izolacyjnosci jest wiele
innych parametréw szkta, o ktérych nalezy pamie-
tac podczas sprzedazy lub kupna okna. a




technologie

OKNA MONOBLOCK Z ROLETA
NADSTAWNA - SYSTEMOWE
ROZWIAZANIE ALUPLAST
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Na rynku francuskim sciany
budynkdédw bardzo czesto
ocieplane sg od strony
pomieszczenia, a okna mon-
towane sg w warstwie izola-
Cji, ale przed otworem okien-
nym, od srodka budynku.
To z kolel wymusza sto-
sowanie specjalnych pro-
fili okiennych, tzw. mono-
blockéw, oraz specyficznej
metody montazu okien.
Takie rozwigzanie bardzo
komplikuje zastosowanie
rolet nadstawnych.

I Tekst: Karol Reinsch, Aluplast sp. z o.0.

W standardowych systemach roletowych prowadnice
mocowane sg do czotowej powierzchni ramy okien-
nej, a znaczna czes¢ gtebokosci skrzynki wystaje
poza ptaszczyzne okna w strone pomieszczenia. Przy
powszechnie stosowanych $cianach dwuwarstwowych,
z izolacjag od strony zewnetrznej, taki uktad rolety
wzgledem okna i muru jest wrecz pozadany. Czotowe
powierzchnie skrzynek roletowych sg zakrywane izo-
lacja cieplna od zewnatrz i np. sucha zabudowa gip-
sowa od wewnatrz. Dolna czes¢ od strony pomiesz-
czenia petni funkcje tzw. klapy rewizyjnej. Ostatecznie
skrzynka rolety jest praktycznie niewidoczna i sta-
nowi wizualnie jednolita cato$¢ ze $ciang budynku.

Rys. 1. Prowadnica rolet




i W przypadku okien monoblock sytuacja jest cat-
kos¢ skrzynek roletowych, ich zabudowa od strony
pomieszczenia jest praktycznie niemozliwa.
Nalezy wiec znalez¢ rozwigzanie, ktére zminimali-
zuje przesuniecie skrzynki wzgledem ramy okien-

Il nej do wewnatrz budynku i stanowi¢ bedzie spéjna
1 catos¢ z profilami monoblock.

I NOWA PROWADNICA DO
7 = SYSTEMOW MONOBLOCK

W tym celu Aluplast opracowat systemowe rozwigza-
nie oparte na specjalnie do tego celu zaprojektowanej
prowadnicy roletowej. Charakterystyczne cechy tego
produktu to: minimalne gabaryty zewnetrzne, gtad-
kie i estetyczne powierzchnie czotowe pozbawione
widocznych elementéw mocujacych oraz zaokraglony
design. Specjalny wypust od strony zewnetrznej
pozwala w fatwy sposdb spozycjonowac prowadnice
wzgledem ramy okiennej, a po jej zamocowaniu nie
zaburza ptaskosci czotowej powierzchni przylegania
okna do muru. Skosny ksztatt tylnej Scianki dopaso-
wany jest do skosu ramy monoblock, zapewniajac
stabilng podstawe mocowania (rys. 1).

OKNA MONOBLOCK Z ROLETA
NADSTAWNA

Rama okienna wykonywana jest z uzyciem profili
monoblock na wszystkich czterech bokach.

Gorny poziom nalezy przed zgrzaniem przycig¢ wzdtuz-
nie na gtebokos¢ prowadnicy. Po zgrzaniu Scinana jest
goérna, wewnetrzna przylga ramy oraz wystajace frag-
menty elementéw pionowych. Na gérze ramy mon-
towany jest specjalny adapter, ktéry zapewnia pre-
cyzyjne i szczelne potaczenie rolety z oknem. Roleta
jest maksymalnie przesunieta w strone zewnetrzna,
a czotowe powierzchnie ramy, prowadnic i skrzynki
leza w jednej ptaszczyznie (rys. 2).
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SPECJALNY WYPUST

OD STRONY
ZEWNETRZNE] POZWALA
W tATWY SPOSOB
SPOZYCJONOWAC
PROWADNICE
WZGLEDEM RAMY
OKIENNE], A PO JE]
ZAMOCOWANIU NIE
ZABURZA PYASKOSCI
CZO+rOWE] POWIERZCHN|
PRZYLEGANIA OKNA DO
MURU.

A
]

W efekcie uzyskujemy zestaw okna monoblock

z roleta nadstawna:

m 0 estetycznym, spéjnym wygladzie,

® z minimalnym wysunigciem skrzynki rolety do
wnetrza pomieszczenia,

m 0 nieograniczonym przez szerokos$¢ prowadnic
Swietle szyby,

m z kompleksowo opracowanym, prostym proce-

¥ sem produkcji i montazu,

i m spetniajgca oczekiwania klientéw na rynku fran-

cuskim. [
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ODPOWIEDNIO
ZAPLANOWANA LOGISTYKA
PRZYNOSI KORZYSCI

Poziom automatyzacji proceséw produkcji w polskich przedsiebiorstwach jest juz poréwnywalny do
tego w krajach Europy Zachodniej. Dotad, w duzej mierze dzieki finansowemu wsparciu z Unii Euro-
pejskiej, inwestowano w automatyzacje procesoéw ciecia i obrébek, a takze zgrzewania i oczyszczania

I Tekst: URBAN Polska

Mato uwagi do tej pory przyktadano do organizacji produkcji po procesie zgrze-
wania i czyszczenia, z wyjatkiem stotéw do okuwania skrzydet i pras do szkle-
nia. Aby jednak zachowac statg ciggtos¢ produkcji o okreslonej wydajnosci wyni-
kajacej z ciecia i zgrzewania z oczyszczeniem, nalezy teraz réwniez szczegélng
uwage zwréci¢ na ten etap produkgji.

Tutaj nalezy takze zapewni¢ odpowiedni poziom sterowania produkcja z pro-
gramu produkcyjnego, tzw. e-produkcji, jak réwniez narzedzia do realizacji tego
celu w postaci urzadzen logistycznych do transportu wewnatrzzaktadowego -
wozkéw na profile, stotdéw montazowo-logistycznych, regatéw na skrzydta, pio-
nowych podajnikéw rolkowych, sortownikéw do szyb i wyrobéw gotowych, stotéw
do montazu rolet czy stojakéw na wyroby gotowe. Zapewnienie ptynnosci pro-
dukcji na wszystkich etapach/stanowiskach procesu produkgji stolarki (likwidacja
tzw. waskich gardet) przynosi wymierne efekty i korzysci dla przedsiebiorstwa.

Rysunek 1. Schemat systemu logistycznego

poétautomatycznego o wydajnosci do 120 okien na zmiane

W procesie tym istotna role odgrywa prawidtowy dobér ilosci urzadzen i ich
wielkosci do wielkosci produkcji oraz paczek optymalizacyjnych. Dla upo-
rzadkowania procesu uszczelkowania, okuwania i magazynowania wyrobéw,
konieczne jest ponumerowanie tych urzadzen oraz ich przegréd w celu ich szyb-
szej identyfikacji i odnalezienia wérdd setek pétwyrobéw. Szczegdinie wazne
jest to w wiekszych zaktadach, gdzie pracujg dwa, trzy, cztery, a nawet pie¢
centréw zgrzewajgco-czyszczacych, a gdzie po wyjsciu z oczyszczarki zachodzi
potrzeba najpierw ich okucia, potem skojarzenia ram ze skrzydtem lub skrzy-
dtami, a potem magazynowania przed szkleniem. Tutaj wazne jest tez odpo-
wiednie skojarzenie szyb i listew z odpowiednimi skrzydtami, a potem maga-
zynowanie i sortowanie przygotowujgce do zatadunku wyrobdw gotowych.
Organizacja produkcji po zgrzewaniu i czyszczeniu wymaga zatem odpowied-
niego zaplanowania, czesto zaprojektowania tego etapu procesu produkcyj-
nego. Firma Urban Polska specjalizuje sie w przygotowywaniu takich projektéw
i ich wykonawstwie. W zaktadzie w Zarach zajmujemy sie produkcja tego typu
systemoéw logistycznych, ktére prawie zawsze sa dostosowywane do indywi-
dualnych potrzeb klientdw.

Jednak najwieksza korzys$¢ to osigganie zatozonych planéw jakosciowych, orga-
nizacyjnych, wydajnosciowych i utrzymywanie wielkosci produkcji na statym,
okreslonym od poczatku do konca poziomie. Réwniez wizerunek firmy wiele
zyskuje za sprawg porzadku na produkcji i lepszej organizacji pracy. Dzieki upo-
rzadkowaniu transportu miedzystanowiskowego osigga sie réwniez mniejsze
straty materiatéw, uszkodzen profili, szyb i wyrobéw gotowych. | co najwaz-
niejsze, rozwigzania te po lekkich modyfikacjach sprawdzaja sie doskonale
réwniez w przypadku produkcji stolarki aluminiowej i drewnianej. Dzieki pet-
nej automatyzacji mozna tez zastapic¢ brakujaca obecnie prace ludzkich rak.
Na przyktadzie jednego z zaktadéw produkcyjnych chcieliby$my zobrazowaé pro-
ces automatyzacji okuwania i szklenia skrzydet za pomoca automatdw oraz sor-
townikdw, ktdre firma Urban Polska instaluje, a ktére sktadaja sie z: stacji do auto-
matycznego okuwania skrzydet wraz z magazynami do sortowania skrzydet oraz
nowoczesnej linii szklgcej (takze do wklejania szyb), z ktérej gotowe wyroby tra-
fiajg do koncowego magazynu wyrobéw gotowych i dalej s pobierane i wywo-
zone z zaktadu bezposrednio do klientéw. Na przyktadzie ponizszych zdje¢ chcie-
libysmy zobrazowad, jak ten proces sie odbywa zaraz po oczyszczeniu skrzydet.
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1. Skanowanie skrzydta, po ktérym na ekranie moni- 2. Montaz oku¢ naroznych bez przykrecania
tora wyswietla sie sposéb okuwania

[ — RS o I

4. Po zatozeniu naroznikéw skrzydto idzie do dalszego 5. Najpierw jest na stole skanowane 6. Po zeskanowaniu okuwacz widzi na ekranie, jakie
okuwania okucia jeszcze ma przycigé i zatozy¢

7. Montaz pozostatych oku¢ nozyc, przedtuzek oraz 8. Automat FBA do przykrecania oku¢ 9. Odbidr okutego skrzydta i transport do magazynu
zasuwnic skrzydet

16. Bufor magazynowy gotowych okien 17. Stojaki na gotowe okna 18. Odbidr gotowych okien do zatadunku.




tekst promocyjny

Kazdy producent stolarki okiennej zadaje sobie pytania: jak usprawnic produkcje,
w jakie maszyny =zainwestowad, co zrobic aby podnies¢ wydajnos¢ i jakosc
swoich wyrobow, a przez to konkurencyjnosc, ktora wplynie na wieksza sprzedaz
i zyskownosé firmy. Kolejnym dylematem jest takze to, jakiego producenta maszyn
I urzgdzen nalezy wybrac aby osiagnac pozadany efekt, ktory zamierzylismy. Decyzja nie
jest prosta, wyboru trzeba dokonac po dogtebnej analizie, tak aby zakupione maszyny
faktycznie spetniaty nasze oczekiwania. Nalezy sie zastanowi¢ nad tym, czy urzadzenia
ktore chcemy zakupic nie sg o zbyt matej wydajnosci i zbyt skomplikowanej obstudze,

generujac tym samym wyzsze koszty produkcji.

Nowa technologia zgrzewania
Precision Line®firmy Prez-Met®

Estetyka gotowej stolarki okiennej 2 roku na roku ulega
ciagtej poprawie, a jednym z dwdch ghdwnych czynnikdw
warunkujgcych ten proces jest zgrzewanie profili i oczyszcza-
nie ze spoin powstalych w tymie procesie. Klienci 53 coraz
bardzie] wymagajacy zmuszajac tym samym producentow
okien do zakupu nowoczesnego parku maszynowego gwa-
rantujgcego pozadany efekt,

Firmy produkujgce maszyny caly czas pracujg nad no-
wymi rozwiazaniami technologicznymi, tak aby stolarka
okienna i drzwiowa wyprodukowana na ich urzadzeniach
byla jak najlepszej jakoscl. Kazda z firm produkujgcych
maszyny, ma inne spojrzenie na ten temat, wprowadzane
rozwiazania jedne s3 lepsze, drugie nie do korica spelniajace

WYMOogi NowoczZesnego zgrzewu i oczyszoczenia zgrzaneqo
ramiaka, MNiektdre technologie sg drogie nie tylko w zakupie
ale rowniez w codziennej produkcji. Trzeba zwrdcic uwage
na materiaty eksploatacyjne, obstuge tych maszyn oraz ich
wydajnosé. 2wiaszeza te ostatnie czynniki nie zawsze 53 bra-
ne pod uwage przez kupujacych, ktdrzy w pierwszej chwili
patrza na zgrzewke i kupujg maszyne gtownie kierujac sie
walorami estetycznymi patrzgc na gotowy ramiak. PéZnigj
przychodzi codzienna produkcja i czynnik np. obstugi ma-
s#yny urasta do duzego problemu, bo czgsto nowoczesne
technologie wymagajg wysoko wykwalifikowanych pracow-
nikéw, ktérych jest coraz mniej na rynku pracy. Poza tym nie
zawsze innowacyjna technologia skutkuje podniesieniem




wydajnosci | obniZeniern kosztdw gotowego wyrobu jakim
jest okno. Niestety cena nadal jest jednym z glownych kryte-
ridw zakupu okna,

Jednym z wiodgcych producentdw maszyn i urzadzen do
produkcji stolarki okiennej | drzwiowej jest firma Prez-Met®,
ktdra w ostatnim czasie wprowadzila nowa technologie
zgrzewania profili - Precision Line®.

Technologia ta pomimo, Ze innowacyjna, opiera sie
o sprawdzone rozwigzania technologiczne bedace diugo
w uzyciu w procesie produkeji okien. Maszyna posiada 11
serwonapedow dzieki ktérym, na kazdym etapie zgrzewania
mamy kontrole ruchu glowic zgrzewajgcych z doktadnoscia
do setnych czedci milimetra. Po zamontowaniu prowadnic
systemowych operator zaklada réwniez stemple wewnetrz-
ne o ksrtalcie odpowiadajgcym ksztaltowi wewnegtrznej
powierzchni docietych na wymiar ramiakdw | zawierajgce
w plaszczyinie rownolegte] do plaszczyzny glowne] plyty
grzewczej wybranie na spoine ograniczong kolnierzem. Po
natozeniu profili operator wigcza cykl pracy i rozpoczyna
proces zgrzewania. Dociete ramiaki dosuwajg sie do lustra
grzewczego, nagrzewajg sie po czym, dalszy cykl polega
na usunieciu plyty grzewczej i polgczeniu poprzez ruch
glowic dociskajgcych nagrzanych powlerzehni profill. Ta
czasc procesu zgrzewania profili jak wezesniej wspomniano
jest ,uzywana” od ponad 30 lat, a wigc jest sprawdzona,
Réwnoczesnie kiedy tgczy sie stopione powierzchnie profili,
dosuwane s3 stemple formujgce wewnetrzne gorne i dolne,
Odsuniecie stempli wewnetrznych od zgrzanych ramiakow
odpowiednio ksztattuje wyphywke spoiny tworzgc efektowny
wyglad, ktdry jest wynikiem zastosowania nowej technologii
Precision Line®,

W tej innowacyjnej technologii nie ingerujemy w sam
proces zgrzewania, ktory jest znany, sprawdzony i dopraco-
wany. Wszystkie podzespoly uzyte w maszynie takie jak na
przykiad: pneumnatyka, autormatyka, systemy loyskowania
itp. opierajg sie o swiatowych liderow w te] dziedzinie. In-
terfejs jest przejrzysty | prosty w obstudze dla operatora, co
te ma niebagatelne znaczenie w obsludze maszyny. Raport
bredow jest przedstawiony w formie graficzne] dla kazdej
glowicy osobno co utatwia diagnostyke bledow i ich szybkie
usuniecie, bez przestojéw i szukania w grubych ksiegach
serwisowych,

Technologia firmy Prez-Met® Precision Line® jest innowa-
cyjna poprzez wprowadzenie wewnetrznych stempli formu-
jacych, dzigki ktdrym uzyskujemy bardzo estetyczny wyglad
zgrzaneqgo naroza. Wykorzystuje rozwiazania sprawdzone
i juz istniejgce na rynku, Charakteryzujgce sie tatwoscig ob-

[PREZ-MET]

stugi catego procesu zgrzewania, szybkie] diagnostyce bhe-
dow i peinej kontroli na kazdym etapie procesu zgrzewania.
Finalny produkt jest trwaly, estetyczny i jednoczesnie nie
podnosi znaczgoo ceny gotowego wyrobu | o najwainiejsze
nie obniza wydajnosci linii zgrzewajaco-czyszczacej. Co dwie
minuty powstaje gotowa zgrzewka !!! Sprzedano juz kilka-
nascie linii wyposazonych w to nowatorskie rozwigzanie,
a nastepne s3 zamawiane i produkowane,

Firma Prez-Met® pracuje obecnie nad dutymi projektami
centr obrobczych oraz ciggu technologicznego do profili
PVC. Powyisza innowacyjna technologia stawia firmeg Prez-
-Met® w Sciste] czotdwee swiatowych producentow maszyn
i urzadzen do stolarki okienne| i drzwiowej.

tel. kom. 604 300 300
603 799 700

biuro@prezmet.pl

www.prezmet.pl
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Przemyst 4.0 oznacza
cyfrowg sieC wspotpracy
I komunikacji wszystkich
podmiotoéw dziatalnosci
gospodarczej, a przede
wszystkim procesow
produkcyjnych

\‘_ w $rodowisku fizycznym
(maszyny i ludzie).

'SECURITY..

PRZEMYSt 4.0
- INFORMATYZACJA POLACZONA

I Tekst: tukasz Gorski, PrefCo GmbH

Od okoto 2 lat termin ,Przemyst 4.0” jest w centrum
debaty naukowej majacej na celu zabezpieczenie
Europy jako miejsca produkcji. Ze wzgledu na bar-
dziej indywidualne potrzeby klientéw wystepuja silne
wahania w wymaganiach dotyczacych wydajnosci
materiatéw i personelu. Takie niestabilne warunki
wymagaja elastycznych i reaktywnych systeméw
produkcji, pracownikéw i proceséw. Jednak nadal
bardzo niewiele firm wie, co faktycznie oznacza
Przemyst. 4.0 i jego CPPS. Producent okien, ktéry
wykonuje w tym obszarze strategiczne i operacyjne
prace pionierskie, moze zapewnic sobie dtugoter-
minowa przewage konkurencyjna.

WSPARCIE DLA PRODUKC]JI
OKIEN

W uproszczeniu, Przemyst 4.0 oznacza cyfrowg
sie¢ wspotpracy i komunikacji wszystkich podmio- MANAG E M E NT
toéw dziatalnosci gospodarczej, a przede wszystkim
proceséw produkcyjnych w srodowisku fizycznym
(maszyny i ludzie). Systemy CPPS (cyberfizyczne
systemy produkcyjne) charakteryzuja sie elastycz-
noscig i ztozonoscig. Systemy, procesy i urzadze-
nia moga inteligentnie reagowa¢ na indywidualne

wymagania dotyczace produkdii i proceséw. Cyfrowe N ADAL BARDZO NIEWIELE FIRM WIE, CO FAKTYCZNIE

e Koty atonian e et oo, OZNACZA PRZEMYSE. 4.0 1 JEGO CPPS. PRODUCENT OKIEN,
cesu (np. podwéjne wprowadzanie danych). KTORY WYKONUJE W TYM OBSZARZE STRATEGICZNE

Wil roducerton okien szl ze Juz wdreia 7 | OPERACYJNE PRACE PIONIERSKIE, MOZE ZAPEWNIC SOBIE
rowo Zintegrowane Wytwarzanie). Istnieje jednak DtUGOTE R M | N OWA PRZEWAG E KON KU REN CYJ NA

jedna centralna réznica: Przemyst 4.0 charakte-
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ryzuje sie inteligentnymi obiektami (np. maszy-
nami, robotami produkcyjnymi) ze zdecentralizo-
wanym sterowaniem. Decyzje brane sg pod uwage
i faczone w réznych punktach. Przemyst 4.0 jest
zatem standaryzacja na poziomie procesu z jedno-
czesng decentralizacjg na poziomie operacyjnym.
To wysoce ztozone potgczenie musi by¢ zapew-
nione przez odpowiednie oprogramowanie, np.
takie jak PrefSuite.

Oprogramowanie do produkcji okien zaprojekto-
wane z mysla o tych zatozeniach opisuje produkty
okienne w sposéb cyfrowy. Oznacza to, ze wszyst-
kie dane dotyczace obrébki, listy czesci, dane
dotyczace dostaw, dostepnosci itp. sg przechowy-
wane automatycznie i w czasie rzeczywistym dla
okien, drzwi oraz pozostatych produktéw. Produkt
posiada pamie¢ cyfrowa (Smart Product). Dane te
moga by¢ odczytywane dla wszystkich proceséw
i przekazywane do produkcji. Idealnie, kiedy pro-
dukt prowadzi sie sam przez proces produkcyjny,
jest zawsze identyfikowalny i przede wszystkim
mozliwy do skontrolowania. Te dane w czasie rze-
czywistym daja producentowi okien podstawe do
podejmowania decyzji, ktére nie sg juz oparte na
domniemanych wartosciach, ale odzwierciedlajg
status quo rzeczywistosci.

ZALETY AUTOMATYZAC])I

Te strategiczne i proceduralne korzysci zawsze ida
w parze z korzysciami ekonomicznymi. Oszczedza
to zasoby i koszty, poniewaz uzyskane dane nie
musza by¢ juz wprowadzane recznie przez uzyt-
kownikéw, lecz produkt lub sam klient generuje
wszystkie istotne dane. Klient staje sie pro-
sumentem (producent + konsument). To nie
tylko zwieksza identyfikacje z zamdéwionym
produktem, ale takze umieszcza produkt

i klienta w kontekscie, ktéry ma decydu-
jace znaczenie dla klienta pod wzgledem
satysfakcji. Z punktu widzenia producenta
okien ten outsourcing proceséw pionowych
nie tylko skutkuje w automatyzacji produk-
cji, ale takze w automatyzacji na poziomie
procesu. Dobrym tego przyktadem jest kon-
figurator okien online, ktéry jest bezposred-
nio podtaczony do okien z produkcyjnej bazy
danych producenta. Jesli producent okien korzy-
sta z PrefSuite, pracuje on w oparciu o rzeczywistg
kalkulacje materiatu i przetwarzania, a klient staje
sie jednoczesnie wykonawca zlecenia.

Z PUNKTU WIDZENIA
PRODUCENTA OKIEN
TEN OUTSOURCING
PROCESOW PIONOWYCH
NIE TYLKO SKUTKUJE

W AUTOMATYZAC]I
PRODUKCJI, ALE TAKZE
W AUTOMATYZAC]I NA
POZIOMIE PROCESU.

Strategiczna przewaga Przemystu 4.0 jest dostep-
nos¢ informacji kontekstowych i zwigzana z tym
elastycznos¢ poprzez decentralizacje. Jednak te
przewagi konkurencyjne mozna osiggna¢ tylko
wtedy, gdy mozliwe jest opanowanie ztozonosci
zaangazowanych zadan. Oprécz wyzej wymienio-
nej automatyzacji produkcji i proceséw zautoma-
tyzowane musi by¢ réwniez zarzadzanie ztozono-
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$cig. Poniewaz zasoby ludzkie szybko osiggaja tutaj
swoje granice, kontrola i tgczenie ztozonych kwe-
stii (interfejs cztowiek/maszyna, produkty cyfrowe,
taczenie informacji) odbywaja sie za pomoca potez-
nego oprogramowania dla przemystu okiennego,
np. takiego jak PrefSuite.

Duze inwestycje poczatkowe w Przemyst 4.0 sg oczy-
wiscie przeciwstawne z wysokimi kosztami czynni-
kéw i cenami roboczymi w Europie, ale dtugoter-
minowe wartosci dodane, takie jak niezawodnos¢
dostaw i przewaga kosztowa w produkcji, amorty-
zuja wysokie koszty ptac w perspektywie $rednio-
i dtugoterminowej. Potaczenie internetu, danych
cyfrowych i nowych produktéw z lepszymi mode-
lami biznesowymi zapewnia dtugoterminowa kon-
kurencyjnos¢ Europy jako lokalizacji przemystowej.

ZMIANY TECHNOLOGICZNE

Wielu producentdw okien nie zauwaza, ze Przemyst
4.0 jest juz w petnym rozkwicie lub warunki wstepne
dla jego rozwoju zostaty spetnione. Maszyny produk-
cyjne sg wyposazone w najnowoczesniejsze czujniki,
pracuja z cyfrowymi zestawami danych i istnieja juz
produkty oprogramowania do budowy okien, ktére
tacza procesy w sposéb cyfrowy. Dlatego tez wpro-
wadzenie Przemystu 4.0 nie powinno by¢ postrze-
gane i traktowane jako rewolucja, lecz raczej jako
ewolucja. Ze wzgledu na wcigz utrzymujaca sie
heterogenicznosc i nieistniejgce normy proces ten
bedzie wymagat troche czasu. Istniejgce technolo-
gie i procesy powinny by¢ jednak powigzane w taki
sposéb, aby mozna je byto scentralizowac w jedna
catos¢. Problem w sposobie myslenia czesto polega
na tym, ze zakfada sie, iz modernizacja sprzetu jest
zawsze zwigzana ze zwiekszeniem wydajnosci. To
raczej oprogramowanie, ktére za nim stoi, zawsze
dostosowuje sprzet do réznych wymagan.
Czesto mozna zaobserwowad, ze dwie firmy posia-
dajace podobny sprzet komputerowy wykazuja
réznice w produktywnosci i zyskownosci, ponie-
waz dobrze lub Zle ich uzywaja i taczg je w sposéb
elastyczny. Koncepcja biznesowa dostosowana do
kontekstu technicznego jest zazwyczaj trudna do
nasladowania i czesto zapewnia przewage kon-
kurencyjng na réznych poziomach. Na przyktad
Przemyst 4.0 moze by¢ réwniez istotny w marke-
tingu jako cecha jakosSci produktéw europejskich
lub moze sta¢ na czele wartosci reprezentowanych
przez konkretng marke firmowa.
W celu zainicjowania takiego procesu ewolucyj-
nego, przed horyzontem myslowym Przemystu
4.0 powinna mie¢ miejsce strategiczna analiza
przedsiebiorstwa oraz Srodowiska. Nie jest to
juz myslenie w réznych dziatach, ale w pro-
cesach potgczonych cyfrowo pomiedzy
departamentami, a nawet fabrykami
w kilku lokalizacjach. Nowe hybry-
dowe stanowiska pracy posiadaja
wymagania specjalistyczne, dedy-
kowane dla pracownikéw Przemy-
stu 4.0 (np. specjalisci produkcji
IT). Przemyst 4.0 w zaden sposéb
nie zastepuje pracownika. Raczej
zaangazowanie oraz profil wyma-
gah wobec wtasnej sity roboczej
wzrasta. W rezultacie pracownicy
ci sq $cidlej zintegrowani ze wszyst-
kimi procesami i silniej identyfikuja sie
z nimi wtasna praca. Analiza opiera sie
na procesach, technologii, powigzaniach,
cyfryzacji, sprzedazy, outsourcingu piono-
wym i poziomym, oprogramowaniu, ludziach,
wymaganiach, szkoleniach i wynikach.
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Kazda dziatalnos¢ ma sens, jesli przynosi
zyski. Oczywiscie wiadomo, ze nalezy taniej
kupi¢ lub wyprodukowac, a drozej sprzedac,
bowiem réznica pozostaje w naszej kieszeni.
Nie kazdy jednak wie, gdzie szukac oszczed-
nosci, utrzymujgc jednoczesnie odpowiednig
jakos¢ wyrobow.

Nie jest sztuka kupowanie coraz gorszego jakosciowo
i tanszego surowca. Sztuka jest uzyskanie zysku
poprzez wiasciwe zarzadzanie zasobami ludzkimi,
dobra organizacje produkcji i sprzedazy oraz sprawny
system gospodarki magazynowej i logistyki.

CZYM JEST GOSPODARKA
MAGAZYNOWA?

Gospodarka magazynowa to dziatalnos¢ przedsie-
biorstwa, ktérej celem jest wiasciwe przechowywanie
débr materialnych, pozwalajgce zapewni¢ prawidtowe
funkcjonowanie przedsiebiorstwa produkcyjnego.
Gtéwnym zadaniem gospodarki magazynowej jest
stworzenie wiasciwych warunkéw dla zapewnienia
ciggtosci zaopatrzenia surowcéw do produkcji poprzez
utrzymywanie stanéw minimalnych oraz pilnowanie



W DOBIE POSTEPUJACE] INFORMATYZAC]I I AUTOMATYZAC]!
CORAZ WIECEJ PRZEDSIEBIORCOW PRZEKONUJE SIE,

ZE NIE JEST MOZLIWE ZARZADZANIE PRODUKCJA

| PILNOWANIE GOSPODARKI MAGAZYNOWE] ORAZ
TERMINOWYCH DOSTAW BEZ ODPOWIEDNIEGO SYSTEMU.

terminowosci dostaw surowcéw, a takze optyma-
lizacja i realizacja wywozéw zgodnych z zamdwie-
niami odbiorcéw.

Waznym aspektem dla przedsiebiorstwa jest réwniez
systematyczna kontrola efektywnosci gospodarki
magazynowej. Jej sprawne i efektywne funkcjono-
wanie pozwala obnizy¢ koszty oraz osiggna¢ wieksze
zyski, natomiast niewtasciwe zarzadzanie powoduje
spadek rentownosci przedsiebiorstwa i moze miec
wptyw na tworzenie negatywnego wizerunku firmy.

Celami kontroli i oceny gospodarki magazy-

nowej sa:

m utrzymywanie odpowiedniego poziomu zapaséw
w zaleznosci od sezonowosci produkji,

m optymalizacja czasu sktadowania surowcéw oraz
wyrobéw gotowych,

= wprowadzanie nowoczesnych rozwigzan orga-
nizacyjnych,

m redukcja kosztéw transportu.

DOBRA ORGANIZACJATO
PODSTAWA

W dobie postepujacej informatyzacji i automatyza-
¢ji coraz wiecej przedsiebiorcéw przekonuje sie, ze
nie jest mozliwe zarzadzanie produkcja i pilnowanie
gospodarki magazynowej oraz terminowych dostaw
bez odpowiedniego systemu. Pamie¢ cztowieka ma
swoje ograniczenia i nie da sie nad wszystkim zapa-
nowac recznie, dlatego w tym obszarze najlepiegj
sprawdzajg sie informatyczne systemy zintegrowane
klasy ERP. Korzystanie z kilku réznych, wspétpracu-
jacych ze sobg programéw nie pozwala wykorzystac
ich wszystkich mozliwosci - dopiero zintegrowany
system daje mozliwos¢ catkowitego kontrolowania
stanu surowcéw w magazynach, sledzenia etapéw
produkcji, pilnowania terminéw dostaw, oraz pew-
nos$¢ wydania z magazynu wszystkich zaméwionych
przez klienta wyrobdéw. Najwazniejszy w kazdej fir-
mie jest modut gospodarki magazynowej i logistyki.

SYSTEM PAM - JAK TO DZIALA?

Jak wyglada proces zarzadzania i obstugi magazynu
oraz organizacja transportu w systemie PAM? Doku-
menty magazynowe typu: przyjecie do magazynu
(PZ), wydanie z magazynu na produkcje (RW), przyje-
cie wyrobu gotowego po produkcji (PW), generowane
s W sposob automatyczny. W systemie PAM utrzymy-
wane sg magazyny z podziatem na specyfike pozycji
asortymentowych wchodzacych na zapas danego maga-
zynu, czyli: magazyn surowcéw i materiatéw, magazyny
produkcyjne dla branz, magazyn odpadéw uzytkowych,
magazyn wyrobéw gotowych itp. Dokumenty magazy-
nowe posiadaja referencje do stosownych zlecen pro-
dukcyjnych, jak réwniez numery zamoéwien sprzedazy.
Numery te pozwolg na zbieranie kosztéw zwigzanych
z procesem produkcyjnym danej pozycji zaméwienia.
W kartotece towarowej w systemie istnieje informacja
0 grupie asortymentowej, na podstawie ktdrej dany
asortyment zostanie zidentyfikowany w systemie FK.
System PAM posiada jeden wspélny magazyn dla
wszystkich surowcéw i materiatéw wykorzystywa-
nych w procesie produkcyjnym. W systemie genero-

wane sg dokumenty magazynowe przyjec (PZ), wydan
na produkcje (RW) oraz przyjecia do magazynu han-
dlowego wyrobédw gotowych (PW). Wygenerowanie
i zatwierdzenie dokumentéw automatycznie urucha-
mia odpowiednie operacje magazynowe we wiasci-
wych magazynach. Dokumenty pobranh na produk-
cje (RW) generowane sg w systemie na podstawie
potrzeb wynikajacych z technologii. Powinny zawierac
informacje na temat numeru zlecenia produkcyjnego,
a tym samym na temat pozycji zaméwien sprzedazy,
ktére sq produkowane na podstawie danego zlecenia.
W systemie PAM kazdy wyréb gotowy jest rejestro-
wany przez czytnik kodéw kreskowych jako wykonany,
a tym samym utworzony zostaje dokument przyjecia
do magazynu handlowego wyrobéw gotowych (PW).
Dokument taki posiada referencje do zlecenia pro-
dukcyjnego i réwnoczesnie do zamdwienia sprzedazy.
Wszystkie niezbedne materiaty, ktére nie wchodzg
bezposrednio w proces produkcyjny, sg przyjmo-
wane i rozchodowane w systemie PAM na podstawie
odpowiednich dokumentéw. Dla tych materiatéw
i towaréw istnieje mozliwos¢ otrzymania informa-
cji 0 zamdwieniach, z ktérych pochodza, a takze
Sledzenia ich statusu az do momentu wydania
z magazynu. Na podstawie informacji o przyjeciu
wyrobu gotowego do magazynu handlowego zostaje
wygenerowana dyspozycja wydania z magazynu,
obejmujgca pozycje wyszczegblnione na zamé-
wieniu. Osoba przygotowujgca wysytke posiada
mechanizm, ktéry pozwala na weryfikacje fizycz-
nie przygotowanej wysytki z pozycjami wynikaja-
cymi z zaméwienia.

GOSPODARKA ODPADAMI

I ZLECENIA ZAKUPU

W catym procesie produkgji nie nalezy zapominac
o wtasciwym gospodarowaniu odpadami. System
magazynowy z zintegrowanymi modutami daje moz-
liwos¢ petnej kontroli, oznaczania i wykorzystywania
odpadéw uzytkowych. Kazdy odcinek profilu, ktéry

PROCES ZAKUPU
SUROWCOW | MATERIAYOW
PRODUKCY|NYCH ROWNIEZ
JEST REJESTROWANY

W SYSTEMIE PAM. NA
PODSTAWIE PLANOW
PRODUKCY|NYCH W
SYSTEMIE ZOSTANA
OKRESLONE POTRZERY
ZAKUPU BRAKUJACYCH
SUROWCOW | MATERIAYOW
WCHODZACYCH
BEZPOSREDNIO DO
PROCESU PRODUKCJI

nadaje sie do péZniejszego wykorzystania, jest ozna-
czany etykietg z kodem kreskowym i unikalnym nume-
rem. Odpady uzytkowe definiowane sg na podstawie
informacji wprowadzonych do kartoteki towarowej
danego surowca, a algorytm optymalizacyjny gene-
ruje liste cie¢ ze wskazaniem wykorzystania odpa-
déw. Kod kreskowy pomaga jednoznacznie zidentyfi-
kowac element, a dodatkowo informacja o lokalizacji
pozwala na oszczedno$¢ czasu pracownikéw. Infor-
macje o zoptymalizowanym zapotrzebowaniu prze-
kazywane sg do zaopatrzenia.

Proces zakupu surowcéw i materiatéw produkcyjnych
réwniez jest rejestrowany w systemie PAM. Na pod-
stawie planéw produkcyjnych w systemie zostang
okreslone potrzeby zakupu brakujacych surowcéw
i materiatéw wchodzacych bezposrednio do pro-
cesu produkcji. Potrzeby surowcowo-materiatowe
przeksztatcone zostaja w zamdwienia zakupu, ktére
przekazywane sg z systemu PAM do okres$lonych
dostawcéw drogg elektroniczna. Dla pozostatych
dostawcédw zamdwienia réwniez sa wprowadzane
do systemu, jednak ich wysytka odbywa sie w spo-
séb tradycyjny (mail, fax).

DOSTAWA | ZAKONCZENIE
PROCESU

W momencie otrzymania dostawy tworzony jest
dokument przyjecia do magazynu (PZ), a przyjecie
to zostanie powigzane z fakturg zakupu. W module
zamdwien do dostawcy jest mozliwos¢ generowania
zlecen zakupu, w oparciu o zarejestrowane zamdwie-
nia handlowe, na wyroby niebedace na liScie produk-
téw firmy. System PAM umozliwia réwniez tworzenie
zamdwien zakupu bez wczesniejszego generowania
zapotrzebowania. Dokumenty dostaw sa dokumen-
tami awizujgcymi dostawe zamdwionego towaru
i umozliwiajg sprawdzenie poprawnosci zaméwionego
surowca lub wyrobdw oraz okreslenie daty ich dostawy.

Wygenerowanie dokumentu przyjecia do maga-

zynu moze odbywac sie w dwojaki sposéb:

1. Dokument przyjecia do magazynu (PZ) zostanie
wygenerowany z dokumentu dostawy - uprzednio
sprawdzonego pod katem kontroli jako$ciowej,

2. Dokument przyjecia do magazynu (PZ) zostanie
wygenerowany bezposrednio z dokumentu zamoé-
wienia do dostawcy.

Ostatnim etapem procesu jest wydanie towaru oraz
kontrola zgodnosci wysytek z zaméwieniem klienta.
Za pomoca etykiet z kodami kreskowymi, genero-
wanych automatycznie przez system PAM, istnieje
mozliwos$¢ kontrolowania zgodnosci wydanego/
wystanego produktu oraz dodatkowych elementéw
zlecenia z zaméwieniem klienta. W systemie moz-
liwe jest stworzenie odpowiednich raportéw umoz-
liwiajacych nadzér kierowniczy nad poprawnoscia
wydawania kompletnych zlecen.

Dzieki procesowi zorganizowanemu za pomoca zinte-

growanego sytemu mozliwe jest precyzyjne rozlicza-

nie kosztéw produkcji. Wyliczanie kosztu normatyw-
nego (planowanego) wyrobdéw stuzy do ustalania cen
ewidencyjnych w magazynach, a takze oszacowania
kosztu dla nowo opracowywanych wyrobéw. Jest on
kalkulowany na podstawie dokumentacji konstruk-
cyjno-technologicznej. Poniewaz cata dokumenta-
cja obstugiwana jest w systemie, moze by¢ tam réw-
niez prowadzona kalkulacja normatywna wyrobdw.

Zakup zintegrowanego systemu wigze sie z wysitkiem

finansowym i organizacyjnym, jednak - co potwier-

dzaja jego uzytkownicy - jest to inwestycja, ktéra sie
optaca, wprowadza bowiem przedsiebiorstwo na wyz-
szy poziom funkcjonowania oraz finalnie pozwala na

spore 0szczednosci. a




wdrozenie

JAK SPRAWNIE
OBStUZYC MONTAZ SZYB
ZESPOLONYCH PRZY
PRODUKC]JI OKNA?

Montaz szyb zespolonych to jeden z najbardziej istotnych aspektéw przy produkcji okien. Zasto-
sowanie odpowiednich maszyn i urzgdzen do przenoszenia szyb pozwala na to, aby proces prze-
biegat sprawnie i szybko bez posrednictwa ludzkich miesni.

I Tekst: Roman Filipiak, Schmalz Sp. z o.o.

Do elementdw instalacji usprawniajacych proces
montazu okien nalezy zaliczy¢ trzy gtéwne elementy:
suwnica - zuraw, wciggnik elektryczny i zawiesie
podci$nieniowe. Potgczenie tych trzech elementéw
tworzy manipulator podci$nieniowy. Aby proces
manipulowania szybami zespolonymi byt ergono-
miczny, lekki oraz fatwy, powinno sie zastosowac
rozwigzania suwnicowe badz zurawiowe, wykonane
w technice aluminiowej. Dzieki temu maksymalnie
obnizamy wage systemu uktadu.

Waznym aspektem usprawnienia montazu okien
jest wykorzystanie zawiesia podci$nieniowego dedy-
kowanego dla tej funkcji, np. VacuMaster Window
Comfort. Zawiesie podcisnieniowe dedykowane
dla tej funkcji montazu szyby zespolonej w ramie
powinno by¢ wyposazone w pulpit operatorski typu
comfort, gdzie funkcje, tj. podnoszenie, upuszcza-
nie, obracanie, sg zintegrowane z pulpitem, dzieki
czemu operator moze sterowac za posrednictwem
przyciskéw na pulpicie. Zastosowanie uchwytu ope-
ratorskiego zintegrowanego powoduje, ze opera-
tor podczas lokowania szyby zespolonej w ramie
moze maksymalnie skupi¢ sie na precyzji tej ope-

GLASS

MAX, 500 KG

racji, poniewaz jego dtonie znajduja sie na pochwy-
tach operatorskich przez caty czas, a sterowanie
urzadzeniem jest tatwe i precyzyjne.

Istotng funkcjg zawiesi podcisnieniowych jest
mozliwo$¢ zmiany orientacji przenoszonej szyby
Z poziomu na pion oraz jej obrotu. Funkcja rota-
cji szyby jest niezbedna w wiekszosci systeméw
produkcji okien PVC, natomiast funkcja obrotu
pion-poziom jest niezbedna gtéwnie w przypadku
okien drewnianych. Obrét w zaawansowanych
zawiesiach podci$nieniowych moze by¢ wykony-
wany recznie lub automatycznie, natomiast funkcje
pion-poziom musza by¢ automatyczne. Do urza-
dzen, ktére posiadaja obie funkcje, nalezy urza-
dzenie VacuMaster Window Comfort 500. Urzadze-
nie to pozwala na jednoczesny obrét szyby wokét
jej osi oraz na postawienie jej do pionu i poziomu
w cyklu automatycznym.

Zastosowanie wiasciwych, dedykowanych urza-
dzen do obstugi oraz zastosowanie najlzejszego
systemu dZzwigowego pozwala na tatwe manipu-
lowanie i znaczaco wptywa na usprawnienie pro-
cesu montazu szyb zespolonych. a

MAX., 500 KG MaAX. 500 KG

Zalety/
funkcjonalnos¢

przy zastosowaniu
manipulatora:

* elektryczne obracanie
szyby zespolonej 0 360
stopni,

* elektryczna rotacja pion-
-poziom o 90 stopni,

* maksymalny udzwig do
500 kg,

* zwiekszenie ergonomii
pracy,

* bardzo prosta obstuga
urzadzenia i bezpieczne
obchodzenie sie ze szktem.



SCHMALZ
~————

Automatyzacja podcisnieniowa - Systemy przenoszenia

Podcisnieniowe systemy przenoszenia

Ergonomiczne systemy przenoszenia okien i szyb

WWW.SCHMALZ.PL
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NIEMIECKI RYNEK STOLARKI PVC

Chociaz niemiecka gospodarka wyraznie wyhamo-
wata, a w budownictwie kubaturowym odnotowano
nawet niewielkie spadki, to branza okien i drzwi z two-
rzyw sztucznych moze zaliczy¢ 2018 rok do udanych.

Tekst: Maksymilian Miros,
Centrum Analiz Branzowych, www.cab-badania.pl

Po ponad dwuprocentowym wzroscie PKB Niemiec w latach 2016-2017,
w ubiegtym roku najwieksza gospodarka Europy spowolnita do 1,4%. Jesz-
cze wieksze powody do obaw maja firmy dziatajace w branzy budownictwa
kubaturowego. W 2018 roku liczba budynkdw, na ktérych budowe wydano
pozwolenia, zmalata 0 1,1% - do niespetna 220 tys., a liczba znajdujacych
sie w nich mieszkan 0 0,2% - do nieco ponad 347 tysiecy.

WARTOSC RYNKU

Na tym tle wyniki branzy okien i drzwi z tworzyw sztucznych prezentuja sie
bardzo dobrze. Jak wynika z szacunkéw Centrum Analiz Branzowych, w 2018
roku w Niemczech sprzedano okna i drzwi z tworzyw sztucznych za ponad
3,7 mld EUR. Oznacza to, ze w ciggu roku wartos¢ rynku niemieckiego zwiek-

W 2018 ROKU FIRMY Z 48 KRAJOW
SPRZEDALY W NIEMCZECH STOLARKE
PVC ZA 558 MLN EUR, CZYLI O 13%
WIECEJ NIZ W 2017 ROKU. ZA NIEMAL
2/3 TEGO EKSPORTU ODPOWIADAJA
FIRMY Z POLSKI, KTORE W 2018 ROKU
SPRZEDALY W NIEMCZECH OKNA

| DRZWI Z TWORZYW SZTUCZNYCH ZA
357 MLN EUR.

szyta sie az 0 5,7%. Ubiegty sezon do udanych zalicza nie tylko znajdujacy
sie ostatnio w stagnacji niemieccy producenci, ale takze dostawcy zagra-
niczni, w tym oczywiscie eksporterzy z Polski.

Chociaz z perspektywy polskiej branzy moze sie wydawad, ze niemiecki
rynek zostat zdominowany przez firmy z naszego kraju, to w rzeczywisto-
$ci nasz udziat w wartosci sprzedazy okien i drzwi z tworzyw sztucznych
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trendy

w Niemczech nie przekracza 10%. Pierwszym wyborem klientéw niemieckich
w dalszym ciagu s rodzimi producenci, a ich udziat w rynku szacowany jest
na 85%. Co wiecej, w 2018 roku niemieccy producenci zwiekszyli sprzedaz
w tym kraju 0 4,5% - do 3,17 mld EUR.

SILA EKSPORTU

Kilkunastoprocentowy wzrost sprzedazy okien i drzwi PVC w Niemczech
odnotowali zagraniczni dostawcy. W 2018 roku firmy z 48 krajéw sprzedaty
w Niemczech stolarke PVC za 558 min EUR, czyli 0 13% wiecej niz w 2017
roku. Za niemal 2/3 tego eksportu odpowiadaja firmy z Polski, ktére w 2018
roku sprzedaty w Niemczech okna i drzwi z tworzyw sztucznych za 357 min
EUR. Byt to juz jedenasty kolejny sezon wzrostu eksportu z Polski do Nie-
miec. W ciagu tych jedenastu lat eksport do Niemiec zwiekszyt sie piecio-
krotnie, a w samym 2018 roku sprzedaz na rynku niemieckim wzrosta o 12%.
WyraZnie mniejszymi niz Polska, ale takze stosunkowo duzymi dostawcami
stolarki PVC do Niemiec sg Austria oraz Czechy. W 2018 roku firmy austriac-

Wykres 1. Wartosciowa struktura sprzedazy okien i drzwi

PVC w Niemczech w 2018 roku wedtug kraju pochodzenia

Inne
3%
Czechy
1%
Austria
Polska 1%

10%

Zrédto: Centrum Analiz Branzowych

PIERWSZYM WYBOREM KLIENTOW
NIEMIECKICH W DALSZYM CIAGU SA
RODZIMI PRODUCENCI, A ICH UDZIAt
W RYNKU SZACOWANY JEST NA 85%.

kie sprzedaty w Niemczech okna i drzwi z tworzyw sztucznych za 47 min EUR,
0 nieco ponad 1% wiecej niz rok wczesniej. W tym samym czasie eksporte-
rzy z Czech odnotowali az 32-procentowy wzrost - do 46 min EUR. Eksport
na poziomie niespetna 50 min EUR oznacza, ze Austria oraz Czechy maja
okoto 1-procentowe udziaty w rynku niemieckim.

W 2018 roku okna i drzwi PVC w Niemczech sprzedaty takze firmy z ponad
40 innych krajéw, ale tylko cztery miaty ponad 10 min EUR eksportu. Sa to
Turcja, Holandia, Rumunia oraz Bosnia i Hercegowina. a

Wykres 2. Eksport stolarki PVC z Polski do Niemiec

w latach 2007-2018 (min EUR)

357

317
298
246
212
181 187
150
126
92
71 77 ‘ ‘
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

Zrédto: Centrum Analiz Branzowych
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PRODUKTY | ROZWIAZANIA
WOKOL OKIEN | DRZWI

ZAWSZE STABILNIE

System stabilizujacy EXTE

System stabilizujgcy EXTE do nasadowych skrzyn roletowych taczy okno i
skrzynie ze stropem lub nadprozem, zapewniajac maksymalna stabilnos¢.
Dwuczesciowa konsola mocujaca utatwia montaz i demontaz. To oznacza
oszczednosc czasu i pieniedzy. Wszystkie szczegéty w nowym katalogu!
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| WIZIA ROZWOIU RODZINNES Fikmy. & | 99les |
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Jak pokazujg niemieckie badania, wypra-
cowanie Konstytucji Firmy Rodzinnej
zwieksza szanse firmy na bezpieczny
transfer biznesu do nastepnego poko-
lenia z 30 do 80%, a takze poprawia
zakres i jasnosc relacji zarbwno w sfe-
rze firmowej, jak i1 rodzinnej. Konsty-
tucja reguluje bowiem wszystkie te
kwestie, ktore znajdujg sie na styku biz-
nesu i rodziny, a wiec: zasady zatrud-
niania cztonkdéw rodziny w firmie i ich
wynagradzania, sposob podejmowania
strategicznych decyzji, zasady dzie-
dziczenia majgtku, zakres odpowie-
dzialnosci oraz rozwoj firmy w przy-
sztosci. Praca nad takim dokumentem
zwykle trwa dwa, trzy lata.

PODPISANIE KONSTYTUC])I
FIRMY RODZINNE) KROKIEM

DO ZBUDOWANIA SILNEJ RODZINY
| SILNEJ FIRMY RODZINNE]

Tekst: dr Adrianna Lewandowska, doradca ds. sukcesji i strategii
w firmach rodzinnych, prezes Instytutu Biznesu Rodzinnego

Minat juz prawie miesigc od wybuchu konfliktu w firmie rodzinnej Drutex, a w
mediach wcigz gtosno o sporze w rodzinie, ktéry przeniést sie na firme. Czy
tej sytuacji mozna byto unikna¢? Cho¢ wielu ekspertéw zaleca (nie bez przy-
czyny), aby umiejetnie oddziela¢ relacje rodzinne i firmowe, to w praktyce
jest to bardzo trudne do osiggniecia. Za sprawa rozbieznych celéw i warto-
$ci obu systemdw - rodziny i przedsiebiorstwa - moze dojs¢ do powstania
potencjatu konfliktu, na ktéry sktada sie emocjonalnos¢ rodziny i racjonalnos¢
przedsiebiorstwa. Bo w firmach rodzinnych konflikty mogg pojawiac sie cze-
$ciej niz w tych z nierodzinnymi korzeniami. W przedsiebiorstwie rodzinnym,
gdzie sfera zawodowa jest $cisle powigzana ze sferg prywatna (rodzinna),
pojawia sie wiele sytuacji, w ktérych konflikty sa nieuniknione.

CO ZATEM MOZE BYC POWODEM SCYSJI W FIRMIE
RODZINNE])?

Dr Adrianna Lewandowska, doradca ds. strategii i sukcesji w firmach
rodzinnych, prezes Instytutu Biznesu Rodzinnego: Pracujac z firmami
rodzinnymi w procesach sukcesyjnych, zwracam uwage na wirus, ktéry juz
przed laty zidentyfikowat mdj serdeczny przyjaciel, wieloletni doradca firm
rodzinnych prof. Peter May: to wirus 1W2M. To zazdros¢ pojawiajaca sie w
trzech obszarach: Wtadza, Majatek, Mitosc.

Sa sytuacje, nie bede ich wymieniac z nazwy, w ktérych wyraznie konflikt ma
swoje podtoze we wiadzy, w decyzyjnosci, w tym, jakie zakresy kompeten-
cji majg poszczegdlni cztonkowie rodziny. W tym obszarze do powstawania
emocjonalnych konfliktéw prowadzi¢ moze wyznaczanie sprzecznych celéw
wewnatrz rodziny, ktérej cztonkowie z jednej strony dazg do zapewnienia
trwatosci przedsiebiorstwu, a z drugiej do finansowego zabezpieczenia wta-
snej rodziny. Drugi obszar to majatek - czesta potrzeba relatywizowania tego,
co jest sprawiedliwe, a co nie. A poniewaz kazdy patrzy na sprawiedliwos¢

z wtasnego punktu widzenia, to réznice w opiniach sg tu czeste. Moze poja-
wiac sie poczucie dyskryminacji przy podziale pieniedzy, udziatéw, korzysci
wynikajacych z prawa witasnosci.

No i mitosé, uznanie, relacje. To réwniez obszar, ktéry nacechowany jest szere-
giem trudnych potencjalnych spraw. Na przyktad syn wiasciciela czuje sie nie-
doceniony przez ojca albo Zona, ktéra nie jest w ogdle zaangazowana w firme
rodzinng, jest coraz bardziej sfrustrowana ciggta nieobecnoscia meza w domu,
ktéry cate dnie i noce spedza w biurze. To nierzadkie przypadki, a przyktadow
kolejnych konfliktéw nie trzeba daleko szukac. Brak zgodnosci pokoleniowej,
niedocenienie w firmie rodzicéw, brak zaangazowania dzieci czy rodzinne koli-
gacje to sztandarowe sytuacje konfliktowe w prawie kazdej firmie rodzinnej
zblizajacej sie do zmiany generacyjnej - komentuje dr Lewandowska.

W Polsce przybywa liczba takich firm, ktére majg ustalone reguty zarzadza-
nia miedzypokoleniowego i strategie wtascicielska na kolejne pokolenia.
To firmy, ktére dostrzegty, ze wirus 1IW2M moze w przysztosci zaatakowac.
Wiele firm zabezpiecza rodzine, skupiajgc majatek w fundacji (za granica,
bo to rozwigzanie na razie jest w Polsce niemozliwe) - przyktadowo majatek
w fundacji skupia rodzina Piechockich, wspétwtasciciele LPP. Jak méwi Marek
Piechocki, takie rozwigzanie uniemozliwi rozdrobnienie kapitatu, zapewni
utrzymanie wtasnosci akcji LPP w rodzinie i pozwoli kontynuowa¢ budowe
LPP jako silnego polskiego przedsiebiorstwa.

Firmy decydujg sie takze na opracowanie Konstytucji Firmy Rodzinnej. Majg
ja m.in. Roleski Sp.j., LUG SA, Grupa Wrdbel czy Fabryka Ceramiki Budowla-
nej. Podczas VI Miedzynarodowego Kongresu Firm Rodzinnych dotaczy do nich
kolejna: 18 marca w Poznaniu swoja Konstytucje Firmy Rodzinnej podpisze
rodzina Andre (Andre Abrasive Articles). Firma powstata w 1987 roku w Kole.
Dzi$ pracuja w niej juz przedstawiciele drugiego pokolenia. Aby zagwaranto-
wac bezproblemowe trwanie firmy przez kolejne dekady, rodzina zdecydowata
sie na ustalenie zapiséw Konstytucji Firmy Rodzinnej. Caty program dwudnio-
wego wydarzenia zbudowany jest wokdt mysli, ze aby zbudowac silng firme
w kolejnych pokoleniach, trzeba zbudowac silng rodzine - zadba¢ o ustalenie



pewnych regut, porozmawiac o wspdlnych marzeniach, celach. W programie

Kongresu sg wystapienia przedstawicieli firm, ktére tworzenie struktur profe-

sjonalizacji rodziny majg juz za sobg (np. Stefan Hipp - 4. pokolenie produ-

centa ekologicznej zywnosci dla niemowlat, czy Daniel Hager - 3. pokolenie

w firmie z branzy elektrycznej). Wystapi takze rodzina Krukéw, ktérzy firme

rodzinng stracili, ale to nie przeszkodzito im w zatozeniu kolejnej, aby kon- al)
tynuowa¢ przedsiebiorcze tradycje poprzednich pokolen. O formach zabez- A U DZIALA A RODU 0
pieczania rodziny beda rozmawia¢ takze przedsiebiorcy w panelach dysku-
syjnych oraz eksperci podczas kreatywnych warsztatéw.

e
—
-

Jak méwi dr Adrianna Lewandowska: Rosnie Swiadomos¢ firm rodzin- odzinie od proceséw de przedsiebio e
nych i stojacych za nimi probleméw sukcesyjnych. Swiadomos¢ rodzin biz- pélnie z rodzing masz jasno sprecyzowane zakresy benefité
nesowych, ze mozna opracowac reguty czy przygotowac liste punktéw trud- aja prawa wiasno obe dziatowcdw (a
nych. Kazdy proces sukcesji jest odmienny - do kazdego procesu nalezy pa biznesie
podejs¢ indywidualnie, wystuchujac potrzeb nestora, sukcesora oraz wszyst- asz jasno okreélone zakre ompete e
kich cztonkéw rodziny. Tylko w takim holistycznym podejsciu mozna znalez¢ 4 asz opracowane kanaty ko a e pomiedzy rodzing a zarza
wspdlne dobro. Zwieniczeniem ciezkiej pracy rodziny biznesowej jest Kon- de
stytucja Firmy Rodzinnej. Zyczytabym kazdej rodzinie, réwniez tej zaanga- aki sposéb e esz rdwnowage pomiedzy aspiracja
zowanej emocjonalnie w opisywany w mediach konflikt, by zamiast szukac dziatowco akresie p 0 ansowej oraz potrzeba einwe
tego, co ich dzieli, w tym trudnym momencie mogli skupic sie na tym, co przedsiebio a
ich taczy. Bo przeciez wspaniate historie i zaangazowanie kazdego z czton- 6 aki sposdb dbasz o efe a ko acje z p pokolenie
kéw rodziny, cho¢ w réznym wymiarze, doprowadzito do sukcesu tych firm. pomaga 0 e a ozliwo 3za P
Niech taka refleksja to bedzie szczepionka na wkradajacy sie do firmy wirus. aleznoscig do od e

a POSOD dDa 0 €0, ab ole|ne pokolenie na e| rod DY10 Zaa
Pojawiajace sie niejednokrotnie problemy i konflikty nie utatwiajg pozytyw- gazowane, odpowiednio atcone i przygotowane do tego, aby sta
nego spojrzenia na aspekt rodzinny w perspektywie funkcjonowania przedsie- e odpowiedzia a ela pieraja ej rozwé
biorstwa. Pogodzenie logiki firmowej i rodzinnej jest wyzwaniem. Czy rodzina 8 orga e azdy rod e, na kté omawiane s3 e
zarzadzajaca biznesem moze korzystnie wptynac na jego prosperowanie? W owe dla rod ema
czym tkwi sita firm rodzinnych? Co na nie wptywa? Jak nie poddac sie wiru- 9 a adomos¢ potencjatu, ale i zagroze ajg odzinno
sowi 1W2M? Czy istnieje szczepionka przeciwko tej chorobie? Jak stworzy¢ 0 pdlnie z rodzing okreslites proced 6re reguluja sposab ro
Konstytucje Firmy Rodzinnej? Odpowiedzi mozna szuka¢ na stronach Insty- 3 ania rod 0 o ptywaja a bizne
tutu Biznesu Rodzinnego. e

reklama

wartosci rodzinne, ktore tworzg O’ ’

wartosc biznesu na pokolenia LEWANDOWSKA

FARTHNERIY

Strateg, doradca, architekt sukcesu wielu polskich firm rodzinnych. Pracujgc
w miedzynarodowym Srodowisku family business, od lat tworzy dla firm
rodzinnych:

« Sukcesyjne strategie wtascicielskie
« Strategie biznesowe
« tady Rodzinne i Konstytucje Firm Rodzinnych

Partner Zarzgdzajgcy w Lewandowska i Partnerzy, zatozyciel i prezes
Instytutu Biznesu Rodzinnego, Wyktadowca Szkoty Gtoéwnej Handlowej.
Stypendystka Uniwersytetu St. Gallen w Center for Family Business oraz
Uniwersytetu Wiedenskiego w Institut fir Familienunternehmen. Cztonek
International Family Enterprise Research Academy.

Autorka { wspétautorka ksigzek
o tematyce przedsiebiorczosci rodzinnej:

1;'»4“.Zapraszam do wspbtpracy

~bnios

dr ADRIANNA LEWANDOWSKA, MBA

Zrob pierwszy krok w kierunku dtugowiecznosci Kup ksiqzke o biznesach rodzinnych
skontaktuj sie info@lp7.pl odwiedz internetowq ksiegarnie ksiegarnia.ibrpolska.pl
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JAK SKUTECZNIE ,
| BEZPIECZNIE SPRZEDAWAC
WE FRANCJI %

Rynek francuski jest jednym z najchton-
niejszych dla polskich producentow okien.
Wiele firm juz na nim zaistniato, inne pro-
wadzg dziatalnos¢ eksportowg w kierunku

Francji. Jako paryska kancelaria obstugu-
jemy polskie firmy od 30 lat. Warto wiec,
bysmy przypomnieli kilka ztotych regut,
ktoérych przestrzeganie pomoze unikngc
niemitych niespodzianek.

Tekst: Kancelaria HSG - Avocats, 21 rue Viéte - 75017 Paris,
Tel. : +33 1 45 00 36 60, Email : hsg@hsgavocat.eu

1. RZETELNE SPRAWDZENIE KONTRAHENTA

Przed zawarciem umowy i przyjeciem zamdwienia wskazane jest doktadne spraw-
dzenie partnera, z ktérym polska firma zamierza pertraktowac.

Weryfikacja kontrahenta stuzy nie tylko do oceny tego, czy jest on godny zaufania,
lecz réwniez do sprawdzenia doktadnych danych osoby prawnej, z ktdra zawiera
sie umowe.

Zbyt czesto w momencie pojawienia sie trudnosci dane pozyskane nie zgadzajg sie
z wpisem do rejestru sadowego i umowa okazuje sie niewazna, poniewaz zostata
podpisana nie z jednostka prawna, lecz z nazwa handlowa.

W zaleznosci od stopnia badan, jakie polski kontrahent jest sktonny podja¢, moze
on w bardzo prosty sposdb, poprzez numer RCS, sprawdzi¢ w internecie, na stro-
nie Infogreffe.fr, wpis spétki lub przedsiebiorstwa do rejestru handlowego (tzw. RCS
przy sadzie handlowym miejsca rejestracji siedziby) z podstawowymi danymi, czyli:
oficjalng nazwg spétki (ktéra moze sie rézni¢ od nazwy handlowej), adresem sie-
dziby, osobami zarzadzajacymi, datg rejestracji, rodzajem dziatalnosci oraz ewen-
tualnym stanem upadtosci. Te informacje mozna fatwo uzyskac z wyciggu zwanego
Kbis, ktéry kazda spétka czy dziatalno$¢ gospodarcza posiada we Francji w oparciu
0 nadany nr REGON (tzw. Siret).

Jezeli kontrahent pragnie doktadniej sprawdzi¢ stan zadtuzenia spétki poprzez wpisy
zastawow przez wierzycieli, jak np. urzedy podatkowe czy tez spoteczne (Urssaf),
co stanowi pierwszy sygnat ryzyka, moze to uczynic¢ na podstawie wyciggu zasta-
wow (tzw. état des nantissements), ktéry odptatnie jest wydawany przez Infogreffe.
Kontrahenta mozna podobnie sprawdzi¢ dzieki instytucjom ubezpieczen kredy-
towych typu KUKE czy tez we Francji COFACE. Te instytucje dysponujg ustugami
badawczymi na podstawie notowan!

Ostatnig mozliwoscig jest zlecenie wywiadowi lub biurom detektywistycznym spraw-
dzenia majatku spotki. Ta opcja jest najczesciej wykorzystywana w wypadku trud-
nosci z wyegzekwowaniem decyzji sgdowych.

Warto wiedzie¢, ze we Francji spotki prowadzace dziatalno$¢ handlowa z reguty nie
posiadajg nieruchomosci. Ze wzgledéw podatkowych nieruchomosci sa zazwyczaj
wiasnoscig spotek holdingowych zwanych SCI - (spétka cywilna nieruchomosciowa).
W kazdym razie podstawowym dokumentem, ktéry nalezy regularnie $cigga¢ pod-
czas stosunkéw handlowych, jest Kbis, poniewaz to on zawiera podstawowe, nie-
zbedne informacje o partnerze francuskim, ktérego nalezy regularnie, systema-
tycznie sprawdzad.

2. ORGANIZACJA RYNKU | ZWYCZAJE HANDLOWE
Prowadzac negocjacje handlowe z francuskim kontrahentem, warto dysponowac
chociazby podstawowymi informacjami dotyczacymi zagadnien, w ktérych prak-
tyka prawa francuskiego odbiega od tej znanej w Polsce.

2.1 ZAWIERANIE UMOW HANDLOWYCH WE
FRANCJI: WAZNOSC PISM, KULT UMOWY

Zawieranie uméw handlowych z francuskim kontrahentem wydaje sie zaréwno tatwe
- wystarczy nawet ustnie wyrazi¢ zgode dotyczaca przedmiotu umowy i ceny - jak i
mylne, poniewaz wiekszos¢ umoéw nastepuje w formie pisemnej, chociazby w celu
sprecyzowania ustalen i zamierzen stron, ale réwniez w celu dowodu.

Wedtug stynnego francuskiego powiedzenia ,stowa odlatuja, pisma pozostajg”, Fran-
cja jest krajem, w ktérym niewatpliwie umowa jest szanowana (,loi du contrat”), w
szczegbInosci na pismie. Choc co prawda zasada, ze to, co strony uzgodnity, moga
tylko strony wspélnie rozwigza¢, nieco sie zmienita w wyniku reformy prawa zobo-
wigzan, wedtug ktérego sady dzi$ majg o wiele wiekszy wglad do umdw.

Nawet jesli we Francji umowa ustna jest wazna, to jednak z zasady jakiekolwiek
ustalenia warto zawsze potwierdzi¢ na pismie. Ponadto dzi$ technologia pozwala
na uznawanie podpisu elektronicznego.

Na wypadek sporu trudno bowiem udowodnic¢ ustne ustalenia - umowy i porozu-
mienia pisemne beda zawsze gérowaty nad ustnymi.

Prawda jest, ze w polskiej kulturze biznesowej nie zwraca sie tak uwagi na waznosc¢
pism; niestety porozumienia dzentelmenskie czesto skutkujg sporami. Bezwzgled-
nie nalezy przyjac forme pisemng, gdy stosunki zaczynajq sie psuc.

Francuski kontrahent rzadko zareaguje na maile, predzej juz na list polecony za
potwierdzeniem odbioru, a prawie na pewno w wyniku listu adwokackiego.

Pisma winny by¢ kierowane w jezyku francuskim, a nie polskim, wzglednie jesz-
cze w angielskim.

2.2 OGOLNE WARUNKI SPRZEDAZY (CONDITIONS
GENERALES DE VENTE)

We Francji ogdlne warunki sprzedazy stanowia jeden z fundamentéw uméw zawie-
ranych pomiedzy przedsiebiorcami.

Francuski Kodeks handlowy, zgodnie z trescia artykutu L441-6, wymaga od
kazdego producenta, ustugodawcy, hurtownika lub importera, aby podat
do wiadomosci kupujacego lub ustugobiorcy ogélne warunki sprzedazy
zawsze wtedy, kiedy spetnione sa tacznie dwa warunki:

® kupujacy lub ustugobiorca tego zazada,

m towar lub ustuga jest nabywana w ramach wykonywanej dziatalnosci zawodowe;.

Na ogdlne warunki sktadajg sie: warunki sprzedazy, tabele cen jednostkowych,
obnizki cen oraz warunki ptatnosci. Moga by¢ réwniez umieszczone warunki dostaw
i zwrotéw, warunki ubezpieczen oraz rozstrzygania sporéw.

Polscy przedsiebiorcy bedg sami zobowigzani do ich przedstawiania, jezeli posia-
daja na terytorium Francji statg strukture (np. filie lub oddziat czy tez przedsta-
wicielstwo).

Natomiast kazdy polski przedsiebiorca moze uzyskac od francuskiego partnera
handlowego (po spetnieniu dwéch ww. warunkéw) jego ogdine warunki sprzedazy.
Jest to nawet pozadane, poniewaz pozwala na zapoznanie sie z tymi warunkami
i przedyskutowanie ich z kontrahentem, jezeli na przyktad nam nie odpowiadaja.
Ale jedynie zanim rozpocznie sie wspétprace, szczegdlnie jezeli ma ona by¢ dtu-
goterminowa, a nie jednorazowa.

OgodlIne warunki sg punktem wyjscia dla wszelkich negocjacji handlowych. Oczywi-
Scie w trakcie bezposrednich rozméw strony moga je zmienic i ostatecznie zawrzec
umowe na innych warunkach.

Z kolei sporzadzenie wtasnych warunkéw w jezyku francuskim jest o tyle uzy-
teczne, ze pozwala na umieszczenie wiasnych korzystnych warunkéw i narzuce-
nie ich, pod warunkiem, ze beda one znane partnerowi i akceptowane przez niego
przed zawarciem umowy.

Orzecznictwo francuskie przyjmuje waznos¢ warunkéw, jesli strony albo je wyraznie
podpisaty, albo umiescity na dokumentach handlowych przed zawarciem umowy,
np. na zamdéwieniach, potwierdzeniach zamdwien, a w szczegdInosci jezeli stosunki
sg diugotrwate. Umieszczenie warunkédw np. na stronie internetowej (bez opcji
.akceptuje” w momencie potwierdzenia zamoéwienia) lub na fakturach (czyli po
wykonaniu umowy), w dodatku w jezyku polskim, nie jest zgodne z tym wymogiem.



Jezeli kupujacy lub ustugobiorca spotka sie z odmowa przekazania mu ogélnych
warunkdw, dysponuje on uprawnieniem do ztozenia skargi wobec odpowiedniego
organu administracyjnego (Direction de la Concurrence - odpowiednik UOKiK w
Polsce). Grzywna natozona przez Urzad Konkurencji na sprzedawce lub ustugo-
dawce moze osiggnad 15 tysiecy euro!

3. OKRESLENIE CENY SPRZEDAZY | TERMINY
PLATNOSCI

Warto wiedzie¢, ze we Francji, z braku sprecyzowania tego, czy cena uzgodniona w
umowie pomiedzy przedsiebiorcami zawiera, czy tez nie, podatek VAT, przyjmuje
sie, ze jest to cena netto. We Francji ceny sg wiec zawsze podawane «hors taxes»
(«HT>»), czyli netto, lub «toutes taxes comprises» («TTC»), czyli brutto.

We Francji w momencie zamdwienia jest zwyczajowo przyjeta przedptata 30% war-
tosci zaméwienia, ktdra sie uzasadnia kosztami produkcji.

Ogdlna zasada wyrazona w artykule L441-6 francuskiego Kodeksu handlowego
ustala termin ptatnosci na 30 dni po wykonaniu ustugi lub dostarczeniu towaru,
chyba ze inny termin wynika z ogéinych warunkéw sprzedazy lub umowy. Czesto
partner francuski bedzie nalegat na jak najdtuzsze terminy, ktére czasem nawet
przekraczaja 60 lub 90 dni, a w ramach kontraktéw publicznych nawet kilkumie-
siecznych. Nie nalezy sie godzic.

Obecnie nawet jesli istnieje umowa miedzy stronami, ogélny ustawowy
termin ptatnosci nie moze przekroczy¢:

m 60 dni kalendarzowych od chwili wystawienia faktury,

m 45 dni od kohca miesigca, w ktérym jest ona wystawiona.

Kary umowne za zwtoke w ptatnosciach powinny zosta¢ wskazane w ogéinych
warunkach sprzedazy oraz figurowac¢ na fakturze. Sa one wymagalne nazajutrz
od dnia wymaganej ptatnosci wskazanego na fakturze, bez koniecznosci wzywa-
nia dtuznika do zapfaty.

Jesli jednak istnieje inny zapis w umowie, odsetki karne sa ustalane na podstawie
stopy odsetkowej, ktéra stosuje Centralny Bank Europejski (art. L441-6 francu-
skiego Kodeksu handlowego).

We Francji odsetki ustawowe sg nieproporcjonalnie niskie w poréwnaniu do Polski:
0,86% na 2019 rok. Ustawa o modernizacji gospodarki z 2018 roku ustalita poziom
odsetek na trzykrotna stope oprocentowania ustawowego, czyli obecnie 2,58% za
zwtoke w pfatnosciach przy kontraktach tzw. profesjonalnych (w przeciwienstwie do
sprzedazy konsumentom). Zaleca sie wiec stosowanie odsetek umownych, ktére
moga na przykfad by¢ okreslone w kontraktach miedzynarodowych na poziomie
10-krotnej Sredniej stopy oprocentowania CBE.

W odniesieniu do zaméwien publicznych terminy ptatnosci organéw zlecajacych
wynosza 30 dni (dla panstwa i organéw publicznych innych niz te, ktére majg cha-
rakter przemystowy i handlowy), 45 dni (dla organdéw terytorialnych i organéw
publicznych lokalnych i innych) i 50 dni (dla organéw publicznych zajmujacych sie
opieka zdrowotna). Przekroczenie tych terminéw powoduje naliczenie odsetek za
zwioke od niezaptaconej kwoty w wysokosci stopy odsetek ustawowych, podnie-
sionej o dwa punkty procentowe.

4. ZABEZPIECZENIE UMOW HANDLOWYCH WE
FRANCJI

W celu zabezpieczenia sie przed nieuczciwoscig ze strony partnera w trakcie wyko-
nania umowy prawo francuskie proponuje w dziedzinie uméw rézne formy gwaran-
cji umownych oraz bankowych. Ponizej opisano kilka przyktadowych rozwigzan.

GWARANCJE UMOWNE i

4.1 UMOWNE ZASTRZEZENIE PRAWA WLASNOSCI
(CLAUSE DE RESERVE DE PROPRIETE)

0gdlny mechanizm zastrzezenia wasnosci przedstawia sie identycznie jak w Polsce,
z tym ze we Francji klauzula ta stanowi staty element relacji handlowych pomiedzy
dostawca i jego klientami. W sektorze meblarskim taka klauzula jest jak najbardziej
wskazana. Zgodnie z trescig przepisow art. 2367-2372 francuskiego Kodeksu cywil-
nego powyzsza klauzula pozwala temu pierwszemu na zastrzezenie prawa wtasno-
Sci sprzedawanych towaréw do momentu otrzymania petnej zaptaty.
Zastrzezenie wiasnosci jest mozliwe w odniesieniu do rzeczy wszelkiego rodzaju,
ruchomych oraz nieruchomosci, a takze débr niematerialnych (np. marka produktu).
Przedsiebiorcy polscy niestety bardzo rzadko korzystaja z tej mozliwosci, ktéra
moze ich skutecznie zabezpieczy¢ na wypadek upadtosci kontrahenta: pod pew-
nymi warunkami formalnymi sprzedawca moze odzyska¢ towar.

4.2 ZABEZPIECZENIE RZECZOWE

Umowa kupna-sprzedazy moze zawierac zapisy ustanawiajace zastaw (,gage” czy
tez ,nantissement”) sprzedanych towaréw. W celu identyfikacji tych ddbr oraz sku-

tecznosci dziatania zabezpieczenia wobec 0séb trzecich prawo francuskie wymaga
opublikowania dokonania zastawu we wtasciwym sadzie handlowym oraz dokona-
nia opieczetowania mienia lub towaru.

4.3 ZABEZPIECZENIE OSOBISTE - PORECZENIA
Najczesciej stosowane w umowach miedzynarodowych zabezpieczenia transakcji
to rézne formy poreczen (cautionnement, aval, ,lettre de confort”) pozwalajacych
na zabezpieczenie roszczen finansowych stron w trakcie realizacji umowy.

Jest ono preferowane, niemniej o wiele bardziej niebezpieczne dla osoby udzielaja-
cej poreczenia osobistego, poniewaz odpowiada ona swoim majatkiem.

Dlatego tez ta forma gwarancji jest rzadko stosowana przy kontraktach i raczej
wchodzi w gre w ramach negocjacji, gdy powstajg zalegtosci.

Oczywiscie, podobnie jak w Polsce, istnieja zabezpieczenia w formie gwarancji ban-
kowych i kredytéw dokumentowych.

JAK POSTEPOWAC W PRZYPADKU BRAKU
TERMINOWE) PLATNOSCI?
1. Podstawowa porada to nie zwlekac! Zbyt wiele firm krepuje sie wystapic z for-
malnym wezwaniem do zaptaty, bojac sie, ze straci klienta. A tak naprawde
to jedynie sobie wyrabia szkode. Kontrahent, ktéry nie ptaci, zawsze ma swoje
powody, a tu nalezy myslec o interesie firmy i jej ptynnosci finansowe;j.
Zwioka powoduje jedynie to, ze francuski kontrahent bedzie na niej grat.
Ponadto bedzie sie starat przekonywa¢, ze lada moment zaptaci, ale ze potrze-
buje jeszcze wiecej towaru i bedzie chciat nadal zamawiac.
Takie dziatania zwane ,,cavalerie” we Francji sg niestety czeste i doprowadzaja
do bardzo trudnych sytuacji finansowych firm.
Pierwszym krokiem do odzyskania naleznosci jest stanowcze, pisemne, nawet
mailowe, upomnienie o braku ptatnosci, z podaniem ostatecznego terminu do
zaptaty, jak i przestaniem zestawienia niezaptaconych faktur.
Drugim krokiem jest oficjalne wezwanie do zaptaty pod rygorem wystapienia
na droge sadowg, tzw ,mise en demeure”, ktére nalezy wystac listem pole-
conym za potwierdzeniem odbioru. Od daty otrzymania tego wezwania, przy
braku zapisu o odsetkach, w razie sporu sad francuski uznaje ich bieg.
Trzecim krokiem jest list adwokacki. To na ten firmy francuskie dopiero reaguija.

2. Jednoczesnie nie nalezy zapomniec o sprawdzeniu kontrahenta pod katem
upadtosci, poniewaz postepowanie upadtosciowe zawiesza wszelkie dziatania
egzekucyjne i otwiera termin na obowigzkowe ztozenie zgtoszenia wierzytel-
nosci do syndyka pod rygorem utraty praw do tego roszczenia. Jezeli istnieje
umowa z kontrahentem w upadtosci, nie moze ona tez by¢ rozwigzana auto-
matycznie, a jedynie za zgodg syndyka.

3. Sprzedawca moze zawsze podjg¢ dodatkowe kroki w celu zabezpieczenia swo-
jej wierzytelnosci (o ile kontrahent nie jest w upadtosci). Prawo francuskie prze-
widuje rézne formy zabezpieczen wierzytelnosci, jak np. zastawienie zabezpie-
czajace kont bankowych czy tez débr ruchomych na wniosek do sadu. Srodki
lub mienie sa wéwczas zamrozone do czasu wydania wyroku ostatecznego,
co znacznie utatwia wyegzekwowanie. Takie Srodki s skuteczne, poniewaz sg
podejmowane na wstepie sporu, kiedy dtuznik nie spodziewa sie takiego ruchu.
Podobnie wierzyciel moze uzyskac zabezpieczenia w formie wpisu na przedsie-
biorstwie dtuznika. To zabezpieczenie podobne do hipoteki, zwane ,nantisse-
ment de fonds de commerce”, pozwala na uzyskanie uprzywilejowanej pozycji
w randze wierzycieli, a wiec wieksze szanse na odzyskanie naleznosci.

4. W razie dalszej zwtoki ze strony dtuznika, jedynymi drogami sa mediacja,
obecnie powszechnie reklamowana we Francji ze wzgledu na wydtuzone ter-
miny postepowan sadowych, oraz postepowanie windykacyjne.

Istnieje we Francji nakaz zaptaty, ale podobnie jak w Polsce charakteryzuje
sie on tym, ze dtuznik moze ztozy¢ sprzeciw, co oznacza, ze sprawa trafia do
sadu droga merytoryczna.

Ciekawostka jest postepowanie w trybie szybkim, tzw ,référé”, dzieki kté-
remu mozna uzyskac tytut wykonawczy w ciggu kilku tygodni, co jest raczej
nie do pomyslenia w Polsce. Jednak warunkiem takiego postepowania jest
brak kwestii spornej, czyli zwykty brak zapfaty, bez podwazenia warun-

kéw umowy czy dostawy. W przeciwnym wypadku sprawa trafia do sadu
drogg merytoryczna i jest rozstrzygana trybem zwyktym od 6 do 9 miesiecy,
a nawet i diuzej.

Mimo ze okres przedawnienia wierzytelnosci handlowych wynosi zazwyczaj
5 lat (z wyjatkami), to zaleca sie, by firmy polskie stanowczo reagowaty na
opdZnienia w ptatnosciach i nie doprowadzaty do sytuacji, w ktérych ich wia-
sna ptynnos¢ staje sie zagrozona. Reakcja moze przyczynic sie do wiekszego
szacunku ze strony francuskich partneréw. a




poradnik przedsiebiorcy

EFEKTYWNOSC

W ORGANIZAC])I - CO CZYNI
ORGANIZACJE SKUTECZNA
| ODPORNA NA TRUDNOSCI?

Rozpoczynajgc szkolenia dla firmy X, ktdéra zdecydowata sie przeszkoli¢ w zakresie
podniesienia efektywnosci i odpornosci psychicznej kilka zespotdw, bytem juz pewien,
ze dobrze okreslilismy potrzeby szkoleniowe. Uczestnicy tgczyli sie w mate grupki i roz-
mawiali ze sobg 0 pracy i zyciu osobistym. Stychac¢ byto nerwowos¢, obawy przed
trudnosciami, narzekanie na niesprawiedliwos¢, niewielkie poczucie wptywu.

Tekst: Jakub Sergiel, dyrektor ds. rozwoju
strategicznego i marketingu, Witalni



Wielokrotnie dowiedziono, ze stan umystu w ogromnym stopniu wptywa na
réznice w poziomie naszych osiggnie¢. P. Clough i D. Strycharczyk, auto-
rzy narzedzia MTQ48, mierzacego poziom odpornosci psychicznej majacej
bezposredni zwigzek z efektywnoscig, twierdza, ze wptyw ten wynosi nawet
50%. Tymczasem wiekszos$¢ z nas poswieca na optymalizowanie wtasnej
efektywnosci w tym obszarze tylko 5% swojego czasu. Moze dlatego, ze nie
wiemy, na co konkretnie go poswiecac i co robi¢, aby wzmocni¢ odpornos¢
psychiczng, a tym samym efektywnos¢?

MTQ48 TO PRECYZYJNE NARZEDZIE
POZWALAJACE W KONTEKSCIE
ZAWODOWYM SPRAWDZAC
EFEKTYWNOSC DZIALANIA,
ZWEASZCZA W SRODOWISKACH NARAZONYCH
NA PRESJE | STRES ORAZ WYMAGAJACYCH
SPROSTANIA WIELU WYZWANIOM.

Badanie poziomu Odpornosci Psychicznej za pomocg kwestio-
nariusza MTQ48 w naszej organizacji wykazato, zgodnie z przy-
puszczeniem, ze grupa reprezentuje nizszy niz Srednia poziom
odpornosci. Po zakonczeniu wstepnych szkolen klient otrzymat
raport z propozycjami dalszych dziatan, takich jak:

m przeprowadzenie badania z uzy- runkowanych na wzmocnienie

ciem kwestionariusza MTQ48
dla catej kadry menedzerskiej
i dopasowanie do wynikéw dal-
szych dziatan szkoleniowych
w zakresie rozwoju Odpornosci
i przygotowania do wprowadza-
nia zmian w pracy z zespotami;

kapitatu spotecznego, zaufa-
nia i wspotpracy w zespotach;
przygotowanie programu roz-
wojowego (szkolenia, coaching,
mentoring) z zakresu rozwoju
efektywnosdci (Odpornosci)
i budowania nawykéw efek-

m zaplanowanie dziatanh ukie- tywnego dziatania.

DLACZEGO W BIZNESIE POTRZEBNA JEST
ODPORNOSC PSYCHICZNA?

Dlaczego potrzebna jest efektywnos¢, tego nie trzeba ttumaczy¢. Odpor-
nos¢ Psychiczna w koncepcji Mental Toughness to cecha osobowosci, ktéra
w duzym stopniu determinuje to, na ile skutecznie radzimy sobie z wyzwa-
niami, stresorami i presjg, niezaleznie od okolicznosci (P. Clough, D. Stry-
charczyk). To réwniez ,0sigganie wydajnosci odpowiadajacej swym mozli-
wosciom niezaleznie od okolicznosci” (P. Clough, K. Earle).

Odpornos¢ Psychiczna jest oparta na 4 filarach: Kontroli (kontrola emocji
i poczucie wptywu), Pewnosci siebie (poczucie wtasnej wartosci i asertyw-
nos$¢), Wyzwaniach (podejscie do zmiany i mozliwosci) i Zaangazowaniu
(podejscie do celdéw i pokonywanie trudnosci). Te 4 filary to szereg nawy-
kéw efektywnego dziatania.

Odpornos¢ Psychiczna to zdolnos¢ do statego dostosowywania sie do zmian,
a nawet ich przewidywania i inicjowania (Hamel and Valikangas). Co wie-
cej, osoby i zespoty odporne psychicznie - bo o Odpornosci méwimy nie
tylko na poziomie indywidualnym, ale i organizacyjnym - wychodzg z kaz-
dej zmiany i kazdego wyzwania silniejsze (Vogus and Sutcliffe, 2007). Po
prostu s efektywne.

POZYTYWNY PRZYKLAD - JAK ZBUDOWAC
EFEKTYWNE NAWYKI W ZESPOLE

Ta grupa wygladata catkiem inaczej - wida¢ byto rados¢ ze spotkania i wysoki
poziom energii. Firma Y od wielu lat stosuje strategie nastawiong na wzmac-
nianie odpornosci pracownikéw i zespotéw. Odpornos¢ w duzym stopniu
zalezy od kultury organizacyjnej i dziatah podejmowanych przez organiza-
cje. Badania kwestionariuszem MTQ48 wykazaty poziom odpornosci zespotu
uznawany za wysoki (Srednia 8, zakres stenéw u poszczegdlnych cztonkéw
zespotu 6-9). Czy taki poziom zostanie z nimi na zawsze? Tak jak w przy-
padku kazdej umiejetnosci, zeby utrzymad wysoki poziom kompetencji,
warto ¢wiczy¢ jg caty czas. Ponizej wymieniam kilka przyktadéw interwen-
cji zewnetrznych i wewnetrznych.

Jak zatem budowac¢ Odpornos¢ i Efektywnos¢ na poziomie organizacyjnym?

ODPORNE (I EFEKTYWNE)
ORGANIZACJE CHARAKTERYZUJA
SIE NASTEPUJACYMI DZIALANIAMI
| CECHAMI:

Promujg rozwdéj
pracownikéw i budowanie
pozytywnych nawykow

m regularne szkolenia w zakresie rozwoju inteligencji emo-
cjonalnej i zarzadzania emocjami, w szczegdlnosci takimi,
jak ztos¢ i gniew;

m budowanie pozytywnych emocji poprzez docenianie siebie
i innych, pozytywna motywacje, budowanie zaufania i nauke
empatycznej komunikacji;

m  monitorowanie poziomu Odpornosci Psychicznej na ptasz-
czyznie indywidualnej i organizacyjnej - badanie kwestio-
nariuszem MTQ48 mozna i warto wykonywac co jakis czas,
aby sprawdzi¢ skutecznos¢ prowadzonych dziatan;

m zwracanie uwagi na ksztattowanie nawykéw - te sg duzo
trwalsze niz motywacja.

Sa elastyczne

- nastawione

na wyprébowanie nowych
rozwigzan

m w firmie Y duza wage przywiagzuje sie do konstruktywnego
podejscia do popetnianych btedéw. W teorii wiemy i czesto
powtarzamy, ze kazdy ma prawo popetniac btedy i z btedu
duzo sie mozna nauczy¢. W praktyce biznesowej nadal cze-
sto btad traktowany jest jako porazka, nastepuje poszuki-
wanie winnego, na skutek czego pracownicy btedy ukrywaja
lub po prostu nie podejmuja dziatah obarczonych ryzykiem;

m rozwijanie filaru Odpornosci Psychicznej, jakim jest podej-
$cie do Wyzwan - budowanie bezpiecznego Srodowiska (safe
learning environment) polega m.in. na szkoleniu menedze-
réw i pracownikdéw w zakresie stosowania konstruktywnego
i pozytywnego feedbacku z uwzglednieniem strategii mat-
tering (kazdy jest réwnie wazny), wspierania inicjatyw oraz
korzystania z kazdego doswiadczenia.

Rozwijaja kulture zaufania,
zrozumienia i szacunku

m zaufanie to podstawa otwartej komunikacji - a zaufania nie
da sie nakazad, trzeba je zbudowad poprzez bycie auten-
tycznym, lojalnos¢ i wspieranie wspétpracy zamiast rywali-
zacji. Bez zaufania pracownicy Swiadomie ograniczajg swoje
zaangazowanie;

m firma Y zdecydowata sie na przeprowadzenie m.in. szkolen
z zakresu komunikacji opartej na typach osobowosci, co
pozwolito pracownikom lepiej zrozumie¢ swojg réznorod-
nos¢, sity i stabosci oraz dostosowac komunikacje.

Przed wczesniej wspomniang firma X stoi spore wyzwanie, jednak istniejgce
przyktady dobrych praktyk pozwalajg przyja¢, ze zmiana jest mozliwa. @
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MONTAZ
| ZABUDOWA OKIEN
WG ISO 13788 VS WT

W ostatnich latach w ogdlnej Swiadomosci czesci klientéw, podejmujgcych wyzwanie zwia-
zane z budowg wtasnego domu, zapisato sie stwierdzenie zwigzane z cieptym montazem
okien. Jedni z nich wiedzg na ten temat wiecej, inni mniej. Jedni widzg to jako specjalne folie
(tasmy) na zewnatrz i wewnatrz okna, z piang w srodku. Inni widzg ciepty montaz okien jako
okno zamontowane poza obrebem muru w ,ramie” ze specjalnych elementow lub na konso-
lach. To dobrze. A jakie konkretnie w liczbach ptyng z tego ptyng? Co lezy u podstaw cieptego
montazu okna? Odpowiedz jest krotka | prosta. Ciepto i szczelnoS¢ potgczenia okna z murem.

Tekst: Grzegorz Kuligowski
- inzynier produktu, https://lepszeOKNA.pl

CZYM JEST MONTAZ,
A CZYM JEST ZABUDOWA?

Od wielu lat rozdzielam te dwa etapy przy osadzaniu okna. Zwracam na nie uwage
jako dwa odrebne byty, nie istniejace bez siebie nawzajem, dazace jednak do jed-
nego celu. Ciepfa i szczelnosci potaczenia okna z murem. Bardzo czesto, a w zasa-
dzie zawsze, te dwa etapy wykonywane sg przez trzy rézne ekipy na budowie -
monteréw okien, ekipe od elewacji i tynkarzy wnetrz. Zadna z tych ekip nie widzi sie
na budowie. Dlatego dziatanie bez planu/projektu catosci jest bardzo nierozsadne.
Montaz, to przede wszystkim mechaniczne zamocowanie okna do konstrukcji
budynku pozwalajace na przeniesienie ciezaru okna oraz sit oddziatywujacych na
okno na budynek. To réwniez zapewnienie szczelnosci na przenikanie powietrza
potaczenia okna z murem. Jest to warunkiem konieczny wynikajacy z pkt.2.3,
Zatgcznika 2 Warunkéw Technicznych (WT). Nalezy jednak pamietaé, ze juz na
tym etapie musimy zabezpieczy¢ wykonywane potaczenie okna z murem przed
jego zawilgoceniem i kumulacja tej wilgoci wewnatrz. Decyduja o tym uzyte do
montazu okna materiaty. Uszczelnienie potaczenia sama piang spowoduje w cza-
sie eksploatacji jej zawilgocenie, tym samym znaczne obnizenie jej wtasciwo-
Sci cieplnych, czyli wspétczynnika przenikania ciepta. Zabezpieczenie takiego
potaczenia foliami i nadanie okreslonego kierunku przenikania wilgoci zagwa-
rantuje stato$¢ wiasciwosci cieplnych uzytej do montazu piany. By¢ moze to dla-
tego zwykty montaz z uzyciem piany i foli nazywany jest czesto ,cieptym mon-
tazem okien”. Jednak to nie jest ciepty montaz okien.

Zadne ze stosowanych obecnie rozwigzah montazu przedstawione na Rys. 1, wyste-

Rys.1 Montaz okna

STOSOWANE SKROTY:
1SO lub 1SO 13788 - norma PN-EN ISO 13788:2013-05

sit i szczelnosci nie zapewnia uzyskania wymagan: ametréw ciepln:
gotnosciowych we wnece okiennej. Dopiero zabudo ien (Rys. 2), czyli wyko-
nanie zewnetrznej elewacji i wewnetrznych oktadzin (tynkéw, suchej zabudowy)
pozwala je osiggna¢. Nalezy jednak zna¢ odpowiedzi na kilka zasadniczych pytan.
O grubosci warstwy ocieplenia, decyduje wspétczynnik przenikania ciepta Sciany
i uzyte do wykonania $ciany materiaty. Nalezy zna¢ wartos¢ wymiaru ,,!"” przedsta-
wionego na Rys. 2. Czesto jednak przy wykonywaniu elewacji nie zwraca sie na ten
wymiar uwagi. Elewacja zachodzi na okno na zasadzie ,,jak wyjdzie”. Drugi btad ze
wzgledu na termike potgczenia okna z murem to zty kierunek ktadzenia ocieple-
nia. Zamiast rozpoczyna¢ uktadanie ocieplenia od okna, z zachowaniem wymiaru
.1, robimy to catkowicie odwrotnie. Ocieplenie kofczymy uktada¢ wokét okien,
docinajac je na wymiar z metréwka, ale ,,od reki”. Efekt : jak wyjdzie, tak wyjdzie.

Rys. 2 Zabudowa okna - zewnetrzna i wewnetrzna

2ABUDO

, oay
pujace samodzielnie, bez elewacji czy tynkow wewqﬁch,

WT - Warunki techniczne, jakim powinny odpowiada¢ budynki i ich usytuowanie [Dz.U. 2015 poz. 1422 plus DzU. 2017 poz. 2285]
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PROJEKTOWANIE MONTAZU | ZABUDOWY
OKIEN | DRZWI

Poza czysto mechanicznym aspektem, czyli przeniesieniem sit z okna na budy-
nek, sg dwa cele projektowania montazu i zabudowy okien i drzwi. Chodzi
o komfort higieniczny oraz komfort termiczny.

KOMFORT HIGIENICZNY

Zapewnienie komfortu higienicznego w pomieszczeniu to bezposrednie unik-

niecie rozwoju plesni i grzybdéw, korozji lub innego zniszczenia spowodowanego

wilgocig wystepujaca we wnece okiennej i w jej najblizszej okolicy. Wytyczne do

tego jak zaprojektowa¢ takie potaczenie okna z murem zapisane sy w Warun-

kach Technicznych budynkéw - pkt. 2.2., Zatgcznik 2 oraz w powotanej przez te

Warunki normie 1ISO 13788:2013-05. Jednakze wytyczne wynikajace bezposred-

nio z WT upraszczajg znacznie metodyke obliczeh poprzez:

1. brak powigzania Srodowiska zewnetrznego, ze Srodowiskiem wewnatrz
pomieszczenia,

2. przyjecie Sredniej miesieczng wartos¢ wilgotnosci wzglednej powietrza
wewnetrznego ¢ na poziomie 50% (¢, = 0,5),

3. dopuszczenie do ,sitowego” obnizenie wspoétczynnika temperaturowego
fa d0o poziomu 0,72,

4. brak podziatu pomieszczen i budynkéw ze wzgledu na ich obcigzenie
wilgocig - pokéj, kuchnia czy tazienka.

Wykorzystujac peten potencjat normy ISO 13788:2013-05 mozemy w petni
powigzad srodowisko zewnetrzne, jego temperature i wilgotnos¢ powietrza
z wewnetrznym wystepujacym w danym pomieszczeniu, tj. pokoju, kuchni,
tazience czy tez w piwnicy. Obliczone w ten sposéb wartosci minimalne f, sa
wyzsze od tych wyliczonych na podstawie WT. Dajg one tez wiekszg pewnos¢
unikniecia rozwoju grzybdw plesniowych.

Do przedstawienia réznicy pomiedzy ISO a WT przyjeto dane meteorologiczne
dla dwéch skrajnych temperaturowo lokalizacji budynkéw. Pierwsza z nich to
najcieplejsza lokalizacja w kraju - Swinoujécie. Druga lokalizacja to z kolei naj-
zimniejsze miejsce, czyli Suwatki. Wartosci Srednich temperatur zewnetrznych
O, [°C] przyjeto na podstawie normy PN-B-02025:2001. Norma ta oficjalnie juz
nie obowiazuje, jednak w dalszym ciggu stanowi dobre Zrédto danych tempe-
raturowych. Wilgotno$¢ wzgledna ¢, [%] przyjeto na podstawie danych IMGW.

Tabela 1. Dane meteorologiczne

Miesiac @, [%] Suwatki, ©, [°C] | Swinoujscie, ©, [°C]
Styczen 87 5,4 -0,6
Luty 85 5,1 -0,4
Marzec 81 -1.3 nd
Grudzien 89 2,6 nd

Réznice w wyznaczeniu f
w tabeli ponizej.

wi o dla dwoch powyzszych lokalizacji przedstawiono

Tabela 2. Poréwnanie obliczonych wartosci f,,, wg ISO i WT
Suwatki, f,,. Swinoujscie, f,,,.
©,[°C] | Pomieszczenie
1SO wWT 1SO WT
pokoje 0,615 0,631
20 0,713 0,646
kuchnia 0,854 0,874
) OF42x
24 fazienka 0,827 0,720 0,838 0,691
* dopuszczone obnizenie f, , do wartosci 0,72 wg Zafacznik nr 2, pkt 2.2.2. WT

Po analizie obydwu metod wyznaczania f,; mozna powiedzie¢, ze metoda
wg WT jest ,bezduszna” i na podstawie moich wieloletnich obserwacji nie
dajgca gwarancji rozwiniecia sie grzybéw plesniowych we wnekach okien-
nych. W obliczeniach f,; - wg WT liczy sie wytacznie temperatura zewnetrzna.
Nie analizuje sie natomiast tego w jakim pomieszczeniu zostanie okno osa-
dzone - bardziej suchym, czy bardziej wilgotnym.

Rejony najbardziej narazone na pojawienie sie grzybow plesniowych
we wnekach okiennych to potaczenia:

1. okno - parapet wewnetrzny - mur

2. drzwi balkonowe - ptyta fundamentowa

3. okno - nadproze betonowe

4. okno - pionowa betonowa kolumna usztywniajaca

Osiagniecie okreslonego poziomu f, nie oznacza petnego sukcesu. Przy pro-
jektowaniu montazu i zabudowy posrednio chodzi réwniez o unikniecie kon-
densacji miedzywarstwowej, czyli wykraplania sie wilgoci wewnatrz potacze-
nia okna z murem, a jezeli jest to utrudnione, to umozliwienia ewentualnego
odparowania wilgoci powstatej zimg w okresie letnim.

To zagadnienie poruszone zostanie w nastepnym artykule.

Uwaga: Bardzo czesto w budynkach istniejacych, po wymianie starych
okien drewnianych na nowe, np. PVC, lub obecnie w drugim kétku wymiany,
starych PVC na nowe, dochodzi do rozwoju plesni i grzybéw we wnekach
okiennych lub na powierzchni $cian zewnetrznych w miejscach oddalo-
nych od wnek okiennych. Wszystko przez zwiekszenie szczelno$¢ samych
okien, a tym samym naszego mieszkania/budynku, co spowodowato zwiek-
szenie poziom wilgotnosci wewnatrz. Wymiana okien prowadzi réwniez do
zmiany ,uktadu sit”, czyli zmiany najchtodniejszych miejsc z okien na $ciany
zewnetrzne. Wtedy para wodna z powietrza skropli sie na $cianach a nie na
oknie. Wtedy, nawet przy poprawnie zaprojektowanym montazu i zabudo-
wie, nie uda sie zapewni¢ odpowiedniego komfortu higienicznego. Modne
ostatnio tynki i gtadzie gipsowe réwniez w tym nie pomagaja.

KOMFORT TERMICZNY

Komfort termiczny osiggamy poprzez eliminacje mostkéw termicznych, czyli
miejsc na $cianach, w ktérych wystapi radykalna zmiana temperatury na
powierzchni tej $ciany. Eliminujemy tym samym uczucie chtodu w pomieszcze-
niu. Uzyskujemy to poprzez osiggniecie okreslonego liniowego wspétczynnika
przenikania ciepta W potaczenia okna z murem. Obliczenie takie wymagane
jest w budynkach pasywnych czy tez w innych standardach budowy doméw
energooszczednych, np. NF40 i NF15 wg NFOSIGW.

Dzisiaj, obowigzujacy Uy, = 0,23 [W/(m?xK)], zapewnia na wewnetrznej
powierzchni $ciany zewnetrznej temperature, w zaleznosci od temperatury
zewnetrznej, na poziomie 18/19 °C - szczegéty w Tabeli 3. Chcac uzyskac kom-
fort termiczny musimy dazy¢ do tego aby we wszystkich miejscach na wszyst-
kich powierzchniach w pomieszczeniach uzyskac zblizone do tego temperatury.

Tabela 3. Temperatury na wewnetrznej powierzchni sciany

zewnetrznej dla wymaganego dzisiaj U, = 0,23 [W/(m?xK)]

[°C] [°C] [°C] [W/m] [°C]
0 20 4,60 19,40
5 25 5,75 19,25
-10 30 6,90 19,10
-16 36 8,28 18,92
20
-18 38 8,74 18,86
-20 40 9,20 18,80
-22 42 9,66 18,74
24 44 10,12 18,68
©, - temperatura powietrza na zewnatrz
©, - temperatura wewnatrz pomieszczenia
AT - réznica temperatur miedzy powietrzem na zewnatrz i wewnatrz
Q - strumien ciepta przy zatozeniu U, = 0,23 W/[m?xK]
orazR; = 0,13 [m’xKJ/W i R_, = 0,04 [m?xK]/W
©,, - temperatura na wewnetrznej powierzchni Sciany

PRZYKLADY OBLICZENIOWE

Jako, ze potaczenie okno-parapet wewnetrzny-mur bardzo czesto jest klu-
czowe, ponizej przedstawiono przyktady takiego potaczenia. Zastosowano w
nich okna wykonane na bazie systemu IDEAL 4000 i IDEAL 8000 oraz rézne
sposoby podparcia tych okien. Ponizszg analize przeprowadzono dla trzech
pomieszczen: pokoju mieszkalnego (pokoju) i kuchni z temperatura wewnetrzna
©, = 20 °C oraz tazienki z temperatura wewnetrzng ©, = 24 °C.
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PODSUMOWANIE

Powyzsza analiza pokazata, ze wszystkie przyktady nadaja sie
do uzycia wg wytycznych zawartych w Warunkach Technicznych
(WT). Nie mniej jednak, wykorzystujac caty potencjat normy
1ISO 13788:2013-05 widzimy, ze nie kazde z powyzszych roz-
wiah nadaje sie do kazdej lokalizacji i kazdego pomieszczenia.
Takie kompleksowe podejscie, a nie tylko samo okno, ktére
oknem sie stanie po zabudowaniu w $cianie, jest Swietnym
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argumentem handlowym przy sprzedazy, czy to niezdecydo-
wanemu odbiorcy indywidualnemu, czy tez deweloperom. Nie-
stety ten aspekt nie jest wykorzystywany w kontaktach z odbior-
cami okien i drzwi. Producent okien i drzwi, a wraz z nim jego
przedstawiciel handlowy, dystrybutor sprzedajac swoje pro-
dukty pozostawiajg odbiorce samego w tej kwestii. Narazaja
go tym samym na przykre niespodzianki, ktére ujawnia sie juz
po pierwszym sezonie grzewczym.
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PARAMETRY

wymiary standardowe 900 x 2000 mm;

dostepne grubosci 24/28/32/36 mm;

maksymalny wymiar wypetniania: 1300 x 2200 mm;

uktad oszklenia 44.2 /ciepta ramka/43.1 TF

(antywtam. 44.2 z nadrukiem/ ciepta ramka/ bezpieczna z powtokg termiczng);
waga wypetnienia zaleznie od wymiaréw od 75 do 120 kg.
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JAK DZIEKI DOBRZE
PRZYGOTOWANE])
OFERCIE NA STOLARKE
| MONTAZ WYGRASZ
Z KONKURENCJA?

Wiele firm obawia sie utraty klienta, boi sie, ze ten moze wybrac tanszg konkuren-
cje. Ale czy tak naprawde to cena decyduje? Firmy dziatajgce od wielu lat wymyslaja
przerézne sposoby na przyciggniecie uwagi klientdw, zaczynajgc od reklam, przez
promocje | polecenia, az do walki cenowej. Zdarza sie, ze spotykam reklamy o tre-
sci ,Przebijemy oferte konkurencji". Do czego jednak na dtuzszg mete moze dopro-
wadzi¢ firme konsekwentne stosowanie sie do tego hasta? Do problemow, ktére sg

tylko kwestig czasu.

Tekst: Tadeusz Romanski,
Sklep.GrupaMAGNUM.eu

Powyzej wspomniatem o poleceniach, gdyz jest to
najsilniejsza bron w kazdej branzy. Jednak gdy sprze-
dajemy stolarke, nastawiajac sie na niska cene, wow-
czas docieramy do taniego klienta, ktérego polecenia
trafig do kolejnego klienta z podobnym portfelem.
Jest to polecenie typu: tam jest tanio. Ale taki klient,
pomimo ze otrzymat polecenie, bedzie poréwnywat
ceny i mozemy go stracic.

A gdyby tak klienci wybierali nas, bo jestesmy
fachowcami - nie tylko znamy sie na produktach,
ale tez potrafimy wyttumaczy¢ i doradzi¢, posiadamy
rekomendacje od zamoznych klientéw, ktérzy moga
nas poleci¢ kolejnym zamoznym klientom? Okazuje
sie, ze jest coraz wiecej firm umiejgcych sprzeda-
wac madrze, zarabiac i mie¢ Swietne perspektywy.
Czym one sie réznig od pozostatych? Sposobem
myslenia wiasciciela.

Tak, to, gdzie jestesmy i jakg mamy pozycje, nie zalezy
od klientéw, tylko od nas, od naszej odwagi do ofe-
rowania tego, do czego jestesmy sami przekonani,
a takze do odestania klienta do konkurencji, jezeli
nie chce nam zaufac. Ja méwie takim klientom: ,Sza-
nuje Panstwa czas i oczekuje tego samego; jezeli sta¢
Panstwa na ryzyko, to zapraszam do konkurencji”.

Montaz jest jednym z kluczowych elementdw, jakimi

wygrywa sie na rynku. Aby to zrozumie¢, poroz-
mawiajmy o naszych montazystach. Jacy oni sg?

Zaobserwowatem, ze mozna podzieli¢ ich

na 3 grupy:

1. Montazysta tradycyjny to taki, ktéry wie, co robi¢,
nauczyt sie zawodu, wzorujac sie na innych mon-
tazystach, wykonuje swojg prace najlepiej jak
potrafi, ale wedtug wzorcéw, jakie mu przeka-
zano, co czesto skutkuje nieswiadomym popet-
nianiem btedéw montazowych.

2. Montazysta szkolony - wie, jak robi¢, ale nauczono
go, jak wykonywac prawidtowo montaz, bazujac
podczas szkolen na idealnych $ciankach monta-
zowych. Jednak budowy czesto nie sg tak przy-
gotowane i idealne. Wtedy u montazysty zaczy-
naja sie wtasne pomysty - czesto wykonuja oni
montaz tak, jakby klient ptacit za materiaty, a nie
za ich zastosowanie i przeznaczenie. Przyktadem
sq realizacje, w ktérych np. inwestor zdecydowat
sie na szczelny montaz, a firma, podejmujac sie
wyzwania, wykleita mu folie na sztuke - zgod-
nie z filozofig ,skoro chciat mie¢ folie, to ma”.
Zupetnie nie przejmujac sie tym, ze zle zamon-
towane realizacje nie spetniaja swojej roli. Przy-

OKAZUJE SIE, ZE JEST CORAZ WIECE| FIRM
UMIEJACYCH SPRZEDAWAC MADRZE, ZARABIAC
| MIEC SWIETNE PERSPEKTYWY. CZYM ONE
SIE ROZNIA OD POZOSTALYCH? SPOSOBEM

MYSLENIA WEASCICIELA.

ktady takich dziatan czesto mozemy zaobserwo-
wac na FB w grupie ,Fuszerki montazu okien - ku
przestrodze dla innych”.

3. Trzecia grupa to Swiadomy montazysta, ktéry wie,
co i jak ma robi¢, ale najwazniejsze, ze wie réw-
niez, jaki jest cel jego pracy. Nawet jesli popetni
jakis btad w sztuce, co$ mu nie wyjdzie, Zle utozy
folie, to umie to od razu naprawic¢, aby doprowa-
dzi¢ do realizacji zamierzonego celu.

Te firmy nie boja sie odpowiedzialnosci za montaz,
same czesto sugerujg inwestorom przeprowadze-
nie préby szczelnosci budynku w celu weryfikacji
ich pracy i w razie probleméw od razu eliminujg
btedy, poprawiajg ewentualne niedociggniecia. Ta
grupa zarabia najwieksze pienigdze. Szanujac swoje
zdrowie, niejednokrotnie uzywa specjalistycznego
sprzetu do montazu, na przyktad manipulatoréw do
szkta czy zurawi. Te ekipy nie bojg sie umieszczac
zdjec z wiasnych realizacji - wiele z nich mozemy
spotkac na FB w grupie ,Dobre montaze stolarki -
Polecane Firmy, dyskusje i fachowe porady”.

CZY MONTAZYSCI SA WINNI
GRZECHOW?

Otdz nie, montazysci wykonuja zlecong prace na
podstawie wytycznych od sprzedawcy. Jak jednak
obserwujemy, sg oni niejednokrotnie wpuszczani
na mine przez wtasne firmy - brak odpowiedniego
przygotowania osciezy, brak wyznaczonych pozio-
moéw lub niewykonanie ustalonej podmuréwki przez
klienta powoduje, ze montazysci muszg zdecydo-
wac, czy montowac w tym, co zastali. To zawsze
konczy sie problemami i dylematem, czy odstapi¢
od montazu i straci¢ dniéwke (jedyna stuszna droga,
gdy posiadamy odpowiednig umowe z klientem).




Firma to zespoét wspétzaleznych ludzi:

m Sprzedawca/handlowiec - musi znac sie nie
tylko na produktach i technikach montazu, ale
tez wiedzie¢, czego ma wymagac od klienta (np.
przygotowanie osciezy do pomiaru, wyznacze-
nie poziomu docelowych posadzek), wykazac
w oparciu o zdrowy rozsagdek zasadno$¢ wiasci-
wego montazu oraz pokazac klientowi, co moze
straci¢, jezeli nie wybierze jego firmy;

= Pomiarowiec - osoba, ktéra juz na samej budo-
wie, oprécz dokonania obmiaru, przewiduje ewen-
tualne problemy i podsuwa rozwigzania, prze-
prowadza ogledziny placu budowy i dokonuje
wszelkich ustalen;

= Montazysta - wykonuje prace w oparciu o0 zawartg
umowe z klientem na podstawie zlecenia ze swo-
jej firmy - wie, co jest celem jego pracy.

Niezaleznie od tego, czy mamy wtasne, czy zewnetrzne
ekipy montazowe, powinnismy odbierac ich prace
w obecnosci klienta - z tego naprawde biorg sie pole-
cenia i mozemy dzieki temu unikng¢ wielu ktopotéw.
Jednak aby to dziatato, to sam wiasciciel firmy musi
zmieni¢ sposéb myslenia, nie bac sie o utrate zlecen,
zmienic sposob sktadania ofert w oparciu o swoje prze-
konania co do stusznosci tego, co oferuje i jaki poziom

ustug $wiadczy. Nadal sa firmy oferujace potocznie
nazywany montaz tradycyjny (na piane) i za doptaty
wykonanie prawidtowego szczelnego montazu -
a inwestorzy czesto nie chcg doptacac. Sa tez tacy,
co wrecz odradzaja klientom szczelny montaz (bo nie
umieja go wykonywac i nie rozumiejg jego celowosci).

A teraz postawmy sie w roli klienta, ktéry poszukujgc
stolarki, odwiedza wiele firm i kazda z nich wychwala
swoje produkty. Klienci sg coraz bardziej $wiadomi,
jednak nie wszystko rozumiejq z tego, co ustysza czy
przeczytajg - podejmujq decyzje w oparciu o wraze-
nia, jakie wywarli na nich sprzedawcy. Albo siegaja
do otrzymanych ofert i podczas ich poréwnywania
czesto nie pamietajg rozmowy, tylko poréwnuja to,
co jest napisane. Wiec zastanéwmy sie, co klient
wybierze, jezeli na ofercie w podsumowaniu widzi
tylko cyfry, na przyktad:

* MONTAZ........ 4000 zt

+ MONTAZ........ 3500 zt

* MONTAZ........ 2800 zt
Czym bedzie sie kierowat klient, widzac stowo ,,mon-
taz” i cene? Na tym etapie nie jest w stanie skoja-
rzy¢, co doktadnie jest zawarte w tej kwocie, wiec
poréwna wartosci.

A CO BY BYtO, GDYBYSMY

PRZYGOTOWALI OFERTE TAK,

JAK ROBIA TO NAJLEPSI?

Opisz, jakie korzysci osiggnie klient, wybierajac to

rozwigzanie. Nawigzujac do rozmowy z nim w salo-

nie, koniecznie umies¢ zdjecie oferowanego okna

(pamietaj, ludzie sg wzrokowcami), nastepnie przed-

staw zestawienie stolarki i pod jej podsumowaniem

przygotuj opis montazu.

Oferuj tylko wtasciwy petny montaz (firmy, ktére

postawity na takie rozwigzanie i nie idg na ustep-

stwa, maja kalendarz zapetniony po brzegi monta-

zami, a to, co najwazniejsze, to sprzedaja drozsze

okna i zarabiajg wiecej).

Na wstepie oferty opis:

1. Zalety oferowanych okien

2. Jak przygotowac przyktadowy opis montazu
(w nawiagzaniu do jego prezentacji, jaka przepro-
wadzamy w salonie)

Przyktadowa oferte prezentuje Fot.1

Czy tak przygotowana oferta wyrdzni sie sposréd
pozostatych?

Zdecydowanie tak, a co najwazniejsze, klient,
poréwnujac oferty, jest w stanie przypomnie¢ sobie
to wszystko, o czym z nim rozmawiates. | nawet

Opis prac montazowych
Monta bedziemy wykonywad w 3 plaszcryznach:

1. Polgczenie mechaniczne

Dobér materiatu

2. Uzupetnienie przestrzeni dylatacyjnej

wokét okien ma wplyw na izolacyjnosé catego okna,

Stosujemy jedna z najlepszych pian:

Sk shement Mocujiy Shng uyjemy: Koty ofaz whinty od

Waadchwe podparchs | ramocownk stolaekd st gearancly prawkiioweg e fenkcionowania, montsd w b
P Iy ¥ ¥ W oparciu o dolng podparcis okles na CIEPLYCH PARAPETACH, a

¥ i B - oraz e by 8 p 2 KLINARYTLU whyte
4 ujy proer ] pduhlrmidw

Bocene podparcia cilen Py bychs h pych ifimdow

Ei dna piana ni:
poliuretanowa O, Energy 2020
dedykowana do montazu stolarki
otworowej.

Skutecznie i trwale eliminuje mostki
termiczne.

Pozwala zredukowac straty ciepta w

izolacji stolarki otworowej do 60%.

3. Uszczelnienie potaczenia

Aby zadba¢ o petna szczelno$é potaczenia okien z murem od strony j ji folig par
WTIALU

Folia posiada najl na rynku ik SD 500 !
Szczelnos¢ powietrzna KLASA 4

PRIMERA z klejem

parapedtow | Kinanytu uhyjemy Kejld

e —— 1

Od strony j bedzie folia p: WTO UV o odpornosé na storice do 12

miesigcy, obie folie zostang d«

W sposob i trwaty do muru przy uzyciu specjalnego

Fot.1 Przyktadowy wzér oferty




WYKONUJAC
MONTAZ, MUSISZ GO
ZAWSZE WYKONAC
PRAWIDYOWO.
NAWET JEZELI NIE
JESTES PRZEKONANY
DO PEXNEGO
SZCZELNEGO
MONTAZU, PAMIETA),
7E W PRZYPADKU
POLACZENIA
MECHANICZNEGO

| PODPARCIA NIE MA
ZADNYCH MOZLIWOSCI
USTEPSTW, BO

ONE ZAWSZE SIE
ZEMSZCZA.

jezeli Twoja cena bedzie wyzsza od pozostatych,
to masz o wiele wieksze szanse, ze wybierze wta-
$nie Twojg oferte.

Ciekawe jest to, ze im wigcej stawiamy warun-
kéw klientom i usztywniamy sie w sposobie, jaki
wykonujemy prace, tym bardziej klienci sa sktonni
wybra¢ naszg firme.

Niezaleznie od tego, co zdecydujesz po przeczyta-
niu tego artykutu, pamietaj, ze to Ty jeste$ odpo-
wiedzialny za swoja prace - nie ma ttumaczenia, ze
klient tak chciat, zwtaszcza jezeli chodzi o zasady
podparcia i mocowania.

Klient ma prawo wyboru stolarki, koloru czy wypo-
sazenia, natomiast w zakresie montazu moze
wybrac¢ technologie i zakres pracy, ale nie moze
zgdac wykonania montazu niezgodnie z wytycz-
nymi choéby producenta. Jezeli decyduje sie na
warstwy potaczenia mechanicznego i uzupetnienia
szczelin materiatem izolacyjnym, a uszczelnienie
chce wykona¢ we wiasnym zakresie, to zapisz usta-
lony zakres pracy w umowie i wykonaj go rzetelnie.

Zadania klienta, aby wykona¢ montaz niezgodnie
z wytycznymi, np. podpierajac drzwi HST na pie-
ciu stopkach od mebli, sg nierozsadne i nieodpo-

wiedzialne - niedopuszczalne jest ttumaczenie, ze
klient sobie co$ podtozy. Mozna by to poréwnac
do sytuacji, w ktérej przy wymianie opon chcieli-
bysmy, zeby wulkanizator przykrecit nam kota na
2 $rubach, bo my sobie w domu dokrecimy swoje,
ktére kupimy na Allegro, np. tytanowe.

Wykonujgc montaz, musisz go zawsze wykonad
prawidtowo. Nawet jezeli nie jestes przekonany
do petnego szczelnego montazu, pamiegtaj, ze
w przypadku potaczenia mechanicznego i podpar-
cia nie ma zadnych mozliwosci ustepstw, bo one
zawsze sie zemszcza.

Zastandw sie, jak zareagowatbys, bedac wtasnym
klientem. Czy przekaz obrazowy wyrdznitby sie spo-
$rdd pozostatych? A, i pamietaj, drogi czytelniku,
stosujac takie rozwigzanie, nie bedziesz pierwszym,
ale zebys nie byt ostatnim. Oczywiscie mozna jesz-
cze bardziej sie wyrézni¢ od swojej konkurencji, ale
to juz materiat na kolejny artykut.

Osoby zainteresowane pomocg we wdrozeniu tych
rozwigzan zapraszam do kontaktu. Chcesz otrzy-
mac edytowalny wzor oferty? Napisz do mnie: tade-
usz@grupamagnum.eu. a

Przyktadowe realizacje

Wartos¢ ustugi +- Cena netto

Wykonanie opisanego powyzej montazu oo PLI

llosé Wartos¢ netto VAT Wartos¢ brutto

e m S ] 8%  .oooern. PLN

blemowa eksploatacje.

4. Przyktadowy opis stolarki okiennej:

Okna wykonane w systemie Aluplast
Ideal 8000 to potgczenie najnowocze-
$niejszych rozwigzan technicznych dla
uzyskania ponadprzecietnych wtasciwo-
$ci, gwarantujacych ciepto, cisze, bez-
pieczenstwo i wyjatkowa estetyke. Prze-
myslana konstrukcja i geometria profili w
potaczeniu z dostepnymi technologiami
zapewnia doskonatg statyke, dtugookre-
sowe zachowanie funkcji okna i bezpro-

Uzyskany w badaniach wspétczynnik prze-
nikalnosci cieplnej profili U, = 1,0 W/m2K
sytuuje system Ideal 8000 w gronie roz-
wigzah o podstawowym znaczeniu dla
inwestoréw zainteresowanych budow-
nictwem energooszczednym. Osiggnie-
cie takich wynikéw mozliwe byto dzieki
zwiekszeniu gtebokosci zabudowy profili
do 85 mm, szesciokomorowej budowie
profili oraz zaprojektowanemu systemowi
trzech uszczelek. Mozliwos$¢ stosowa-
nia energooszczednych pakietéw szybo-
wych o szerokosci do 51 mm pozwala na
tworzenie okien charakteryzujacych sie
bardzo niskg przenikalnoscia cieplna.
Na przyktad okno referencyjne o wymia-

rach 1230 x 1480 mm przy zastosowa-
niu pakietu szybowego o wspétczynniku
U, = 0,5 W/m*K osiaga wspotczynnik izo-
lacji termicznej wynoszacy U, = 0,76 W/
m2K, czyli spetniajgcy wymogi stawiane
oknom w tzw. budownictwie pasywnym.
System Ideal 8000 to jeden z niewielu
systeméw na rynku z tzw. klasycznym
srodkowym uszczelnieniem. Specjalna
ekstrudowana przylga srodkowa, do kto-
rej mocno przylega trzecia, wewnetrzna
uszczelka, zapewnia lepszg szczelnosé
catej konstrukcji, poprawia wtasciwosci
cieplne i akustyczne, jak réwniez utrud-
nia wywazenie skrzydta, blokujac mozli-
wos¢ dojscia do okuc.

Specyfikacja techniczna:

Gtebokos¢ zabudowy: 85 mm

Szeroko$¢ zestawu rama/skrzydto: 119 mm
Maksymalna grubo$¢ pakietu szybowego:

51 mm
0S¢ KOMOT: ..o 6
System uszczelnienia: ....$rodkowe (3
uszczelki)
System wzmocnienia:................... stal
Stylistyka profili: .classic-line

Wspdtczynnik przenikania

ciepta profili: U, = 1,0 W/mkK

Wspétczynnik przenikania ciepta szyb: ...
4/18Argon/4/18Argon/4TM 48mm, Ug
= 0,5 W/m3K; g = 50%; Lt = 70%, cie-
pta ramka

Wspdtczynnik przenikania okna referencyj-
nego 1230 x 1480 mm:.. U, = 0,74 W/m?K

Odpornos¢ na dziatanie wiatru:.............. ca
Wodoszczelno$e: ... 9A
Przepuszczalnos¢ powietrza: . 4

Maksymalna izolacyjnos¢ akustyczna: ...
.46(-1;-4)dB

Technologia bonding inside: ................ tak
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POMIAR 3D

NIEJEDNO MA IMIE

Pomiary 3D wiekszosci zainteresowanych technikami
pomiarowymi kojarzg sie z piekielnie drogimi skanerami
laserowymi. Okazuje sie jednak, ze na rynku instrumen-
toOw mierniczych sg tanie rozwigzania, ktére pozwalajg
sprawnie i doktadnie inwentaryzowac otwory okienne lub
drzwiowe, a wynik zapisywac w tatwym do obrobki opro-
gramowaniu CAD, w tréjwymiarowym formacie DXF.
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I Tekst: Marek Pudto, www.mierzymy.pl

W ten sposéb wykonuje pomiary od 20 lat i jeszcze nigdy
nie musiatem poprawia¢ wyprodukowanych okien”. To stan-
dardowa odpowiedZ wiekszosci 0s6b odpowiedzialnych za
pomiary przedwykonawcze, kiedy proponuje zastapienie
klasycznych dalmierzy, tasm pomiarowych, katomierzy,
laseréw, przymiaréw i w koncu - otéwka i kartki papieru
- nowoczesnym dalmierzem wspétrzednosciowym 3D.
W rozmowie natychmiast na stét wedruja argumenty ,.eko-
nomiczne” - bo drogi w zakupie, bo nigdy sie nie zwréci,
bo zeby go uzywad, trzeba dokupi¢ oprogramowanie
CAD, po co inwestowac, skoro ten sam efekt osiaga sie
tanszymi metodami... A moze warto na chtodno podejs¢
do tego tematu, po jednej stronie zestawic plusy, po dru-
giej minusy i na koniec policzy¢, ile tak naprawde zysku-
jemy, uzywajac nowoczesnych rozwigzah pomiarowych?

TWOJA RACJA 2D

Praktycznie kazdy rodzaj pomiaru inwentaryzacyjnego
przed wykonaniem projektu stolarki okiennej czy drzwio-
wej odbywa sie w dwdch wymiarach. Wykorzystywane
do tego celu zwykte dalmierze laserowe, tasmy zwijane
i klasyczne ,drewniane” metréwki, a takze katomierze
i poziomice badZ wszelkiego rodzaju lasery krzyzowe
pozwalaja na okreslenie jedynie podstawowych ksztat-
téw. Chodzi tutaj gtéwnie o wysokos¢ i szerokos¢ otworu,
niekiedy o dtugos¢ jego przekatnej czy pochylenie. Tak
wyznaczone wartosci sg nastepnie przenoszone do pro-
gramu projektowego na ptaszczyzne 2D. Jak kazda metoda
pracy, tak i ta ma swoje zalety - przede wszystkim jest
szybka. Wystarczy kilka kliknie¢ na klawiaturze dalmie-

rza i juz mamy zinwentaryzowany otwdr w Scianie. Ale
pod warunkiem bezposredniego dostepu do mierzonego
elementu. Nie mozemy zapominac, ze wykonane pomiary
w terenie nalezy jeszcze przenies¢ badz na papier, badz
do komputera, by stworzy¢ czytelng dokumentacje do
produkgji. A to kolejne godziny pracy. | o ile sam pomiar
jest obarczony matym ryzykiem btedu, to juz notowanie
wynikéw w terenie i pdZniejsze ich przepisywanie z brud-
nopisu na czystopis wigze sie z btedami pisarskimi (np.
czeskie btedy). Jeszcze jedng wada pomiaru 2D jest mata
doktadnos¢ odzwierciedlania rzeczywistosci. A ta moze
sprawi¢ nieztego psikusa.

MOJA RACJA 3D
A co zyskamy, jesli zdecydujemy sie na wykonanie pomia-
réw 3D? Ten sposdb pracy opiera sie na wyznaczaniu
wspdtrzednych charakterystycznych punktéw. Zmierzone
potozenia czterech naroznikéw otworu okiennego prze-
niesione do programu projektowego tworza nam prze-
strzenny model 3D obiektu. W sekunde zmierzymy na
nim odlegtosci miedzy dowolnymi punktami (np. prze-
katne otwordw), powierzchnie i objetos¢ inwentaryzowa-
nych obiektéw, czy sprawdzimy réznice pozioméw nad-
prozy. Wazniejsze jest jednak to, ze model 3D pozwala
badac ksztatty (geometrie) i wzajemne utozenie elemen-
téw konstrukcji budowlanych w przestrzeni - z tatwoscia
okreslimy nieprostopadtos¢ krawedzi, pochylenie Scian,
wichrowatos$¢ krawedzi otworéw czy promienie elemen-
téw tukowych. Pomiary wspétrzednosciowe 3D mozna
wykonywac bez koniecznosci bezposredniego podcho-
dzenia do otworu - zdalne wyznaczanie potozenia punk-
téw charakterystycznych sprawdzi sie przy inwentaryzo-
waniu wysokich obiektéw czy takich, do ktdrych dostep
jest utrudniony lub wrecz niemozliwy. Jednak najwieksza

korzys$¢ z posiadania instrumentu wspdtrzednosciowego
uzyskujemy podczas pomiaréw obiektéw krzywolinio-
wych (tukdéw), gdzie klasyczne podejscie wymaga uzycia
szablondw lub mozolnej pracy z wykorzystaniem lasera.
I na koniec - wynik naszej pracy zapisywany jest w postaci
cyfrowej, najczesciej w CAD-owskim formacie DXF lub
DWG, ktéry natychmiast poddajemy obrébce w kompute-
rze biurowym, a nawet juz na placu budowy, gdy chcemy
przedstawic¢ inwestorowi wstepng wycene. W tym sposo-
bie pracy ryzyko popetnienia btedu przy notowaniu wyni-
kéw praktycznie nie istnigje.

DROGO? CORAZ TANIE)!

Jeszcze do niedawna na rynku instrumentéw pomiaro-
wych byt dostepny dos¢ drogi (ok. 8000 zt brutto), ale
bardzo dobry dalmierz laserowy 3D Leica Disto S910.
Pisatem o nim w jednym z wczesniejszych numeréw tego
magazynu. Na poczatku tego roku szwajcarski producent
wprowadzit do swojej oferty dwa nowe - sporo tansze -
instrumenty wspotrzednosciowe do pomiaréw przestrzen-
nych. Dalmierze Leica Disto X3 (1199 zt brutto w wersji
2D i 4898 zt brutto w wersji 3D) i Disto X4 (odpowiednio
1949 zt brutto i 5648 zt brutto) to kolejne rewolucyjne
instrumenty pomiarowe w portfolio firmy Leica Geosystems.
Na pierwszy rzut oka Leica Disto X3 i X4 to klasyczne
dalmierze laserowe. | tak w rzeczywistosci jest, ponie-
waz mozna nimi wykonywac takze zwykte pomiary odle-
gtosci (zasieg 150 m i doktadnosci 1 mm/1 m). Dodat-
kowo model X4 wyposazony jest w kamere, ktéra utatwia
celowania w mocnym nastonecznieniu i na duze odlegto-
$ci, a tym samym pozwala np. mierzy¢ otwory okienne
takze od zewnatrz. Oba instrumenty charakteryzuja sie
podwyzszong norma odpornosci IP65 i wyposazono je
w port Bluetooth do bezprzewodowej transmisji danych.
Zapytacie zapewne, gdzie tutaj innowacja? Producent
skonstruowat dla tych dwéch modeli specjalny adapter
katowy Leica DST 360. Wraz z wpietym w niego dalmie-
rzem stuzy do wyznaczania katéw poziomych i pionowych.
Na podstawie tych dwdch wartosci i zmierzonej odlegto-
Sci system oblicza wspétrzedne X, Y, Z i przesyta je bez-
przewodowo do zewnetrznej aplikacji. Adapter posiada
dwie Sruby ruchu leniwego, ktdre pozwalajg precyzyjnie
wybierac cel - na podstawie widocznej plamki wewnatrz
pomieszczen (X3/X4) lub na dalsze odlegtosci poprzez
obraz z kamery na ekranie dalmierza (tylko X4).

LEICA DISTO PLAN

Integralna czescia nowego systemu pomiarowego 3D Leica
Geosystems jest ptatna (w formie abonamentu rocznego
lub subskrypcji miesiecznej) aplikacja Leica Disto Plan
(dostepna na platfomy Android i iOS). Stanowi ona cen-
trum przetwarzania danych - po potaczeniu dalmierza przez
Bluetooth z telefonem lub tabletem surowe dane z dalmie-
rza i adaptera trafiajg do aplikacji, tam sa przeliczane na
wspétrzedne i zamieniane na graficzny szkic mierzonego
obiektu. Do pomiaréw otworéw okiennych uzytkownik ma
do dyspozycji dwie funkcje - najczesciej wykorzystywang
Measure Facade (pomiar obiektéw pionowych i automa-
tyczne generowanie widoku 2D) oraz Measure Plan (pomiar
obiektéw poziomych na podtodze lub suficie i automatyczne
generowanie rzutu 2D). W trakcie pomiaru mozna rejestro-
wac same punkty, punkty potgczone liniami lub zamkniete
obszary, dla ktérych bedzie liczona powierzchnia i obwéd
odcinkéw. Wynik pomiaru mozna od razu wyeksportowac
do pliku graficznego JPG, dokumentu PDF lub - najbardziej
nas interesujacego - CAD-owskiego pliku projektowego DXF
lub DWG (w wersji 2D badz 3D). Wszystkie dane pomia-
rowe - punkty, numery punktéw, linie, dtugosci, powierzch-
nie - sg tutaj podzielone na warstwy. Jednym kliknigciem
wytgczamy zbedne informacje i w kilka minut przygotowu-
jemy dokumentacje do produkcji. Czyz nie jest to piekny
scenariusz pomiaréw najbardziej wymysinych otworéw
okiennych czy drzwiowych? a



realizacje

TERMOMODERNIZACJA PODDASZA
HISTORYCZNEJ KAMIENICY WEDLUG
STANDARDU ENERPHIT

Zbutwiate deski podtogowe, dziurawy
dach pokryty wytgcznie dachowka,
jedno odrapane, mate, powykrzywiane
ze starosci okno, zniszczone wilgocig
belki... Tak wyglgdat jeszcze rok temu
lokal, ktory miat stac sie siedzibg
pracowni architektonicznej Pasywny m?.

Tekst: Bartosz Krélczyk
Prezes Stowarzyszenia Wielkopolski Dom Pasywny

POCZATEK INWESTYCJI

Trzeba byto nie lada fantazji by w pustej, zaniedbanej przestrzeni poddasza
wyobrazi¢ sobie tetnigce zyciem biuro architektoniczne. Trzeba byto jeszcze wiek-
szej fantazji i wiedzy by pomieszczenia na ostatnim pietrze kamienicy przeksztat-
ci¢ w super komfortowa i super energooszczedna nieruchomosé. W transformacji
pomogto Sciste zastosowanie zasad standardu pasywnego.

Z poczatkiem wiosny, wspdlnota kamienicy zajeta sie wymiana starego, dziurawego
dachu, przez ktéry juz kilka razy doszto do zalania mieszkan. Stare dachowki wymie-
niono na nowe, dodano wiatroizolacje, a Srodkowa - deskowang czes¢ dachu pokryto
styropapa. Czes¢ belek konstrukcyjnych zostata wymieniona na nowe. Poniewaz
w budynku brakowato okien, po stronie pétnocno-zachodniej dodano trzy lukarny.

ORIENTACJA WZGLEDEM STRON SWIATA.

Cho¢ w projekcie termomodernizacyjnym, nie mozna zmienic¢ orientacji samego
budynku wzgledem stron Swiata, to mozna odpowiednio umiejscowi¢ funkcje
poszczegdlnych pomieszczen. Tak tez zrobiono w tym przypadku. Biura pracowni-
kéw i salke konferencyjng umieszczono w potudniowo-wschodniej czesci obiektu,
natomiast kuchnie, pomieszczenie techniczne i toalety po stronie pétnocno-za-
chodniej. Aby dostosowa¢ instalacje wentylacyjng do nowego ukfadu funkcjonal-
nego, w podtodze umieszczono gtéwng magistrale kanatéw nawiewnych ttoczacych
Swieze powietrze z pétnocy na potudnie budynku. Do poszczegdlnych pomiesz-
czen powietrze rozprowadzane jest kanatami ukrytymi w pofaciach dachowych.
Na potudniowo-wschodniej potaci dachu dodano dwa energooszczedne okna
dachowe. To pozwala zima na pozyskiwanie dodatkowego ciepta ze stonca.

ODPOWIEDNIA IZOLACJA TERMICZNA

Poniewaz obiekt znajduje sie na poddaszu, cata izolacja termiczna musiata zostaé
poprowadzona wewnatrz pomieszczen. Na skosach zastosowano mieszang izola-
cje z wetny mineralnej i ptyt PIR natomiast na srodkowej czesci dachu do istnie-
jacej juz warstwy styropapy dotozono warstwe wetny mineralnej. Na izolacje ter-
miczna od $rodka potozono membrane aktywna pozwalajaca na usuwanie wilgoci
z przegrody budynku. Jest to o tyle wazne, ze konstrukcja budynku jest drewniana
a styropapa i ptyty PIR nie przepuszczajg wilgoci.

REDUKCJA MOSTKOW TERMICZNYCH

W celu redukcji mostkéw termicznych, usunieto piach miedzy belkami podto-
gowymi i uzupetniono je wetng mineralna. Dodatkowo zredukowano mostki ter-
miczne stworzone przez cztery kominy przebijajace izolacje termiczng dachu.
Jeden z komindw zostat catkowicie usuniety (kilka lat temu stuzyt do odprowadza-
nia dymu z pieca ogrzewajacego strych), a trzy pozostate kominy ocieplono pty-
tami PIR. Pod skosami, zbudowano $cianki kolankowe, pod ktérymi znajduja sie
kanaty instalacyjne. Je réwniez wypetniono izolacjg termiczna redukujgcg mostki
termiczne w podtodze pomieszczen.

OKNA | DRZWI PASYWNE

Na poddaszu wymieniono i wstawiono nowe okna o najwyzszych parametrach
energooszczednosci. Dzieki temu pomieszczenia przez wiekszos¢ dnia sg natural-
nie do$wietlone, a straty ciepta s zredukowane do minimum. Dodatkowa korzy-
$cig zastosowania super-energooszczednych okien jest wyciszenie pomieszczen
biura. Ta poprawa akustyki jest wazna, gdyz obiekt znajduje sie w samym centrum
miasta przy ruchliwej ulicy, ktéra generuje znaczny hatas.

Okna na potaci potudniowo-wschodniej pozwalaja na korzystanie z energetycz-
nych zyskéw ze storica, obnizajgc rachunki za ogrzewanie zima. Podobnie jak
w innych realizowanych wczesniej projektach z zakresu budownictwa pasywnego
wybrane zostaty okna serii Passiv-line ULTRA oparte o profile okienne serii ener-
geto 8000, charakteryzujace sie parametrami profili na poziomie U, = 0,73 W/
m?2K oraz szyb 4PIthLUX/18A/4/18A/4PIthLUX - 48mm o wspétczynnikach: U,=0,6
W/m?K, g=62% Lt=73% .

Zastosowano tu dwa drewniane okna dachowe oraz jedno okno pionowe PVC.
W lukarnach na potaci pdtnocno - wschodniej zastosowano trzy pionowe okna PVC.
Okna te stuzg do doswietlenia pomieszczen w tej czesci obiektu.

Poniewaz za wyjgtkiem poddasza, kamienica nie jest ocieplona, w wejsciu prowa-
dzacym z klatki schodowej do pomieszczen biura zastosowano energooszczedne
drzwi zewnetrzne, stosowane zwykle przy nowo budowanych domach w standar-
dzie pasywnym.




poradnik przedsiebiorcy

SZCZELNOSC BUDYNKU

W starych obiektach uzyskanie szczelnosci powietrznej jest nie lada wyzwaniem.
Nie inaczej byto w tym przypadku. Do uzyskania szczelnej powtoki zastosowano
aktywna membrane paroszczelng. Ze szczegdlng pieczotowitoscig oklejano
wszystkie belki drewniane. By zatrzymac przeptyw powietrza, spekania w bel-
kach wypetniano elastycznym tworzywem. Termomodernizacje zaplanowano tak
by wszystkie instalacje w biurze byty rozprowadzane wewnatrz warstwy szczel-
nej. To zmniejszyto ilos¢ przejs$¢ przez powtoke a przez co zredukowato zagroze-
nie nieszczelnosciami.

WENTYLACJA MECHANICZNA Z REKUPERACJA

W obiekcie uzyto wentylacji mechanicznej z rekuperacja o najwyzszych para-
metrach sprawnosci i posiadajace certyfikat PHI Darmstadt. Wielkos¢ centrali
zostata dobrana do réznorodnych funkcji petnionych przez pomieszczenia biura
w tym szkolen. Odpowiednia ilo$¢ i grubosé kanatéw wentylacyjnych pozwolita
na redukcje szuméw w pomieszczeniach. To wazne, gdyz na co dzien, pracujacy
w biurze architekci potrzebuja skupienia.

OCHRONA PRZED PRZEGRZEWANIEM LATEM

Nowe biuro Pasywny m2 znajduje sie na poddaszu, co w przypadku budynku tra-
dycyjnego predysponowatoby je do przegrzewania sie latem. Na szczescie ten
obiekt nie jest ,tradycyjny”. Przed przegrzaniem chroni go gruba warstwa izolacji
termicznej. Okna dachowe wyposazone sa w automatyczne markizy zewnetrzne
zacieniajagce pomieszczenia latem. Jako dodatkowy element chtodzacy latem
zastosowano chtéd odpadowy z pompy ciepta.

INSTALACJA GRZEWCZO-CHLODZACA

Dzieki zastosowaniu wszystkich powyzszych zasad zapotrzebowanie na ogrze-
wanie obiektu zostato ograniczone do minimum. Wedtug obliczen wykona-
nych w PHPP, po kompleksowej termomodernizacji zapotrzebowanie na ener-
gie uzytkowa do grzania nie przekracza 22kWh/m2*rok. Dlatego do ogrzewania
pomieszczeh postanowiono wykorzystac tanie i proste w instalacji grzewcze folie
elektryczne. To rozwigzanie pozwala na szybka zmiane temperatury w poszcze-
gbInych pomieszczeniach i na strefowanie (stosowanie zréznicowanej tempe-
ratury w pomieszczeniach w zaleznosci od ich uzycia). Jest to bardzo wygodne
i dodatkowo obniza rachunki za energie. Do ogrzewania wody uzytkowej zasto-
sowano powietrzng pompe ciepfa, ktéra jest zintegrowana z systemem wentyla-
cji. Dolnym Zrédtem pompy jest powietrze wyrzucane z systemu wentylacyjnego,
a wiec podgrzewajac wode podwajnie odzyskujemy ciepto (raz w rekuperatorze
i dodatkowo w pompie ciepta).

Po co taki projekt?

Z perspektywy czasu decyzja o termomodernizacji poddasza historycznej kamie-
nicy byta doskonatym pomystem.

. m Inwestycja ta pozwolita na ekonomiczne pozyskanie atrakcyjnej nieruchomo-
PONIEWAZ OBIEKT $ci w samym centrum Poznania po kosztach niemal dwukrotnie nizszych niz

ZNAJDUJE SIE NA zakup nowego obiektu.

m Pozwolita stworzy¢ komfortowe, zdrowe i atrakcyjne estetycznie miejsce pracy

PO D DASZU, |ZO LACJA dla catego zespotu Pasywny m2 .

m Podniosta prestiz biura pokazujac jego mozliwosci w przeprowadzeniu innowator-
TE R M | CZN A M U S |AtA skich projektéw (inwestycja ta jest pierwszym w Polsce przyktadem kompleksowej

ZO STAC PO P ROWA DZO N A termomodernizacji czesci historycznej kamienicy wedtug standardu EnerPHit).

VV E W N AT RZ ] Przy.czym sie do rozpow's'zechmenlla naJIle[/)szych praktyll< §tolsowanych przy bud'o-
wie i termomodernizacji budynkéw wsréd przedstawicieli samorzadu, branzy

PO M | ESZCZE N . N A budowlanej i spoteczenstwa ogdtem.
SKOSACH ZASTOSOWANO

' ATRAKCYJNE WNETRZA
M | ESZANA |ZO LACJ E Wyremontowane poddasze jest codziennym miejscem pracy architektéw ale
i Z WEENY MINERALNE] jednoczesnie stanowi obiekt pokazowym prezentujacy mozliwosci zastosowa-

‘ l Y | PJCYT P| R NATO M |AS-|- nia standardu EnerPHit przy kompleksowej termomodernizacji historycznych

: budynkéw. Architekci Pasywny m2 zaprojektowali wnetrze w taki sposéb by

NA SROD KO\/\/ EJ CZESC| kazdy skrawek ograniczonej przestrzeni zostat wykorzystany, a wnetrza byty
DACH U DO |STN | EJAC EJ jednoczesnie funkcjonalne i atrakcyjne wizualnie. Skosy przy Scianach kolanko-

-
)

= . wych zostaty wykorzystane na poprowadzenie instalacji, ale réwniez na prak-

i JUZ WARSTWY tyczne regaty z wysuwanymi szufladami. Pionowe belki drewniane podtrzymu-

" ! » STYRO PA PY DOtOZO N O jace dach celowo wkomponowano w $ciany dziatowe pomieszczen w taki sposéb

by nie zabieraty miejsca, ale jednoczesnie, by eksponowaty naturalne drewno

Fot 1. Okna Passiv-line ULTRA WARSTW E W EtN Y M | N E‘ belek i mieczy. Dzieki temu zabiegowi wnetrza pokoi staty sie przytulne. Nowo-

na bazie systemu aluplast RALN EJ ) czesne dzieta sztuki uzupetniaja pomieszczenia w ciekawy sposéb taczac histo-

energeto® 8000 ryczng architekture ze wspotczesna stylistyka. a
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Jrezwid'

B/ Frezy - Pity - Obrébka CNC

Producent
profesjonalnych
narzedzi

do obrobki
drewna PVC i aluminium

ZPH "FREZWID" sp.j.
ul.Pitsudskiego 7B, 32-050 Skawina
tel.: +48 12 276 33 51

fax: +48 12 276 50 68

e-mail: sekretariat@frezwid.com.pl
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